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NetTV-esélyek 


Az ÍDC legírissebb kutatása szerint az 
inírastruktára, a. sávszélesség, a tar- 
talmi árszabás és a rendszetképes 
ségek jegniós változtatásával a fo- 
gyasztól szegmensben is falvirágoz- 
tátható a NefTV-plac NyugatEurópá: 
ban. de már megérkezett ugyan a 
szolgáltatás, de hosszabb időbe tali, 
mig kialákul az a jetedettség, mint az 
Egyesült Államokban vagy Japánban. 
A közélműlban Londonban közzétett 
tanulmány sorra veszi a piacot ser. 
kentő és hátráltató tényezőket, A leg. 
komolyabb hajtósrőt a televíziós tech- 
nológia ismertsége és elterjedtsége 
jelent, hiszen a használatára nem kell 
rábeszélni az embereket — mint egy új 
technológiára, illetve eszközelére 
és más eszközökkel szemben szintén 
előnyt jelenthet a nagyméretű képer 
nyó, mint ami jelentősen javitja 2 fel- 
használó komfortérzetét. Másrészt a 
NeITV- érősen versenyképessé teszi 
az olosótága, híszén a webdobozt az 
előfizető akár Ingyen is megkaphatja a 
szolgáltatótól. Az informatikai és a mé- 
díaipar konvergenciája szintén jelen: 
tósen felgyorsíthatja a piac fejlődését. 
Viszont komoly akadályt jelenthet az, 
ha a PCipar fenyegetésként fogja fel 
a NelTV.t; akkor ugyanis olyan szoro: 
sabban integrál olcsó eszközökkel 
avághat vissza", amelyek PC-függőek, 
bár formal értelemben NeITV-eszkő. 
zöknek tekinthetők. További gond le: 
het, hogy az európaiak nem akarmak 
majd egy újabb internetelérési eszközt 
vásárolni a PC-Jük mellé, számukra 
tehát könnyebb lesz elfogadni egy 
webdobozt, mint egy integrált NetTV- 
közt, IDGNS, London) 


Fúzió: stop! 


Az igazságügy minisztérium port ndi 
tott. az EU vorsenyhívatala padig dőn- 
téssal totta meg az MCI Wortdcom 
és a Sprint fúziójál. Janet Reno igaz: 
Ságúgy minisztór indoklása szedni a 
túztó a kívárítal ellantétés hatást gya- 
korolt volna a helyközi és a nemzetkő 
7 távhívási tartákra, az intemeés 06- 
rinchálózati szolgáltatásra és a pac 
gyób szegménséire, A trösztéllenös 
ügyek felolása, Ja! Kiain megnyugtat: 
ta a távközlési ipar képviselőit: telépé. 
tük a WordCom-Spánt fúztó elen 
nem jelenti azt, hogy a jövőben min- 
don túzió aló akadályokat górdítene áz 
áítarn a távközlős területén, A fejemé: 
nyak után az érintett cégek visszavon: 
ták. kéretnűket, do azt hozzátotték, 
hogy a jövőben esetog újra olótorjosz. 
tk azt. (Computerworkd Öninej 
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Él és virul a WAP 


] WAP-ESZKÖZŐK FORGALMA EURÓPÁBAN 


Mikóztren folyamatosan nő azoknak 
a forgalmazóknak a száma, amelyek 
támogatják a WAP-ot, egyre több 
kritika is éri a technológiát. Időn. 
ként még a WAP Forum saját tagjai 
sem kímélik: ez derül ki a San 
Matco-i [nfoorld WAP-témakr. 
ben készült elemzéséből. 

Tavasszal, a kaliforniai Palm De 
sertben rendezett Mobile. Insíghis 
konferencián David Rensín. 
Acther Systems technológiai 
gatója nem kevesebbet állított, mint 
hogy a . WAP halott"! A kézieszkő. 
zökhöz infrastruktúrát fejlesztő cég 
főnöke elsősorban azt kifogásolta 
a WAP-pal kapcsolatban, hogy 
WML-ben (Wireless Markup Lang. 
uage) újra kell írni a weboldalakat a 
különböző eszközökre 

Rensín kritikai észrevételei talán 
még annak ís köszönhetők, hogy az 
Aether nemrégiben vásárolta fel a 


az 


Riverbed Technologies nevű céget, 
így ma már a sajátjának tudhatja 
WAP-pal versengő ScoutWeb tech 
Ez utóbbi gyakorlatilag 


nológiát. 


ugyanazt csinálja, mint amit piaci 


pályatársa: PDA-k és mobiltelefo- 
nok számára teszi közvetíthetővé a 
weboldalakat 

Rob Enderle, a kaliforniai Gi 
Information vezető elemzője súlyos 
túlzásnak tartja Rensin áll 
szerint a WAP halott, ugyanakkor 
elismeri, hogy adódnak vele probilé: 


mák 
hogy kereken húsz változatban kell 
előállítania weboldalát 

A WAP Forum tagi 
ként inkább az a jellemző. hogy vé. 
delmükbe veszik a WAP-technoló. 
giát. Scot Goldman, a 


A Yahoo jelenleg ott tart 


egyéb. 


igazgatója szerint "óriási túlzás? a 


WAP halálhírét költeni. Goldman 
gy látja, hogy egyesek merő pisz 


Megalakult a PSinet 
Magyarország 


Június 27-én Harry Hobbs, a PSiner 
Europa elnők-vezérigazgatója, Pete 
Wills, a PSinet elnők-vezérigazga 
Kőóka János, az Elender ve- 
tója (képünkön balról jobb. 
tájékoztatón jelentette be az 
lakításának részleteit. 


tója és 
zériga 
ajt 
Elender Rt. át 


Az üzleti piacnak szánt szolgáltató; 
sokat a jövőben a PSlnet Magyaror 
szág végzi, a lakossági piac kiszal- 
lója a világszerte teljes mértékben 


p 
lesz, a webes szolgáltatásokra pedig 
néhány héten belül új céget alapíta. 
nak. Ez utóbbi cég mintegy 30 fővel 
indul majd, a két szolgáltató pedig 
közel fele-fele arányban örökli az 
Elender korábbi alkalmazottait, Az 
új vállalkozások pénzügyi terveiről 

elsősorban az intemetszolgáltatás 
globális üzleti modellje mint - nem 
közöltek . adatokat, Kóka János 
azonban annyit elmondott, hogy az 
Elenderek mintegy 400 üzleti elő- 
fizctője van, és becsléseik szerint a 


Inetaulajdonban lev 


Inter.Net 


magyar piacon jelenleg 1200-1S00 
vállalat rendelkezik bérelt vonali 
kapcsolattal, Így meglátásuk szerint 
nem túlzás az ez évi pincnövekedési 
esélyt 150 százalékosra becsülni, és 
ők mindenképpen az első három 
szereplő közé várják magukat, Ta 


vuly az Elender 3.4 milliárd forint 
árbevételt ért el, ennek mini 
jegy irmazott a jelenleg 
15000 felhasználót tömörítő lakos 
sági üzletágból, 
ménye szerint a PSlnor 


Kőka János véle 
gyfelhasz 


náló-orientáltsága miatt nem tudat 
] koncentrálni, érre "A területre; így 
) az Inter.Net Kft. megalakulásától 
) nagymértékű . ügyfélszám növeke. 
! dést várnak. Ez utóbbi céget egyéb: 


ként — a világon mindenütt — csak 
időlegesen szeretnék teljes mérték: 
ben PSinet-tulajdonban tartani, így 
külső. tulajdonos  bevonásában És 
hosszabb távon tőzsdére vitelben 
! gondolkodnak. 


R.G. 


kálódásból mennek neki a szabvá- 
jen az WAP vagy bár: 
mi más. Szerinte a WAP-nak a 3G 
] melleti ís Tesznek 
) komoly túlélési esélyei 
Egyesült államokbeli elemzőknek 
az a véleményük, hogy a szabvá 
ről szóló viták- 


! nyoknak, le. 


mobiltechnoló 


nyok életképessés 


na vesztese 


1 a tartalomszolgáltató. Bárme. 

lyik szabvány kerekedjék is felül 
] a tartalomszolgáltatónak alkalmaz- 
( kodnia kell, amennyiben azt akarja, 


.  Anetre 


Gyökeres cégátalakítási szándékot 
érzekelhettek azok, akik résztvevői 


voltak a Bill Gatex által június 21-én 


megtartott sajtótájékoztatónak. A 
cég — mint azt Gates kifejtette - tel; 
) jes egészében 1 az intemet 
re. Ennek a váltásnál lesz azonnal 


észrevehető jele a .Net a termékek 


neveiben, később pedig megjelen 
nek a neten keresztül bérelhető 
programok iz 

Fontós szerep jut majd a Pass. 
portnak (ez a Microsoft által fej 
lesztett. üzemeltetett és általa ís 


) használt autentikációs szolgáltatás), 
segítségével az egyes vállalatok sa- 


ját online rendszereket építhetnek ki 
saját alkalmazottaik számára. 

] Az átagos felhasználókat talán 
) kiemelkodő az Office termékesalád 
) fejlesztése. érinti majd leginkább. 
] Az Office.Net változat új kezelői 
( Nülettel. igyekszik majd s 
felhasználókat az. interaki 
Künységek végrehajtásában, és je. 
tentősen  fejleszük az XML-tccb- 


nológia beépített támogatását ís 
Természetesen a programok hagyo: 
mányos, ..Net-kiegészítők . nélküli 


hogy webhelye bárhol, bárki számá- 
ra elérhető 


A jelenleg létező WAP-altemari 
] vák közül egyet már eralítettünk: a: 
[/Aether Systems ScoutWeb megol 


ását, A: 
ration 
] kel 
webtartalrmat 


veryPath Intelt 
hnológi 


ja kézjeszközők 
hez konvertálja a 
a Marblesomról 

díg annyit lehet tudni 
Windowshoz hasonló termin; 
verte dát 

célra. (Infoartdi 


költözik 


hogy az X 


a Microsoft? 


] változatait ís lehet majd kapai, 
huzamosan az új változatokkal 
Kérdés azonban az, h 


zintű. szabál 
( mem beszélve az Iga 
nisztériumról, miképpe 
majd a lépésre. A sikere 
ugyanis könnyen a Micra 


ramjainak és techne 
tő szerepét hozhatja az 


A pr s az új webe 
! közök ki se árh 
tóan hosszú idői vesz igénybe. A 
Windowx.Net, amely 


generációs operáció: 
rhatáan csak 2002-ben vagy még 
) később jelenik me 

Ugyanígy csak 2002-re várható a 
Windows. Net Server, az Office. Net, 
a Visual Net ís. Azonban nemcsak 
programok, hanem ú 


webes eszkö. 
zök is várhatók a Microsoft és part 
nerei fejlesztésében, például a Sam. 
sunggal kifejlesztett, a Microsoft 
Intemet Explorer XML-támoga 
tással rendelkező bángészőt fur 
tó mobiltelefon-család, valamint a 
) Gates. által bemutatott. , Microsoft 
tablet", (IDGNS, Boston) 


] BEMUTATJUK Az E-BUSINESS szeERvErr 


MAIN FRAME KÉPESSÉGEKKEL 


Célunk; áz időálise-búsíness szerver létrehozása. 
amely olyan teljesítményű. hogy me 
nagyobb tethelésnek, ésjolyan megbízható, hogy 

ia éjjebnappal szolgálja áz e-businesst, azaz szerver 


felel a leg: 


a legjobb mainframe" tulajdonságokkal 
Eredmény?Unisys e-Éetion Enterprise Server 


Ér £S7000. A 
 . ú A 80 


[d 


Í 
] 
a a 


Bármekkora is az igénybevétel 
az ES7000 fényévekkel jár az 
eddigi megoldások előtt. Partíci- 
onálható, így akár egyszerre fut- 
tathat Microsoftó Windows: 

2000 és UNIX operációs rend- 
szereket és mindezt akár 


32 db Intel Pentium Ilt-as Xeon 


processzoron. 

Unisys e-Gaction Enterprise Server ES7000. 
A mainframe téljésítőképességű e-business szerver, 
a mainframe megalkotóítól 


www.unisys.com/ent 


UNISYS 


We eat, sleep and drink this stuff. 


"VISION BECOMING REALITY" 
ES 7000 Roadshow 


Dollármilliárdok az új internetgazdaság szolgálatában 


! 2000. július 11. 14: 00, Budapest Kongresszusi Központ További információ: w.mtesz.hu/conftours/os7000 
ii Bartók terem (2. sz. bejárat], 1124 Budapest, Jagelló út 1-3. vagy telefonorc 353-0025 


PIAC 

Net Generation - IBM 
(Krizsán Györgyi 

DENIM smink a Novellnél 
(Kelemen Zoltán) 

IMúziók nélkül — Sun 
(Schopp Attila) 

Új Aris eszközök 
(Kelemen Zoltán) 

SAP havidíjért — Matávcom 
(Mallász Judit) 

Oracle-konferencia Madridban 
(Varga János) 

Egységes lehet a kormányzati 
Ínformatikai rendszer 
(Szítbíg Andrea) 

Matáv-kötvények 
(Mallász Judir) 

Július közepén 
kormányzati Tetra-tender 
(Mallász Judit) 

LLP-Pivotal megoldásszállítói 
együttműködés 
(Zimányi Katalin) 

Nem a nulláról indulnak — 
Siebel 
(Schopp Attila) 

Erőforrás-kihelyezés és 
elektronikus tanulás 
(Zimányi Karalin) 

IES iroda nyílt itthon 
(Csórián Sándor) 


VEZÉRCIKK 
Irány a net? 
(Révész Gábor) 


TÁVKÖZLÉS 

HÍREK 

A cél: lobbiérdektől független 
szakvélemény — NHIT 

. (Mallász Judit) 

Öt kilométeres LaserBit 
(Mallász Judit) 

Sysdata központ Szegeden 
(Mallász Judit) 


TÉNYEK ÉS TRENDEK 

Szigorúan védett fogyasztók — 
Reklám az új médiában 
(Zimányi Katalin) 


HARDVER 

HÍREK 

Harmadik harmad — 
Pentium III-as noteszgépek 
(Horváth László) 
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MESE se 


A HÉT HÍREI 


Termékek 
aP3p adatvédelmi 
Snecifikációra 


Több más gyártó mellett az 
ATRT, uz IBM és a Micro 
soft ís att volt a nemrég New 
Yorkban, a P3P (Platform 


jelentette be. hogy a Win. 
dows operációs rendszet zs) 
kegyuz a Whistler már 

-képes lesz. A specitiká- 
ció kifejlesztésén a W3C fej- 
lesztócsoportja dolgozott, és 
döntésük 


delmi nyilatkozatokban ta. 
lálható XML-tágeket kell 
összehasonlítaniuk a fel 
használó által beállítom adat- 
védelmi preferenciákkal, 5 
jelezne kell a felhasználó. 


A rendezvényen mutatta 


mer túlságosan 

tartják. (InfoWorld) 

Új C-variáns 
Nemrégiben a 
Microsoft a GYilette. illetve a bős 
nyelven alapuló C-t, amely 


Tajdonsága, ugyanakkor köny- 
nyebb elérést is kínál a Ja- 
Va és más nyelvek némely 
magszztatt és ötjektumodi 
entált tulajdonságaihoz. En- 
nek ellenére a Microsoft 


hogy az új 
nyelv nem a Java térhódítá- 
sát adott reukció. készen a 
fent említett jav: 

gen túl a felhasználóknak ar- 


te, hogy az új cég végleges 
neve Avaya lesz. Maga a fo- 
várhatóan 


lyamat szeptem, 
ber végére fejeződik be. Az 
atvetdosezi közel egymillió 

úzleti ügyfele van több mint 
90 országban Meglátásak 
szerint a piac. amelyen tevé. 
kenykednek, összességében 


- [az 1999. évi mimegy 1138 


milliárd dollárról 2003-ig 


körülbelül 1766 milliárd 


dollárra bővül, ez összessé- 
gében évi I1.6 százalékos 
növekedést jelent. 

Az új cég elnöke Henry B. 
Schacht, a Lurent Technolo- 
gies és a Cummins Engine 
korábbi  elnök-vezérigazga- 
Tója. Az elnők-vezérigazga- 
16 az 50 éves Donald K. 
Peterson, a Lucent egykori 
ügyvezető 


nővégű vagy kétórás murrnál 
minőségű felvészit képez t- 
rolni. A lemez alapú kamera 
egyik előnye, hogy a beját- 
szás azonnal a lemez kívánt 


156. pineles, 1/4 hávelykes 
CCD optikával rendelkezik: 
vidooszádban 720 ezez, úlbó- 
képek esetében pedig egy 
züllió pixel a hasznos terő- 
let. A kamerához 12-szzmes 
optikai, valamint 4$-szoros 
digítás  gamtoptika tarto. 
zik. (IDGNS, Tokió) 


A Corapag áz Intel csúcska- 


tegóriás prucesszorának, 27 
TA -64-nek akar ellenfelet ál. 

lítami az Alptra méikroprocesz 

szorok 0,13 mikronos válto- 
zatával. Az IBM által gyár. 
tandó új generációs Alptu 
processzor már réztezhnoló- 
giával készül a jövő Év elejé- 
től. A Compag nem tudja az 
előre beharangozott időpont. 
ban szállítam a nagyobb óra- 


alelmöke, illetve ) peket. 


Pénzügyi igazgatója. (Mun. 
katársunktól) 


A Hitachi DVO-RAM-os 
videokamerája 


Várhatóan augusztus végén 
kerül a boltokba a Hitachi új 


meg ( kamerája. amelyet a DVD- 


RAM formátum új verziójá- 
Val hoznak forgalomba. A 
képeket a szalag helyert a 8 
centiméter átmérőjű DVD- 
RAM lemez rögzíti, Egy le- 
mezoldal kapacítása 146 gi- 
gabájt, így egyórás csúcsmi- 


tervezi. amely EV69 jelű 
projektjének része. és az In- 
tel Deerfeld projektre adon 
tekinthető 

Az EVő$ Alpta chup ciső 
mintapéldányait iiemelt arr 
nereinek a nyár elején szál 
ítja a Compag, ezek a gyár- 
tő cég, a Samsung Elect- 


Az IBM egy évvel ezelőtt tűzte ki üzletközi forgalom ís jókorára nő 
célul a netes generáció setkentését, 
5 most az azóta született eredmé; 


nyek bemutatására negyedszáz Új: 


állapotát és várható fejlődését. A 
hálózatos kereskedelemoek, mon 
dotta, csák egy része a portálokon 
keresztül való eladás (B2C), a má: 


Festői környezetben helyezték el a hetvenezer négyzetméteres kutató- 


központ épületeit 


rót hívott meg a cég a Nizzától 


pesze fek 
45 hektáron elterül 
tó laba 


nóriumába. 


Az összejövetel 
Thomas Pommer (Sales Executive, 
IBM Net Ge CEMA) volt; 


zolta az elektronikus úzlet jek 


e a DENIM (Direct 
led Network I 


tutektúrában 


[: 1 nyitott rendszerekre 


nt a tervezésekor különön 


fordítottak a hálózati biz. 
a ZenWotks rend: 

továbbá a táro 
adatközlési szól 


gondoskodik 
publikálás 
gáltatásokra. A lej 
az, hogy a hálózatot bárhonn 
ki Kérdés 

igazgató elmondta, hogy az elektro. 


osabb feladat 


an elér. 


hetővé kell tenni. ünkre az 


mikan kerexkedelem megjelenévés 


könnyen kezelhető és telepíthető. 
több hálózatot átfogó megoldást 
szándékoznak szállítani: az ragasz- / 


tóként köti össze az eddíg egymás 
sal nehezebben kommunikáló válla 
lati rendszereket. A biztonsági kér. 
dések mellett központi szerepet ka- ! 
Pott a modell fejlesztésekor a digitá- ) 
lis azonosítás kérdése is — fejtegette ) 
Land. AZ internetes jelenlét, a titko- 

sítás összetett architektúrát követet, ! 
s azt a könnyű kezelhetőség ked- ! 


sik fontos része a cégek közötti ke. 
reskedelmi információk forgalma 
(B2B). A portálokon át való eladás 
összértékét ma 30 milliárd dollárra 
becsülik, az IBM két évre adott elő- 
rejelzése szerint ez az érték össze- 
sen 400-500 milliárd dollárra nő a 
világon Ekkorra azonban már az 


rt mindenképpen el kell rejteni a 
asználók szeme elő 
egyetlen hálózat elvnek meg: 
cég új, adatbázisokat és 
ímnárakat szinkronizáló meti-cím 
od létre; ennek a meta-cím. 
változatát a nyár vé 
gén dobják piacra. A Direct XML 
termék nyitott szabvá 
okon alapuló megoldás; beveze 
4 úgy oszthatna 
adatokat egymás között, hogy 
-m kell szembenézniük a tulajdon 
állította Land. 


tésével az úgy 


lá 
Az 


problémáival 


y hálózati címtárat gyakorla, 


tilag tetszőleges más adatbázissal 
Oracle. SAP, Peoplesoft, Lotus 
Notes) vagy címtárral (Actíve Di. 
rectory) szinkronizálhatunk, Ha pél; 
dául új dolgozó kerül a céghez, ak. 
kor mihelyt a rendszergazda felvette 
ót a belyi iroda NDS-ébe, az NDS 


ezeket az információkat a cég HR 
modulja címtárának vagy a világ 
valamely más pontján elhelyezkedő 
irodája címtárának a rendelkezésére 
bocsáthatja, az ott kívánatos formá- 
tumban. § a szinkronszációval nyo- 
mon lehet követni az összes válto. 


zást. A szinkronízáló eszköz a más 


( más helyeken és különböző tulaj- 


donban levő. de közösen módosított 
adatok szinkronizációját ís megold: 
ja. s eközben figyelembe veszi a jo- 
gosultságokat 

Úgy tűnik, hogy az egységes 
hálózati ely megjelenésével változik 
a Novell retorikája. Sosem volt 
vagy-vagy kérdés, hogy NT vagy 


azgató által hozott példa szo- ) 


! 
] 
li 


smink a Novellnél 


majd, a forgalom 80-90 százaléka et; 
től az ágazattól várható. Az IBM jó 
eredményeket ért al az elektronikus 
kereskedelem katalizálásában, ezért 
bévíteni szándékozik a programját. 
A Time to Profit" jelszóval viszi 
tovább, és teljes támogatási csoma 
got kínál a dot.com cégek létrehozá: 
sához, A Net Generation munkatár: 
sal — mint az az előadásból kiderült 
a cégek megalkotásának minden 
fortélyát ismerik, az ötlet kipatta 
násától kezdve a sikeres üzemvítol 
beindításáig, Az ötleten már túlju 
tottaknak kínálják a támogatásukat, 
mert. mint mondják, az IBM tudásá; 
val a bevezetési idő jócskán lecsök; 
kenthető. Ez pénzt hoz mindenki; 
nek, tulajdonképpen ez húzódik meg 
Time to Profit" jelszó mögött. 
Az IBM a hardveres megoldáso: 
kat (Netfinitytől az 5/390-g) és a 
szoftveres eszközöket (a Domínótól 
a WebSphere-ig) azzal ajánlja, hogy 
4 megalkotott cég fejlődésével pár: 
huzamosan az eszközpark követni 
tudja a forgalom növekedését. Az 
előadók röviden bemutattak né; 
hány, az IBM közremi 
készült webhelyet. Ezután Jacek 
Lorenz részletesen ismertette a po- 
land.com honlapot. Ez az MCI és a 
Vogel Publishing által teljességgel 
Microsoft. szoftverrel működtetett 
horizontális felépítésű honlap 39 
IBM 5500-as és 5000-es kiszolgá: 
lón fut, a háttértár egy 1.6 terabáj- 


tos, 16 terabájtosig bővíthető IBM ( 


Spark tároló. 
K. Gy 


NerWarc — állította Land. — A régi 
vásárlóink lojálisak, az újak pedig 
jóbetnek máshonnan is, nem csak a 
hagyományos infórmatika területé 
ről, nem csak a NetWare világból 
Land a Microsofttal való verseny 
helyzetét feszegető kérdésünkre azt 
álózati operá: 
ületén nem lát 
ést a piaci ré. 


válaszolta, hogy a 
ciós rendszerek ti 
számottevő csökke 
szesedésben 


Kelemen Zoltán 


SAP ha 


A MatávCom 7 éves szerződést kö. 
tört a Goma RC.-vel egy tizenhét fel 
használós külcsrakész SAP rendszer 
üzembe helyezésére és üzemelteté- 
sére. Tavaly nyáron állapodott meg 
SAP Hungary-vel abban, hogy kö- 
zösen - MatávCom fővállalkozás- 
ban — komplex, kommunikációs és 
SAP megoldásokat kínálnak az 1-5 
milliárd forint forgalmú kis- és kö. 
zépvállalkozásoknak. A budakeszi 
székhelyű, díszesomagoló- és rek. 
lámanyag-gyártással és értékesítés; 
sel foglalkozó, évi mintegy 2 mil 
liárd forint forgalmú cég a Matáv 
Cam első SAP-ügyfele; a szerződés 
éntéke évi 18 millió forint. A Goma 
nem vette meg az SAP rendszert, 
hanem szolgáltatást vásárolt a Ma- 
távComtól; ez a gyakorlatban azt je. 
lenti, hogy havidíjat fizet az SAP 
használatáért. 


ödésével [ 


A. Sun Microsystems EMEA -térsé: 
gén felelős alelnöke, Robert Young. 
Johns — uz Amerikai Kereskedelmi 
Kamara meghívására — június 22-én 
előadást tarott a Kempinski szálló- 
ban. Az új gazdaságról szólva már 
az elején leszögezte, hogy az na 
gyon sérülékeny", gyorsan változó 
Piac, és két részre lehet felosztani 
sz előtérben levő, sokat emlegetett 
vállalat-fogyasztói (B2C) szegmens. 
re és a kevésbé látványos, de sokkal 
yobb üzletközi (B2B) szegmens 
re, A keézdeteket azzal jellemezte 
hogy az internet , hőskorában?" a be 
járatott nagyvállalatok nem ismer 
ték fel az intemet lehetőségeit, je. 
lentőségét, és ez tette lehetővé az 
Amazon.com típusú cégek megjele. 
nését és példátlan sikerét. 

Ezekben a vállalkozásokban az a 
feltűnő, hogy alig vagy egyáltalán 
nem termelnek nyereséget, mégis 
óriási a pinci értékük, éspedig azért, 
mert a befektetők nem a pillanatnyi 
helyzetet nézik, hanem a jövőbeni ér. 
tékre spekulálnak. S a spekuláció ter. 
mészetéből adódóan minden kiejtett 
szó, minden pletyka különös jelen: 
tőségűvé válik, ez pedig nagy és he- 
ves árfolyamingadozásokat okozhat. 

A jövő nem túl biztató a kiskeres- 
kedelmi  webhelyeknek: 20 ilyen 
vállalkozásból 19 előbb-utóbb csőd: 
be megy, folytatta az alelnök. Rend. 
Szerint a háttérrendszerekkel, a lo- 
gisztikával van a legnagyobb baj: 
nem elegendő ugyanis vonzó webes 
felületet kínálni, a megrendelést fe. 
is. kell dolgozni, és előbb-utóbb 
ténylegesen ki kell szállítani a meg: 
rendelt árut. Ezekre sokszor nem 
fordítanak kellő gondot, és emiatt 
nagyon sok .com cég megbukik: de 


) éppen ez a terület a hagyományos 


vállalatok erőssége. Ez persze nem 
jelenti azt, szögezte le Youngjohias, 
hogy a frissen indult vállalkozások 
eleve kudarcra lennének ítélve. Kü 
lön is megemlítette a postai cso. 
ma; 

hetnek a legerősebb versenytársai 
az online kereskedéseknek, hiszen 
jól működő megrendelés-feldolgo- 
zó, logisztikai és pénzbeszedési mód- 
szereik vannak, s csak az intemetes 
(azaz az online) kereskedés hiány 
zik a kínálatukból, de ezt a hiányt a 
legkönnyebb pótolni. 


vidíjért 

Az SAP kiszolgáló a MatávCom- 
nál működik, a Goma munkatársai 
bérelt vonalon (ISDN tartalékkal) és 
a Westel GSM.hálózatán át lépnek 
kapcsolatba a központi $AP kiszol. 
gálóval. A beszállítói megrendelé- 
sek a kommunikáció közben auto- 
matikusan, online módon keletkez- 
nek. A Goma 10 országjáró ügynö- 
ke a Westel megnövelt sebességű 
(HSCSD) adatátviteli szolgáltatását 
használja majd. A Goma SAP rend: 
szerének bevezetéséhez a Gazdasá- 
gi Minisztérium pénzügyi támoga- 
tást ad, s a további tervek szerint 
a Gománál rövidesen bevezetik a 
web alapú SAP-t ís. 

Az SAP Hungary korábban már 
értékesített egy külcsrakész $AP 
rendszert. Az első megrendelő a 
Műszertochniks volt. 


M.J. 


üldő vállalkozásokat: ezek le- ) 


Youngjohns a vállalatközi elekt 
ronikus kereskedelemben jóval na- 
gyobb lehetőséget lát: ez fogja iga 
zán átalakítani az üzletmenetet; 
dekes fejleménynek tartja az online 
Piacok megjelenését; ezek a piacok 
nem pusztán két cég között teremte: 
nek kapcsolatot, hanem online pá. 
Iyáztatásra ís lehetőséget adnak, Ez- 
által jóval gyorsabb és olcsóbb lehet 
a beszerzés, hiszen nem kell hetekig 
bajlódni a pályázatok elbírálásával 
a cégek egy délelőttön át kínálnak 
egymás alá az ajánlat elnyeréséért, 
mignem a legolcsóbb nyer 

A Sun ebben a környezetben há, 
rom területre összpontosító az. ím 
temetre, az egyszerűen használható 
készülékekre és a Javára. A készülé. 
kekkel (appliances) az a célja, hogy 
a számítógépnél könnyebben kezel- 
hető berendezésen Át is el lehessei 
émi az internetet, és a Java ís arra 
szolgál, hogy elválassza a felhasz, 
nálót a könyezet bonyolultságától, 
A Sun hármas jelszava az internetes 
rendszerek terén a méretezhetőség, 
a kiesés nélküli üzem és az egymi 
ra épülő, csomagban kínált üzleti 
szoftverek, fejezte be Youngjohns. 

A Sun európai alelnökével készí- 
tett interjúnkat egy későbbi szá- 
munkban olvashatják. 


Sch. A. 
3 
Új Aris 
eszközök 


Június 16-án a Procont Tanácsadó 
Kft. szervezésében megtartott ARIS 
Klubon bemutatták az ARIS Tool- 
set (vállalati folyamatokat módelle: 
26 eszköz) 5.0-ás verzióját. vála- 
mint a hozzá kapcsolódó ARIS- 
Service-t, mely a Procont fejleszté; 
se. Rajnai Gábor, az Apeh Sztadi 
osztályvezetője cége Arisszal me 
dellezett belső. folyamatait, doku 
mentációs rendszerét mutatta be. 

Az ARIS Toolset új verziója a fo- 
lyamatszemlélet beépítésével. ud 
többet az átlagos elektronikus üzleti 
megoldásoknál, Segít a felhasz 
nak eldönteni, hogy mely folyama: 
tait intézheti az interneten keresztűl, 
és a szükséges oldalak elkészítésé: 
vel a tervet ís segít valóra váltani, A 
hálón ilyen módon zajló események 
az SAP rendszerébe is bekapcsolha 
tók. A Toolset lehetőséget ad a Ba 
lanccd $coreCard modellezéste; az. 
zal kialakítható a vállalat stratégiá. 
Ja. majd folyamatosan követhető a 
tervek megvalósulása ís. 

Az ARIS 5.0-nek az ís módszerta 
ni újdonsága, hogy segítségével 
összehangolható több, együttműkö; 
6 vállalat stratégiai tervezése is. 

A Procont bemutatta az ARIS 
Töolsethez kapcsolódó fejlesztését; 
az ARIS-Service-L. A magyarorszár 
gi felhasználói igények felmérése 
tán olyan segédprogramot fejlesz 
tetek ki, amely az Aris Toolsetben 
az egyedi lekérdezéseket, a lévesen 
felvitt objektumok cseréjét, vala- 
mint a kompetenciakapcsolatok mo. 
dellekben való megjelenítését ís le- 
hetővé teszi. Szintén magyar fej- 
lesztés az Aris P-Bullder, a tábláza- 
tos adatbázis-feltöltés. 


Oracle-konferencia Madridban 


Június 21. és 23. között tizenhetedik alkalommal került sor — ezúttal Madridban — az Oracle legnagyobb európai rendezvényére, az EOUG-ra 
A több mint 2500 — köztük mintegy 60 magyar — felhasználó és partner részvételével lezajlott konferencia programjában 250 előadás szerepelt, 
a konferenciát kísérő kiállításon 80-an mutatták be Oracle- vagy Oracle-re épülő termékeiket, megoldásalkat. Mind a konferencia, mind a kiálli 
tás középpontjában értelemszerűen az internet computing és az e-business állt. 


nyitó előadást Sergio Giaco- 
Az az Oracle EMEA ügyve 

zető alelnöke tartotta , Újrain- 
vesztálya . önmagunkba" címmel: 
azokat az elemeket foglalta össze 
benne, amelyek az üzleti sikerek 
eléréséhez szükségesek. Az Omale 
képviselte. e-busíness-stratégia há 
rom pilléreként az. internetplatfor: 
mot (udatbázis, alkalmazáskiszolgá. 
ló, adartárház, eszközök), az alkal 
mazásokat (e-busíness, üzleti intel 
ligencia) és a szolgáltatásokat (kon: 
zultáció, támogatás, oktatás) hatá- 
rozta meg. Giacoletto szerint e há- 
rom elem együttes jelenléte adja az 
pját annak a kijelentésnek, hogy 
a mai e-business-piaci szereplők kö. 
zött az Oracle az egyetlen cég, ame- 
lyik a teljes vertikumot képes lefed. 
ni kínálatával, 

A sajtó számára a szervezők a 
konferencia nyítónapján biztosítot- 
tak lehetőséget arra, hogy közvetle- 
nül szerezhessenek információkat 
az Oracle jelen lévő vezetőitől. 

Alfonso Di anni, marketing-alel- 
nök a frissen bejelentett — és előző 
számunk címoldalán ismertetett — 
üzleti eredmények hátteréről szólva 
elmondta: ezek a számok több do- 
logra is visszavezethetők. Az egyik, 
hogy az Oracle továbbra is első szá- 
mú szereplője a változatlanul — bár 
ényhe — növekedést produkáló adat- 
bázispiacnak, a másik pedig, hogy 
az alkalmazások terén először sike- 
rült túlszárnyalnia az SAP-t. És 
egyúttal annak a négy évvel ezelőtti 
— és három éve termékszinten is 
nyomon követhető — döntésnek a 
helyességét is alátámasztja, amelyet 
Larry Ellison hozott: teljességgel le 
kell állítani az ügyfél-kiszolgáló 
archítektűra fejlesztéseit, szakítani 
kell a Windows API-ra — de nem 
Windows NT-re — irányuló fejlesz 
tésekkel, ezek kizárólagos célplat- 
formja az internet lehet, 

A régiónkat közvetlenül érintő kér. 
désre. válaszolva Alfonso. Di lanni 
elmondta, hogy nagyfokú fejlődés 
tapasztalható ezen a piacon, kiemel; 
kedőnek minősítette a lengyelorszá 
gi és a magyarországi eredménye: 
ket, és általánosságban ís gyorsabb 
Üteműnek ítélte ennek a régiónak a 
fejlődését a hagyományos európ: 
Piacokéhoz képest. Annak érdeké- 
ben, hogy ez a fejlődési ütem meg. 
maradhasson, az Oracle még ag- 
resszívabb üzlet. és marketingpoli- 
tikát fejt ki a jövőben. 

Az Ormicle kiemelten kezeli az 
úgynevezett . , dot,com-jelenséget" 
A pannerekkel együtt működtetett 
Zbecom.com kezdeményezés a kez- 
dő — startup — vállalkozások piacra 
jutását. támogatja, A 2becom.com 
lényegében egy formális online kö- 
zösség, tagja lehet bármelyik kezdő 
vállalkozó vagy vállalkozás, és , ön- 
kiszolgáló" támogatáshoz. juthat a 
weboldalon keresztül, Márciusi in- 
dulása ótatöbb mint ezer kezdő vál. 
lalkozás él rendszeresen az itt kínált 
lehetőségekkel. Az ajánlat két dol- 
got jelent: globális infrastruktúrát az 
Oracle-től — és helyi tartalmat, E 
szempontból ugrásszerű növekedés 


Alfonso Di Tanni marketing-alelnök 


Várható a közép-kelet-európai pia- 
okon is, 

Az íntemetűzlet fejlődésének le- 
hetséges további útját elemezve Di 
lanni Larry Ellisont idézte: az inter 


net után ís az internet jón. Új 
értékek, új üzleti formák, új 
modellek keletkeznek és ér: 
vényesülnek, és ezzel együtt 
már más lesz az internet sze. 
repe is, meghatározó elemből 
alapvető elemmé válik. 

Az Oracle által képviselt 
e-busincss-koncepció értéke 
lésénél Di anni három olyan 
jellemzőt emelt ki, amelyre 
Piaci elvárásoknak megfel 
lóen választ kellett adnia a 
technológiának: gyorsnak, 
egyszerűnek és teljes értékű. 
nek kell lennie. 

Az Oracle szempontjából 
az év termékbejelentésére ke- 
rűlt sor a konferenciát követő 
héten, ennek részleteiről Ro 
bert G. Shímp termékmarke; 
tíng-igazgató szolgált előzetes infor: 
mációkkal. Mint elmondta, a piacon 
található számos — egy-egy részte- 
rületre specializálódó — alkalmazás- 
kiszolgáló legtöbbje viseli az ,appli 


catjon sérver" nevet, Ezekkel szem: 
ben az Oracle Intemet Application 
Server elnevezés a komplett ma 
dás jelleget hivatott érzékeltetni. 
Az új Oracle Imernet Applic 
Server 8i legfőbb jellemzője 
egy alátámasztva a Di lannú által el 
mondottakat — az egyszei 
teljes értékűség, továbbá új szei 
termékként jelenik meg 2 
zisszerver és az Oracle lntemet De 
veloper Suite ís. 


Az új Intemet Application Server 
kialakításának munkáiban több mint / 
2000 fejlesztő vett részt 
Oracle opcióként kínálja hozzá a 
vezetéknélküli kiterjesztés lehetősé 
gét, a Portal-To-Gót 
Go mintegy interfészként vi 
dik, az Application Serve 
himi-oldal egyes elemeit xml-re kon. 
vertálja — úgynevezett style shi 
teket állít elő —. s így teszi lehető- 

vé a mintegy százféle különböző / 
vezetéknélküli eszköz információ. 

formátuma közötti átjárást. Maga a 


felhasználó mindebből lényegébes 
csak az egyszerűen kezelhető f 

letet érzékeli, a mrvel az miormáció 
ár nincs kö 
tem. mobíleszíkő 
betősége van például n. 
tetű kijelző vagy ti 


e az általa műk. 


sz, hármzik 


mr 


sokat is — ára power 


dollár lesz 


Varga János 


Egységes lehet a kormányzati 
informatikai rendszer 


Laufer Tamás, az Oracle Hungary 
ügyvezető igazgatója — elődjével el- 
lentétben — pontos számokat nem 
hozott nyilvánosságra a most zárult 
pénzügyi évről, de azt elmondta, 
hogy 25 százalékos növekedést 
mondhatnak magukénak, ez az al. 
kalmazásokat tekintve azt jelenti, 
hogy a pinc üteménél gyorsabban 
növekedtek, Az alkalmazások és az 
adatbázis-kezelő rendszerek értéke 
sítési aránya tavalyhoz képest nagy- 
jából változatlan maradt, vagyis 
70-30 százalékos a megoszlás a két 
terület között. Összességében nem 
jellemezte alapvető változás az 
Oracle Hungary elmúlt üzleti évét, 
ugyanakkor tovább erősödött az az 
irány, hogy nemcsak az adatbázis. 
Piacon, hanem a különböző alkal 
mazási területeken is partnerei let. 
tek a felhasználóknak. S ezt a tava: 
lyi év referenciái ís alátámasztják. 
Laufer Tamás szerint nagyon fon. 
tos eredmény, hogy az utolsó ne- 
gyedévben számos kulcsfontosságú 
szerződést kötöttek. Például adatbá; 
zis-területen az APEH-hal írtak alá 
egy nagy jelentőségű szerződést — 
ez az cddig használt Ingress-plát- 
form kíváltását jelenti -, s így egy 
éven belül az APEH-ben minden 
Oracle-technológiára kerül át. Lau- 
fer kifejtette; a megállapodás nem: 
csak  licencértékesítést jelent, ha: 
nem aktív konzultációs, oktatási és 
támogatási együttműködést is. A 
megállapodást azért tartják különö; 
sen fontosnak, mert az APEH-ban 
használt Ingress rendszer volt adat 
bázisszinten az utolsó akadálya an- 
nak, hogy a kormányzatban egysé. 
ges informatikai rendszert lehessen 
Kiudakítani, Ezzel a kormányzatban 


lényegében mindenhol az Oracle. 
technológia válik uralkodóvá, bár 
előfordul egy-két olyan terület, ahol 
másfajta rendszert preferálnak, de 
ezek száma, súlya Laufer szerint 


elenyésző. 


Laufer Tamás 


Az alkalmazások terűletén a ne. 
gyedik negyedévben a GE Light 
inggal kötöttek szerződést, lényege 
a beszerzés könnyítése. Mivel a GE 
Lighring megvásárolta az Oracle 
iProcurement termékét, így a cég 
Budapesten levő európai központ- 
jához a jövőben ezeken a rendsze. 
teken keresztül csatlakozik vala: 
mennyi beszállító. Ez 3-4 ezer be: 
szállítót jelent, közülük a hazai stra. 
tégiai beszállítók száma ezer körül 
mozog. Laufer Tamás tudomása 
szerint Magyarországon nincs ilyen 
természetű, hasonló. nagyságrendű 


projekt, és pontból 
azért is fontos, mert ennek révén a 
GE Líghtingnak — amely a világ 
egyik legnagyobb vállalata — a ma 
gyar szállítók megmutathatják. a 
erejüket. s íg 


magyar szei 


nagyar váll: 


mékei kerülnek. Laufer Ta- 
más tapasztalata szerint saj 
nos eddig ennek pontosan 
az ellenkezője volt a jel 
lemző. met, intranet 
adiu adottságokat kihasz: 
nálva külföldi termékek jöt. 


tek be Magyaror 


A távközlés területéről az 
ügyvezető tó külön 
kiemelte, hogy az utolsó 
negyedévben szorosabb lett 


a kapcsolat a Westel G 
mel: a mobil 
di hogy 
Coda-rendszerét Oracle Fi. 
nancialsre. A már eddig is 
használatos Oracle logisz 
kai rendszer után az Oracle 
Financials bevezetésének 
megkezdését követően pe. 
dig úgy döntöttek, hogy konszo- 
lidálják . adataikat, s elindítanak 
€gy adattárház-projektet is, amelyre 
ugyancsak az Oracle-t kérték fel 
Laufer Tamás hozzáfűzte, hogy ha. 
Sonló helyzet van Vodafone-nál is, 
ahol szintén a negyedik negyedév 
ben indították el az adattárház-pro. 
jektet 

Szintén az utolsó. három hónap 
fontos projektjei közé sorolta a 
Trader.com céggel kötött megál 
lapodást. Mint ismeretes, ez egy 
kanadai-francia cég. amelyet Ma. 
gyarországon az Expressz hirdetési / 


tapílap tulajdonosakő 
6 számukra alakítottak k 


nem Európát i: 


közp 


menseket ís n 


ben a jeleni 
ük 
dinan 
igyekeznek be 


ellenfi Versenyk 


bbra ís a kormányzatra és 


zférára öss: 
nt 


er Tamás s: 
különös figyelm 


anagement é 
ket különt 
egerősítési 
Azt 


partnerkapcsolatok 
akarják sikerre vinni. 
mek kihasználni 
nincs is konkurenciájuk a 
hanem csak olyan vállalatok li 


nek, amelyek az e piacra gyártók ér 
dekeit képviselik. Ha az Orucle ma- 
gához tudja kötni ezeket a partnere 
ket, akkor sokkal nagyobb erőt kép- 
viselhetnek a pitcon. Ami pedig 
adattárház-területet illeti, ott fontos. 
nak érzi az ügyvezető, hogy tovább 
érősítsék pozícióikat a bankoknál és 
a távközlési cégeknél. Összességé. 
ben az Oracly Hungary célja az 
hogy ebben az évben is minimum 
megtartsák informatikai piaci része. 
szdésüket. 


Szíebig Andrea 


Úgy nűnik, hogy a Microsoft politikacsi 
nálói megunták az Egyesült Államok min 
den rendű és rangú bíráságatval folyta- 
tor hosszú vitájukat, és az eddigiektől lé. 
nyegesen különböző - talán nem túlzás 
azt mondani, hogy váratlanul új - megol. 
dázhoz folyamodnak. Ez a megoldás nem 
más. mint az eddig szoftvergyártónak te- 
hintett cég webes vállalkozássá alakítás 
sa. Ímmár sok év relt el azóta, hogy Bill 
Gates egy nem különösképpen innovatív pillanatában másodlagos 
fontosságúnak minősítette a webet, de a hálózat igazi microsoftos re. 
habilitálása igazán csak most jótt el. Ugyanis az alig egy hete beje 
 lentett koncepció nem új termékekről és még kevésbé új programvál- 
tazatokról szól, hanem azt mutatja fel, hogy miképp alakul át a cég 
szép lassan wehközpontúvá 
Azt, hogy ez a bejelentés mit jelent a felhasználók és a cég szá. 
mára. több tételben érdemes áttekinteni 
! Tatán a legfőbb haszna a dolognak az lehet, hogy megszúntetheti 
úlónféle eszközökön tartott állományok állandó szinkronízálásából 
1 Mert bár a szinkronizálási technológiák az elmúlt 
bora is egyszerűbb és főképp 
hatékonyabb lenne mindenből csak egy példányt tartani, és azt az 
egyet bárhonnan elérhetővé téve használni A netes programválto: 


ér olyan webtiszolgálók vegyék át, amelyek — 
a az egyszerű tárolási feladatok ellátásán — minőségileg ís 
és eszközrend. 
szerét képesek majd megteremteni. Ez a tulajdonság pedig a globális 
egyéni felhasználót szá. 


na, bármelyik gépen a helyi iroda légki 


thatatlan has: 


A mú 


tt inkább szakmapolitikai jel: 


egű Irodai használatra készült szoftverek gyártójaként a Microsoft 
öbbé-kevésbé egyedül van a piacon. Webes cégként azonban nem te. 
dunthető egyedüli játékosnat, tán — amennyiben a mostani eljá- 
rást valahogy túlélt feldarabolás nélkül - nő az esélye a békésebb 


életre. Szintén szakmapolinítai 


reség lehet a cég számára, ha egy 


olyan környezetben, ahol az üzemi 


múlik, csótkenket a rá nehezedő n 


más is, ezzel pedig javulhat a cég 


éz növelheti a legális szoftverek 


sége. Lámi tril. hogy maga a 


edekig így értékesítette 


nban már vannak 


a Lotus éppa ] 


x nyilvánosságra hasonló tervet, és a Sun ís valami 
" ? ka példáad az Office bérelhetővé válik, és lesz-  ) 
elheső vetélytársai. máris csökkenhet a monapolízált. 


vál (ezek termékzzíntű eredményeit 


at kétéves távlatra ígér, 
szé a hál 
működését olvan környezetre alapozni, 


de a 


vannak még tisztá; 
at beztonságának úgye 


kölesőmzés" még nem el ment, eBRM,) rend- 


s Tépéssel az LLP hi. 


re lagos együttműködé- 


hivatalos . megoldás- 


vrakozni egy kír DoS-td- )  tionship 2000 elne 


Matáv-kötvények 


Nogyvenőtmilliárd . forint összegű 
kötvényprogramot indít a Matáv. A 
kötvénykibocsátási program szerve- 
zői és vezető forgalmazói az ABN. 
Amro. Magyar Bank Rt, a CA-IB 
Énékpapír RL. a CIR Értékpapír 
Rt. a Deutsche Bank Rt, az MKB 
Énékpapír Rt. és az OTP Értékpapír 
RL A forrásbevonás alapvető célja 
a deviza-adósságállomány forinttal 
történő refinanszírozása, és ezen ke. 
resztül az udósságállomány forint- 
arányának további növelése, 

Először a hat vezető forgalmazón 
keresztül aukciós eljárás keretében 
10 milliárd forint összegben bocsá. 
tanak ki 3 éves futamidejű, fix ka 


matozású kötvényeket, amelyeket a 
későbbiekben bevezetnek a Buda- 
pesti Értéktőzsdére, A kötvények 
feltételeit úgy alakították, hogy az 
állampapírral. közvetlenül összeha. 
sonlítható, annál azonban 

hozamú altematív befektetési lehe- 
tőséget kínáljanak a befektetőknek. 
Még az idén további kötvénykíbo- 
Csátások várhatók. 

Straub Elek, a Matáv elnök-ve- 
zérigazgatója a kötvénykibocsátási 
Programot bejelentő sajtótájékozta- 
tón hangsúlyozta, hogy a Matávnak 
cl kell mozdulnia a hagyományos 
telefóniától az olyan, gyorsan nö- 
vekvő területek felé, mint a mobil. 


kommunikáció, az adatátvítol és uz 
internet, Tavaly a társaság árbevéte- 
lének zöme - 56 százaléka — még a 
belföldi. távközlési szolgáltatások- 
ból származott ugyan, a leggyor- 
sabb növekedést azonban a mobil. 
És az adatátviteli szolgáltatások mu. 
tatták. Ez utóbbiak dinamikus növe- 
kedése tovább folytatódik, 2000 első 
negyedévében például a Westelnél 
közel 180 ezer új GSM-előfizetőt re- 
gisztráltak. A menedzselt bérelt vo. 
nali összeköttetések száma az első 
negyedévben 7000-ről 7500-ra nőtt, 
míg az ISDN-vonalak száma idén 
várhatóan megduplázódik, 

M.J. 


Július közepén 
kormányzati Tetra-tender 


Június 20-án a parlament elfogadta 
a minisztériumok jogállásáról szóló 
törvény módosítását. Ugyanazon a 
napon a kormány kijelölte az infor- 
matikai és hírközlési kormánybiztos 
feladatkörét, valamint elfogadta a 
kapcsolódó, illetve a végrehajtásra 
vonatkozó kormányhatározatokat. A 


szervezeti átalakítás érinti a média- 
majd akadályokba, hogy az eddigi) törvényt is, ám az alkotmánybíróság 


állásfoglalása szerint a szükséges 
törvénymódosítások nem lényegiek, 
így azokboz nem kell kétharmados 


LLP-Pivotal 


többség. A következő lépés a jog: 
szabály-módosítások . végrehajtása, 
ám ezek hiánya már nem hátráltatja 
az érdemi munka megkezdését, hal- 
lottuk Sík Zoltántól. A kormánybiz- 
tos elmondta, hogy az új munkákat 
akkor lehet beindítani, amikor a 
mintegy 80 fős szervezet — várhatóan 
néhány héten belül — elfoglalja szék- 
házát. Egyelőre nem kívánja nyilvá- 
nosságra hozni, hogy kik töltenek 
majd be vezető pozí. 
biztosságon. 


szállítói együttműködés 


Június 22-én a London Logic Buda- 
ödés már nem csak rajta] pest KÍL (LLP) bejelentette, hogy 


a jövőben az egyesült államokbeli 
Pívotal megoldásszállítójaként hoz: 
záadott értékű, elektronikus üzleti 


kapcsolatokat felügyelő (eBusiness 


Relationship Manage- 
szereket kínál. Ezzel 


vatalosan is csatlako- 
zik a Pivotal kizáró. 


sú. programjához, és 


szállítói minőségé- 
ben a Pívotal eRela. 


nalú szolgáltatást adhassunk ügyfe- 
leinknek." 

A Microsoft Magyarország kép. 
viseletében Major Gábor nagyvál- 
lalati partner menedzser tartott elő. 
adást az LLP és a Pivotal közös 
sajtótájékoztatóján. 
Elmondta, hogy a 
Pivotal terméke ki. 
használja a Micro- 
soft Exchange $erv. 
er és SOL Server 
képességeit, webes 
integrációjával . pe 
dig éppen megfele. 
16 méretű a hazai 
Piacon; rugalmas a 
rendszer bevezetésé 


irált útjára egy újabb szerelmes vezésű szoftvettend- nek ütemezésében és 

lönöstéppen csábító perspeisíva. Persze a bíz. szerét értékesíti, tele. árában is. Az eRe. 

én most ís sokan dolgoznak, de az elkövetkező két ) piti, továbbá a teljes lationshíp —2000-et 

tánat az edáginél tóbb eredményt kell felmutatnia an- ] körű támogatást adja ezi Microsoft SOL Serv 

tk érdetében, hogy a cégek valóban kajlandóuk legyenet a webre ] hozzá. Trevor Monk ef 7.0-ta optimali. 
töltózni. A másik aggály intább csak Eur ápára nézve érvényes A Pivotal eRela zálták, és csak Mic 


Hosszú évek óta 
! Európat t 
gondokra. Márpe: 


ik az adatvédelmi vita az Egyesült Államok és az 
T. és még mindig csak részmegoldások születtek a 
£ exy olyan környezet, amely jogítag sem elég vé. 
dett a különböző akciók ellen, szintén nem jelenthet különöstéppen 
tedvett lehetőséget a felhasználótnat 
! Végúl a most közzétett tervek egy, az Egyesült Államokban ís 
csak most kibomtakotó szolgáltatási ág felvírágzásár ís magukkal 
ák majd" az alkalmazásszolgáltatások - atár a mostani internet 
) szolgáltatás a vállalati tő-reben infrastrukturális elemetké válhat. 
! 
hi 


nak. Ehhez azonban kell még egy apróság. Ezt az apró elemet háló. 
zamak hívják, és sokan úgy gondolják, hogy már éppen elég van 
belőte. Viszont vélhetőleg csak must derül majd ki, hogy a hálózatépí. 

és -bővítés kora mindössze a kezdeteknél tart — most jónnek azók 
akik ígazán használni akarják a drótokat 


Révész Gábor 


tionstáp 2000 az elektronikus üzlet. 
ben használt új ügyfélkapcsolat: fel. 
ügyelő alkalmazás; a vállalatok elé. 


gedettebbé tehetik vele az ügyfelei. 


ket, és hosszú távú, tartós partner. 
kapcsolatokat alakíthatnak ki velük. 

Örömmel veszünk részt a Pivo- 
tal speciális együttműködési prog. 
ramjában, és örömmel hozzuk ezt a 
tenméket Magyarországra" — nyilat. 
kozta Trevor Monk, az LLP csoport 
új-űzletág igazgatója. Szorosan 
együttműködünk a Pivotallal és más 
üzleti partnereinkkel, hogy az ee 
latjonshíp 2000 bevezetésének vala- 
mennyi szakaszában magas színvo. 


rosoft Windows operációs rendsze- 
teken fut, a Windows 2000-en is. 

Az LLP csoport (hirpc//fwww.Ilp- 
eroupucom) a vállalati igényeknek 
megfelelően testre szabott szoftvert, 
szaktanácsadást, valamint műszaki 
támogatást ad főleg Közép- és Ke. 
let-Európában, s ha kell, ténégün- 
kön kívül ís. 1992-es megalapítása 
óta irodát nyitott Csehországban. 
Szlovákiában, Magyarországon, Ro- 
Mániában, Horvátországban és Bal- 
táriában. Több mint 30 országban 
telepített különféle szoftverrendsze- 
teket és megoldásokat. 

2.K. 


Ami a folyamatban lévő ügyeket 
illeti, Sík Zoltán elmondta, hogy jú- 
lius közepére várható a kormányza- 
ti rádiókommunikációs. rendszerre 
(Tetra, Tetrapol) vonatkozó tender 
kiírása, A civil Tetrával kapcsolat- 
ban még nem született döntés, de el- 
képzelhető, hogy a két rendszer ki- 
választásának folyamata  párhuza- 
mosan zajlik. Egyelőre négyen je- 
lezték, hogy pályáznának a civil 
Tetra sávjára, A nemzetközi példá- 
kat nézve megkérdőjelezhető azon- 
ban, hogy ez utóbbi íránt valóban 
komoly érdeklődés  mutatkozik-e. 
Angliában például mindössze. 80 
ezer felhasználója van a rendszer- 
nek, kicsi tehát a piac és meglehető- 
sen drágák a készülékek. Ugyanak- 
kor a magyar piacon is megjelent a 
GSM Pro, mint a civil rendszer al- 
ternatívája, 

A Nemzeti Hírközlési és Informa- 
tikai Tanács (NHIT) mandátuma jú- 
lius 15-én lejár. A kormánybiztos 
feladata, hogy javaslatot tégyen a 
Miniszterelnöki Hivatalnak a 3 kor: 
mánydelegált, valamint az elnök 
személyét illetően. Az már biztos, 
bogy az NHIT létszáma eggyel bő. 
vúl: helyet kap majd a szervezet; 
ben a Postai Érdekegyeztető Fórum 
képviselője is. Konkrét jelöltekről 
egyelőre nincs információ, 

Szintén a kormánybiztos feladata 
a megszűnt Hírközlési Alapból át- 
vett feladatok fejezeti kezelésű elő. 
irányzatának . odaítéléséről . hozott 
döntés kihírdetése, Az értékelő bi. 
zottság a kormánybiztosságnak adja 
be javaslatát, majd a Miniszterelnő. 
ki Hivatalnál hozzák meg a döntést. 

Régóta húzódó kérdés a kábelte. 
levíziózásról szóló törvény, amely. 
nek tervezete már a parlament előtt 
van, s megtárgyalása az őszi idő. 
szak törvényalkotási rendjében sze. 
repel. A kormányzatnak a jelenle. 
gi szakaszban már nincs ráhatása 
ezekre a folyamatokra. Sík Zoltán 
személy szerint nem ért egyet azzal, 
hogy önálló kábeltelevízió-törvény 
szülessen. A kábeltörvény a módia- 
törvény által előírt kényszerűség, 
amit egy időben az érintettek is 
szorgalmazták. Mára azonban meg- 
változtak a piaci viszonyok, § a le- 
rületet az egységes hírközlési tör. 
vényben szabályozni lehetne, véli a 
kormánybiztos. 

M.J. 
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A cél: lobbiérdektől független 
szakvélemény 


Július 15-én lejár a Nemzeti Hírközlési és Informatikai Tanács (NHIT) tagjainak man- 
dátuma. A médiatörvény által létre hívott szervezet leköszönő szakemberei 4 évig 
adtak véleményt és tettek javaslatokat a kormánynak hírközlési és informatikai kér- 
désekben. Zombory László, a testület elnöke beszélgetésünk elején az elmúlt évek 
tevékenységei közül három súlyponti témára hívta fel a figyelmet. 


— Az NHIT rendszeresen eleget tett 
a törvény által megszabort feladatai. 
nak. Ezek közül kiemelendő a leg; 
utóbbi World Radio Conference 
egyik anyagának véleményezése. 
Az isztambuli konferencián felvető- 
ött a műsorszóró műholdak kijelölt 
5 még betöltetlen pozíciójának a 
kérdése. Kedvezőnek ítéltük meg 


k 


ő 


Zombory László 


szt a körvonalazódó megállapodást, 
amely szerint Horvátország, Cseh- 


ország, Szlovákia és Magyarország 


együttesen tartana meg egy pozi 
ciót, Számos, igen erős elvi támadás 
ellenére úgy tűnik, hogy a négy or- 
szág közösen állít pályára egy mű- 
holdat, közel Greenwich-hez. Nem 
volnának tehát nemzeti műholdak, 
hanem egyetlen közös műhold. 

Feltétlenül. megemlítendő a pia- 
ci szereplők versenyegyenlőségéért 
végzett tevékenységünk. Az NHIT 
€ területen főleg az egységes hír- 
közlési törvény előkészítése során 
adott. javaslatokat a kormánynak. 
Álláspontunk szerint a törvényben 
rendkívül fontos a piaci szereplők 
És pincra lépésük szabályozása, az 
összekapcsolás, de mindezek egyet- 
len célt szolgálnak: a fogyasztók 
igényeinek a lehető legteljesebb ki- 
elégítését. 

Az NHIT törvényi feladatai kö- 
zött fontos volt a megszűnt Hírköz; 
lési Alapból átvett feladatok fejezeti 
kezelésű előirányzatára kiírt pályá: 
zatok gondozása, a súlyponti témák 
kijelölése. 


— Voltak olyan javaslataik, ame. 
lyek végül nem találtak meghallga- 
tásra? 


- Természetesen voltak, de nem 


mindíg lehet pontosan nyoman kö- 
vetni ezeket a folyamatokat Az 
egységes hírközlési törvény előké. 

szítésének volt például egy olyan 
fázisa, amikor jobban szerettük vol- 
na, ha az infarmációtechnológia 
kérdései is megjelennek a törvény. 

ben. Végül nem kerültek be, sőt vár- 
hatóan az informatikáról magáról 
sem születik egységes törvény. Az 
NHIT-nek tehát ebben a kérdésben 
más volt az eredeti álláspontja, de a 
mostani koncepciót is elfogadható- 
nak tartjuk. 

- Említene néhány olyan kérdést, 
amelyben nagyon eredményesnek 
íréli az NHIT munkájár? 

— Ilyen például a piaci esély- 
egyenlőség kérdése. Európában ezt 
2 fogalmat manapság nem úgy értel: 
mezik, hogy közös rajtvonalboz ál- 
Iíják a különböző erejű versenyző- 
ket, hanem mindenkinek lehetősé- 
get adnak arra, hogy a többivel egy- 
szerre érkezzen a célba. Az NHIT ís 
ezt az álláspontot képviselte. Ez 
irányba hat a domináns szolgáltató 
korlátozása, illetve a cégek piacra 
lépésének segítése. Elvben persze 
minden piaci szereplő egyetért eb- 
ben a kérdésben; a nézetek a diszk- 
rimináció mértékében térek el. Ta- 
lán az NHIT is jelentős szerepet ját- 
szott abban, hogy az aszimmetrikus 
szabályozás józan mértékű, ver- 
senybarát a törvénytervezet mostani 
változatában. 

Fontos eredménynek tekintem azt 
is, hogy a készülő törvény szerint az 
NHIT komoly szerepet kap a Hír- 
közlési Főfelügyelet (HÍF) függet- 
lenségének fenntartásában. A jövő- 
ben ugyanis a HÍF elnökét már 
nemcsak kinevezni nem lehet az 
NHIT véleményének a meghallga- 
tása nélkül, hanem szakmai okokból 
felmenteni sem. 

Az NHIT munkája világosan tük. 
röződik a törvénytervezetbe foglalt 
szankcionálásban. Magyarországon 
egyelőre sajnos nem természetes a 


Öt kilométeres LaserBit 


A LaserBit Kommunikációs Rt. ís- 
mertette első féléves szakmai és űz. 
leti eredményeit a Brit Nagykövet- 
ség konferencintermében, A Hunga: 
rian Innovative Technologies Fund 
és a Crown-Tech által alapított cég 
hazai fejlesztésű lézertochnológiai 
ndatátviteli rendszereket és multi- 
plexereket gyárt és értékesít, első- 
sorhan távközlési szolgáltatóknak. 
Hasonló lézertechnológiája csak 5-6 
gyártónak van a világon. A magyar 
berendezések ára 30-50 százalékkal 
kisebb a külföldiekénél. 

Az óbudai gyártóbázis évi 3- 
ezer lézeres összeköttetés előállítá- 


sára alkalmas; a mostani berendezé. 
sekkel 2.5 kilométer távolságot le 
bet áthidalni, az 5 kilométer hatótá- 
Volságúakat most tesztelik, s várha 
tólag ez év végén kerülnek pitcra. 
Győri Béla elnők-vezérigazgató 
elmondta, hogy elérték elsődleges 
céljukat: bevezették a LaserBit be. 
rendezéscsaládot a magyar piacra. 
Már szállítottak belőle külföldre ís, 
például Kuvaitba,  Izruelbe, az 
Egyesült Államokba, Kanadába és 
tőbb európai országba, s előrehala- 
dott tárgyalásokat folytatnak ÖEM 
beszállításokról is. 
M.J. 


jogkövető magatartás, ezért rendkí- [ 
vül fontosnak tartjuk, hogy a tör- 
vény félreérthetetlenül rendelkez. 
zék a szankciókról. Nagyon sok el; 
lenérzést kellett lekűzdenünk a tör. 
vény-előkészítő munkában. de vé- 
gül — elképzeléseinkhez képest 
azonban némileg tompítva — intéz. 
kedik a törvény a szankciókról. 

Saját iníciatívából kezdeményez 
tűk a kormány figyelmének felhívá 
sát a digitális műsorszórásra, ered: 
ménnyel. 

- Volt az NHIT-nek valamilyen 
szerepe a KHVM átalakításában, il 
letve az informatikai kormánybt: 
tosság felállításában? 

— Nem. Ebben a kérdésben a kor. 
mányzati szervek nem fordultak az 
NHIT-hez. 

— Azért véleménye bizonyára van 
az NHIT-nek a szóban forgó válto- 

ásról. 

— Nem alákítottunk ki hivatalos [ 
véleményt. De ha a személyes véle. 
ményemet kérdezi, akkor tanári ta. 
pasztalatomra hívatkozva azt mon. 
dom, hogy szinte minden módszer 
eredményes lehet, ha tudatosan 


) folytatják a mu 
tal delegált 3 tag esetében 


használjuk az előnyeit 
abban, hogy az informatika és a hír. 
közlés szabályozását együtt kezel- / 
jék, hiszen e területek konvergen- / 
ciája, integrációja vitathatatlan. Van 
azonban egy óriási veszélye is az 
összevonásnak, nevezetesen az, 
hogy a távközlés és az informatika / 
fejlettségi foka eltér, szabályozá. 
suknak mások az igényei. A távköz- 
lés rendkívül fegyelmezen, szabá- 
lyozott, a szó jó értelmében véve 
katonás terület, az informatika vi- 
szont — különösen az intemet hatá- 
sára — lazán szabályozott, majdnem / 
szabályozatlan terület. Nagyon va: 
lószínű, hogy ez utóbbit nem is kell / 
túlszabályozni. 

Óriási problémának látom viszont 
—s ez a hírközlést is illeti — a tarta- 
lom kérdését Egyáltalán nincs tisz- 
tázva, hogy hol, hogyan és milyen 
mértékben kell és szabad a tartalmat 
szabályozni. S amire leginkább oda 
kell figyelni: csak olyan szabályokat 
szabad alkotni, amelyek betartását 
ellenőrizni, megszegését szankcio- 
nálni lehet. A szabályozás különben 
nem éri el célját, nem eredményes 
lesz, hanem nevetséges, 

— Vannak olyan folyamatban tevő 
témák, amelyeket várhatóan ár kell 
adniuk az NHIT új tagjainak? 

— Úgy tűnik, hogy nincsenek el. 
varratlan szálak. Nemrégiben zártuk 


Van ráció / 


) egy információs társadalc 


le például a doménnév-kiosztás kér 
dését. Többfardulós vitában. 

sokkal ís korzultálva végül azt a vé. 
leményt alakítotmk ki. hogy ezi a 
feladatot társadalmi szervezetnek 
kell végeznie. Az államnak feladata 
azonban, hogy rámutasson a kiosz- 


Í tást végző szervezetre, illetve rábó- 


Tintson a szabályozásra. Ez egyrészt 
védi a kiosztási végzőket. mászészt 
biztosíték arra, hogy a folyam 
megfeleljenek a mi m 
nek. Az NHIT már a KHVM-néi 
történt változások előtt azon az ál 
lásponton volt. hogy a Minisztezet 
nöki Hivatal kapja meg ezt a rámu 
tató-rábólintó jogosítványt. 

— Van már információ arról, hoz 
a jelenlegi tagok közül ki fol 
munkáját az NHIT-ben? Eg 
lán, ki jelöli a kormány részér 
tegált tagoka; 

A különböző testűletek által de. 
legált 7 tag közül várhatóan többen 
tár. A kormány ál 


ől de 


nűbb a változás. Eddig a hírk 
miniszter hatáskörébe tartoz 


1 a je 


lölés, de a mostani jelölés már a 
kormánybiztos feladata 
— Vállalná a következő 4 évre a 


elnöki tiszte 
— Szívesen. Tudomásom szerint a 
e is folytatná 
a munkát. 
— Mit tart az NHIT legfontosabb 
feladatának a következő időben 
— A részvételt az informatikai tör 
vényhozásban, valamint — a jelenleg 


Publikus 5-6 
felhasználásával — ki 


gia kialakításában. Ami a ti 
bozásr illeti, rendkívül fi 


tartom, hogy a területet átgondoltan 
szabályozzuk. Törvénycsomagban 
gondolkodunk, híszen a 


ként is módosítható törvények 
lehet követni. Hiszek abban, hogy 
pozitív irányban befolyásolja a fo- 
lyamatokat, ha különböző te 
tekról érkezett, megfelelő tapa 
lattal és felhatalmazással rendelk; 
26 szakemberek adhamak s 
tanácsot. Hangsúlyozom a 
a napi politikától és lobi 
független jelleget. Sz 

erősen őrködtem az elmúlt 4 évben 
afölött, hogy az NHIT u lehető k 
teljesebb mértékben szakrnai alapo- 
kon alakítsa ki véleményét. 


szakmai 


Mallász Judit 


Sysdata központ Szegeden 


A Sysdata, a Siemens leányválla; 
lata október elején szoftverfejlesztő 
központot nyit Szegeden. A követ 
kező évre 5 milliárd forintos forgal- 
mat vár, és — Budapesten és Szege- 
den — Összesen több mint 450 hazai 
informatikai szakember foglalkoz- 


tatását tervezi. Ennek a második, sze. 
gedi központnak a létrehozása 3 év 
alatt 500 millió forintba kerül majd. 
Kezdetben 20 munkatárs dolgozik 
majd Szegeden, egy-két év múlva 
már várhatóan 70-80 fog, 
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TÉNYEK ÉS TRENDEK 


odie Bernstein. az FTC fo. 
gyasztóvédelmi kérdésekért fe. 
lelős igazgatója abból indult ki 


almazásakor 
nikus kereskedelmi 
hirdetések 
kolttá teszi a sza 


hogy az elektn 
helyeken 


megjelenő 


tennyisége indo 


bályozást, és persze a felt 


ís. A. Dot Com Disclósutesz In. 
nation about Önhne Advertisini 
kurnentum készítőt szerint 


in ugyanazok a 


ne reklámc 
veszélyek rejtőznek, 
mányos médiákban 


lenőkben 


Lehetnek. jóki 
tők, v 


vitathatatlan. rosszhisze 


szempontból mindegy. hog: 
aságbeh promó: 


ák-e őket 


ciós felületek horda 


reklám megítéléséh 
. ve a reklám 
9 Mennyire alapal val eken a 
6 Mei elkedik k 
4 A hir Tj 
. c a 
ek megrek 
k 4ú beteheti a lábát 
zat garázdálkodhat. Az 
abb lépések fogják követni. Az 
lektronikus kereskedelmi helyek 
üzemeltetőt a jövőben kénytelenek 
znek odafigyelni arra, hogy az ol 
ukan m ő ki mir 


álnak a fogyasztónak. 


Óvatos duhajok 


Mike Mastaro, az amerikai Gold: 
berg Moser O"Neil hirdetési úgy 
nókség operatív főnöke szintén arra 
ínti a szakmát, hogy vége a felhőt. 
len. szép időknek. Korábban szá 
mos ügynökség gazdagodhatoti meg 
a dotcom vállalkozások pénzén, 
csakhogy a jövőben az internetes 
cégek valószínűleg jóval megfon. 
toltabban költekeznek majd, és egy 


Reklám az új médiákban 


Szigorúan védett fogyasztók 


A kereskedelmi ügyeket szövetségi szinten felügyelő Federal Trade Commission (FTC) a nyár elején úgy határo- 
zott, hogy az új médiákban megjelenő hirdetésekre is kiterjeszti fogyasztóvédelmi tevékenységét. Egyelőre csak 
munkapéldány született a fogyasztóvédelmi irányelvekről, de Zimányi Katalin szerint ez is több a semminél. 


más után 
mogelljüket 
Az elmúlt pénzügyi negyedév a 
legtöbb egyesült államokbeli inter. 
vállalkozásnak nem hozi 
meg a várt bevételt és eredményt. 
egyik-másik. (Drkoop.com, 
CDnow.com) végképp ki is fo. 
azból, Ennek egyenes 


újrafogalmazzák . üzleti 


gyott a 


jvetkezménye, hogy a dot 
com vállalatok anyagi 
terét adó kockázati 


tőkések kevésbé akar 
nak költekezni: keve 
sebb — és a korábbi 
nál jóval 
tabb 


átgondol; 
hirdetéssel je 
a televí 
bállomá. 


eznek 


evben 
osan nőve: 
doccom 


A 
eport 
adatai 


ntem 
árd dollárt 


temetés hirdetések piacán. Koráb- 
ban az online használóknak legke. 
vesebb 3 százaléka kattintott a we. 
bes (szalagjhírdetésekre, ma már 
csak 0.5 százalékuk 


ti modellek felállításával párhuza; 
mosan egyre élesebb lesz a verseny 
a webes hirdetési szakmában. A 
Piaci verseny hevében pedíg 
mindig keletkeznek olyan sé 
rülések, amelyeket csak jog. 
orvoslattal lehet gyógyítani. 
Csak egy példa a máris fu- 
tó, aktuális perekből: a 24/7 
Media Inc. elnevezésű ín. 
temetmédia cég szabadal. 
mi jog megsértése. miatt 
perti a DoubleClick Incor: 
porationt. A 24/7 Media azt 
állítja, hogy a DoubleClick 
hirdetéskiszolgáló . rendsze- 
rének (DART) technológiá- 
ját tőlük lopták, A DART: 
nak az a dolga, hogy bizo. 
nyos online hirdetéseket 
eljuttasson a, megcélzott 
internethasználókhoz. 
Ahogyan az általában 
lenni szokott, a Double: 
Click vezetői kereken 
tagadják, hogy ők sza- 
badalmi jogot sértené. 
nek: Elizabeth Wang 
elnökhelyettes . telje. 
sen alaptalannak ne- 
vezte a New York-i 
médíavállalat vádjait 
Ma még nem lehet 
tudni, hogyan végző- 


sem, hogy a kö. 


zeljövőben . há- 

úgyi szolgáltatások, a nyan követik a 
valamint a; példájukat, és há. 
kereskedelmi nyan töltik az időt ér- 

ködtesői adtak A The Drew Carey Show webhelye eddig kétmillió nézőt . telmes munkától tá. 

e ezek az ügy- vonzott (Fotó: IDGNS Image Bank) vol, a tárgyalóterem 

ban vállalkozá. ben. Ugyanakkor egy 

ető szakaszát akarták [Júniusban New Yorkban találkoz- dolog biztost ha a dot.camoktól függ, 

a különböző reklám ! tak a szakma nagyjai (Bell Atlantic, ) akkor az amerikai ügyvédek az el 


kampányokkal. Az ETrade Group 
[ 1998-as 41 millió dollárhoz 
képest tavaly 129 milliót költött 
mra: ezen belül televíziós és 
kábeltévés hirdetésre 96.9 milliót! 


Korábban már lapunk ís idézte a 
ler Research cégnek azt a je. 
at csak ke 
ikai e-kereskedő éli túl a 
hónapokat. A 
ormán némely papírok erős 


forresten 


itak a Nasdagon, de a 
Wall Street-i elemzők ettől függet. 
lenül ís arra figyelmeztetnek, hogy 
telohad az érdeklődés az új 
technológiai részvények íránt 

Az 
lyet 


Mine márkanév-építés he. 
okan választják az online for. 
mát, de ennek — pénzügyi nehézsé. 
gek ide vagy oda — a fordítottja ís 
igaz: az AltaVista Co. például a kö- 
vetkező egy évben hozzávetőleg 90 
milkó dollár fordít marketingre és 
értékesítésre, a Webvan.com pedig 
10-15 millió dollárt szán televíziós 
reklámkampányra 


Dione Anderson, a San Franciscó-i 
The Indostty Standard című tap 
) munkatársa szerint az utóbbi időben 
kedvezőten trend vehető ki az ín 


Ogilvy One, National Broadcast 
Media Web stb.), hogy megvitassák 
a kialakult helyzetet. A tárgyalások 
nyomán végül is létrejött a Stream. 
ing Media  Advertsing 
Council (SMAAC) 
neve is mutatja 


Advisory 
egy — mint a 
szaktanácsadó, 
ajánlásokat megfogalmazó testület 
Az SMAAC vállalta, hogy hatéko. 
nyan kezeli a nézőközönség méré: 
sének és a reklámmodellek kidc 
zásának kérdését 

Jon Mandel, a 
bizottságának tagja (máskülönben a 
MediaCom vezérigazgatója) arra 
hívta fel a figyelmet New Yorkban. 
hogy az első online szalaghírdeté. 
szk 1995-ben jelentek meg. Négy-öt 
Év sz intemet történetében olyan 
hosszú időszak, mint a középkor vé. 
tén volt a Harmincéves Háború. Ör 
évvel ezelőtt még aligha lehetett a 
különböző médiák és a távközlési 
lehetőségek könvergenciájára szá 
mítani. Ma meg azt nem tudjuk 
megjósolni, hogy pontosan milyen 
hatással lesz az intemetes hirdetési 
szakmára a sávszélesség rohamos 
növekedése 

Annyi bizonyos, hogy az online 
hirdetésre szánt összegek beszűkü. 
lésével. a dotcom cégek értékpapír- 


ület felügyelő- 


következő öt-tíz esztendőben 
maradnak munka nélkül. 


Pillekönnyű keresés 


Aligha meglepő, hogy az online hír 
detésekről szóló szerződések legna- 
gyobb hányadban az intemeten köt; 
tetnek. A televíziós, illetve a rádiós 
hirdetések eladására azonban eddig 
még elég ritkán használták az 
intemmetet. Amerikai  pincelemzők 
szerint ez a helyzet nemsokára gyö. 
keresen meg fog változni. 
Nemrégiben két egyesült álla 
mokbeli cég szinte ugyanazon a na 
Pon. indította be online hírdetési 
aukciós szolgáltatását. Az egyiknek, 
az AdAuctionnek az anyagi hátteré. 
ről nincsen tudomásunk, azt viszont 
tudjuk, hogy a BuyMedia com kere. 
ken 45 millió dolláros tőkeinjekciót 
kapott az Internet Capital Grouptól. 
A két vállalat szolgáltatása jóvoltá 
ból a hirdetni vágyó ügyfeleknek, 
illetve a megbízott rekláműgynök. 
ségeknek ezentúl nem kell nyomta 
tott katalógusban  böngészniűk a 
reklám céljainak legmegfelelőbb rá- 
4ió- vagy televízióállomás, illetve a 
még szabad hírdetési helyek után. 
Mike Jackson, a BuyMedia vezér. 


m 


Piaci konszolidációjával, az ój üzle- ! igazgatója 9000 rádió- és televízió- 


dik köztük a per, és azt ) 


állomás megfelelő adatniból össze- 
állított adatbázist használ a tájékoz- 
tató munkához, természetesen napi 
frissítésben, Jackson szerint a Buy. 
Media szolgáltatása nem csak időt 
takarít meg, hanem PÉNZ isi az 
Országos szinten működő amerikai 
reklámügynökségek szokásos $-20 
százalékos megbízási díja helyett 
csak 3 százalékot számolnak fel, Az 
"már más kérdés, hogy ezt a terhet a 
reklámügynökség . továbbhárítja . a 
megbízóra, s persze felszámolja a 
maga költségét ís. 

Elemzói vélemények szerint. az 
AdAuction és a BuyMedia életké- 
pes vállalkozásba fogott. Üzleti sí 
kerük csupán azon múlik majd, 
hogy milyen gyorsan tudják frissíte: 
ni az adataikat, és hogy ki tudnak-e 
törni a most csupán rádió- és televi: 
zióállomásokra szorítkozó ügyfél- 
ajánlati körből, A BuyMedia saját 
becslése alapján az idén több mint 
500 millió dolláros forgalomra szá 


IT és az új médiák 


Köztudomású, számtalanszor köz 
zétett adatok szerint az elműlt két 
évben folyamatosan csökken bízo. 
nyos televíziós csatornák nézettsé. 
ge. és a nyomtatott sajtóban is 
visszaesett a ténylegesen. olvásott 
példányok száma. A hagyományos 
hírgyárak" kénytelenek az új tech- 
nológiákhoz fordulni. Ennek a fo- 
Iyamatnak a révén az utóbbi időben 
egyre több információtechnológiai 
IT) cég vonul be — ha csak közre- 
működőként is — a médiaszakmába. 

Június 16-án a Hewlett-Packard 
(HP) bejelentette. hogy új média- 
szolgáltatást kínál kiadók számára: 
a HP jóvoltából a kiadók a híreket 
tartalmazó állományokat (szöveges 
állományokat, JPEG képeket) átala- 
kíthatják. olyan. formátumúra, ami- 
lyet a mobiltelefon, PDA. (personal 
digital assistant) és más intemetet 
elérő eszközök is olvasni tudnak. 

F. 1. Goldhaber, a HP marketing 
menedzsere szerint az egyesült álla 
mokbeli felhasználók már az év vé- 
gén előfizethemek erre az új szol. 
áltatásra, s Palo Altóban máris a 
továbbfejlesztésen gondolkodnak a 
HP szakemberei. Tervek szerint a 
továbbfejlesztett szolgáltatással már 
teljesen személyre szabott hír- és 
reklámanyagot küldhetnek a végfel. 
használók. 

A mobil hírközlés alapjaiban vál- 
toztatja meg a tartalomkiadást — véli 
Stan Austin, a Kansas City-ben mű- 
ködő Kcstar.com tartalomszolgálta- 
tó cég igazgatója — ,.Tartalmat kell 
adnunk bárhol, bármikor, mindegy, 
hogy a felhasználó milyen eszköz 
zel éri el az intemetet " 

Austínnak — kétségtelenül . igaza 
van, csak egyet felejt el: csak az 
maradhat meg a piacon, akinek 
megvan a profitkiváráshoz szüksé. 
ges anyagi háttere. A tartalomszol- 
gáltatók a maguk erőforrásaiból a 
legritkábban fedezhetik a kivárás 
boz (z fennmaradáshoz) szükséges 
költségeket Mit tehetnek? Mecé. 
nást kell keresniük, hogy az még jó 
ideig felszínen tartsa a vállalkozást, 

Nemrégíben  elbeszélgethettem 
egy hasonló profilú vállalkozásból 
kilépett — pontosabban szólva, sze. 
rencsésen. kimenekült — amerikai 
szakemberrel, $ Ő ezt mondta: a 
(szakjsajtónak fogalma sincs arról, 
bogy mekkora áldozatot vállalnak 
az intermetes cégek, ha támogatást 
fogadnak el a kockázati befektetők 
től vagy másoktól x 


IBM. A három Új NetVista modelt az 
B40-es, az At0p-s és az AZ0-as, Az 


lamint kívánság, szeáíti :CD-ROM. 
meghajtóval kerül forgalomba. . Az 
"A40p- a fenfeken túl hat. fejlett bíz- 
tonsági elemmel van ellátva. Mind a 
két A40-es modell két verzióban kerül 
forgalomba — szabványos asztabgép- 
formátumban (4. kártyaholy, 4. meg- 


hartzes Plll-as procssszortal készül, s 
ellentétben a fenti két modellel, az intel 
10-es lapkakészletére épül, (IDGNS, 


úík helyen áll a Linux-szérverek pia. 
cán, s már Precision munkaállomásai 
1s készülnek linuxos verzióban. A cég 
mostani bejelentése. szerint a Linux 


lógia rányába, de közösen dolgoznak 
"a Unur átalakításán, hogy futtatni le- 
hessen az intel 64 bites Itanium pro. 
casszorán, Az 100 áprilisi adatai sze- 
rint az elmúlt két évben a jegdinamiku: 
sabban a Linur fejlődött a kiszolgáló 
öparácósrendszérek közül, A piacnak 
ben a szegmensében áz 1998-as 
1548 százalékról 246 százalókra nőtt 
9 részesodósá. Az IDC szerint a Fisd 
Hat Linasverziója több mint 50 száza- 
Jókban uralja a Unux dísztíbúciós pia 
cát. (JOGNS, Boston) 
További híroink: 
www szamítastechnika ho 


HARDVER 


Pentum III-as noteszgépek, 


Januárban (a Számítástechnika idei 4. számában) Horváth László az első Pentium III 
processzorral felszerelt noteszgépek bemutatásával kisebb sorozatot indított el. Az ak. 
kori három résztvevőt újabb három követte ( Számítástechnika, 17. szám), és a mostani, 
aki nem, ezzel befejeztük 


harmadik részben megint csak három, még újabb. Aki bújt 


képpen a b 


hogy az várható volt, az Info 
000 kiállítás új lendületet 
nt a Pentium III processzo- / 


ros noteszgépek hazai megjelenésé- [ gon 
nek. Több ilyen készülékkel is talál- 
koztam a standokon, s közülük is 
xikerült behozni a teszt 


ró hangszórót 
azonban minő 


mét hárm 
laborba, Erről a legújabb háromról 
is elmondható, hogy kis térfogatú. 
könnyedén hordozható szerkezetek 
orlatilag egy fejlett 
asztali — gép számítási 
kapacitásával. megáldva. 
Kezdődjön hát a mérkő. 
zés harmadik harmada 
mint rendesen, a gyártók 
ábécérendjében 


netelérés é: 


! modem; 56 kilobít/más 


A legkisebb 


Az Acer Magyarország. 
tól kaptuk kölcsön a me. 
zőny legapróbb térfogatú 
berendezését, bár a 
seny e tekintetben 


1. kép. A számítógép működését visz. 


szoros volt. Az Acer szajelzó LED-ek a megjelenítő jobb 
TravelMate 3407 (1. kép) . oldalán vannak az Acer TravelMate 
minúmális alapterület-kü- 3407 gépen 

lönbséggel nyert, . igaz. 


hogy az alapgépben nincs hely sem  bessége elegendő a leg: 
a CD-olvasónak, sem a hajlékonyle- ) több feladathoz. Böni 
gnek. Ezek ketten egy ] szés közben — s máskor 
ő dobozban kaptak he- ) is — hasznát vehetjük az 
speciális, menet közben ) érintő; rpótló 
bedugható és kihúzható csatlakozó- / alatti, középső görgető 
val kapcsolódnak az alapgéphez. A ) gombpámak. 
külső lemezes tárolókat nem kell] A kapott A: 
feltétlenül mindig magunkkal hur- ) mintadarab, ez 
cölnunk, a kis tömegű alapgép így ) kapható példányoktól 
ideális mobil. eszköz. sok, 
közben dolgozó felhasználó 
Kis alapterületen kisebb a kijelzi 
a 12.1 hüvelykes képátlójú TET pa: 
nel 800x600 képpontból áll. Ekko 
felbontáshoz elegendő 
bújt grafikus memória, ezt az Acer 
gépében egy — Trident Cyber 
9S2SDVD megjelenítőmodul vézér- 
Ii, Ez a modul méréseink szerint át 
lagosnak. tekinthető, térbeli (3D-s) 
képességei pedig gyengécskék (de / 
hát egy noteszgép nem erre való) 
egyébként — mint a neve murátja 
DVD-t is kezel, s a gépnek választ 
ható (opcionális) tartozéka a DVD: 
meghajtó ez 


mezes egy. 


menet 


bájt memóriában még m 
nek, 


ájtos merevlemez. 
zati csatolót sen 
ni, de a bolti váltc 
Windows 98 m 
láthatja a külvilágot 


A Fujitsu és a Siemens ez 
két cég noteszgépkínálatát 
sítette. A Fujitsu-Sien 


Gyártó Acer 
Tue Travalláate 3407 
ll Procosszor: órajoi (mogahertzi Penftúrn II, 450 
Í varóta imogabág ti 
Merevortaz: kapactás (ggabájy) IBM DARA 206. 6 
Képomyáttó höveyki 121 
li kuganyátiovs káppontczám TFT. 800600 
Mogjekenítőmadál evamóra megabálíj idon Cyber SSZSOVÖ: 25 
Multmóda ESS Soó hangmódul 
[ Taac CD-2ME CD olvasó 
I csatolók intra, ugy sörös, egy párhuzamos. 
egy USA, ogy PC-iártyataty, 
Art 1100 Ethemet modul 
Mórot imdamnétee) T0A18AS 
Tameg Mogramm) 18 
Ár ftonrt, ús nélkül 740000 


mmm ze 


A miniatürizálás következménye 
pített ESS Solo hang- 
modul zsebrádióra emlékeztető han- ] 
szólaltatja meg áz egyetlen ap- 

a" tangkimenetbez 

sztereo hangkehó 
vagy fejhallgató köthető. Az in 

ávoli kupcsola 


egyik eszköze a beépített szoftveres ) től 
sodpervés se 


g eltér a 


A 64 mega: 


2 mintadarabban azonb: 
hertzes Pentium III proce 
gigabájtos merevleme 

viszont m 


A beépí 


Az ezüstszínű FuSi 


kép). Eza ki 


erint a Fu 


artás 


( sebb, 


2. kép. A Fajitsu Siemens Lifebuok S Seri 


3. rész 


Harmadik harmad 


örű ezűstmetál színi 


zülék megítélé 


nek a fentebb bemutatott Ace 
pedig 


asója van, de megre 
hető DVD-olva 
CD-újrat 


Örökölt 
ülönböz 


val ki. 
zülék bal oldat 


10 dd 


CD-olvasó is 


jelenitő alatt találjuk az állapotjetző LCD sort 


van beni 
lepített (bi 


sülése a ! különböz 


ményt hozott 
ben í 


ís színe 


Compu- ! a mérés 


Tothtba MK 6014 MAP: 
na 
TFT, 800800 
Tidy Öybar $GZSDVD: 25 
reg 40 MMX hangmodi 
Trac CD EME CD olvasó 
rra, egy soros, egy párt 
gy USB, egy PC-káryahaly. 
Fugfsu LB modem 
Arte 10/1099 Eíhormot mod 
TEBZZSZS 


NOO0Ó 


hajtápri 


0S-XG hangmodu, 
Tea COZME 8 CÖ-otvásó 
"eft, egy soros, egy párhuzam 
agy US8. két PC 
Toshiba modem 
vÖzONTESEI 
MnaSbaT 
28 
216800 


ebben ! azért 


-pen a meg. 


tEZSseee egeszet. sea szász 


HARDVER 


Pontot ehet látni. Ennek vezérlését ) kicsit erősebb, 500 megahertzes J ják egy feltöltéssel, a Tocra 
a beépített S8 Savage/MX űködött, ) közel két és fél órás műkö. 


dul ) Pentium II processzor 


égzi, 8 megabájt grafikus memó. ája éx ( dése tehát figyelemre méltó. . ! GRRR ét! Alsvásnen ! Tetőd 
ára támaszkodva. Mérési ere s volt a merevlemeze. Tpus Travolta JOT , Ulébook § Sértes , Tecrs 8100 
yeink jót tnutatják, hogy ez. a mo. ) Ezen vígan elfetott a telepen Wio- ] Értékelés Under 20 
ul megfelelően fürge a hagyomá- ) dows 98, a pövőkegér gombjai fe- ] Procsszorsadesség megahertz 291317 250399) azt 
yos feladatokban és a térbeli ké- / leti két gomb pedig a divatnak [ Az Accr és a Fujitu-Sie-  ÖNEGGGSÉSBGENSSSeg Ég 024) HST 70005 
vességekben, is. A pen ) megfelelő segítséget adott a mens gépe a folyton hurcolt, . Ő Megjolentó setessége frarukovattai n 11170 25200 
megtalálható külső monitorcsatla- tésre az alkalmazások ablakában. A ) nagy számítási teljesítményű  ÖNRÉNSNENNNB 1244 4643 12462 
nítógépek közé tartozik JÁR vésmet Zs; seg é 
A munkahelyen a helyi há.  T§ Aagos etérési tá fuzrud másodperc a 122 9.55 
lózaton lehet adatot cserélni 
1 az ottani rendszerrel, A Fu 
íts0-Sfenens Lifobookjának 
bocsatlakozását perifériacsat 
lakoztató . egység . könnyíti 
meg: ezen át lehet egy moz 
ulantal hozzákötni a külső 
onítort, a billentyűzetet és 
egeret. A Tecru 8100 
mi t használható, tel Vonalas grafita (CADJ 34708 
tékű, .nagy képernyős". ŰL. Tábiázatos sz 
Pentium III-as noteszgép, Jő i 
hálózathoz PC kártyával Fe? 
vagy a külön rendelhető z uz z 
lökkölőegységen át csatla- B a ] 
azszérset ; Piocesszar 30 szémtság CBA 450 na ] 
ép. A Toshiba Tecra 100 kurzora a magyar kiosztásra ás alkalmas hilten- ( nálunk járt. példányának fö 1 1 Tr 
ik közé épített pócókegérrel mozgatható 40000 forintos végfelhasz. ARA : goszá 
álói ára (ezt az összeget az. f c: 7 rr 7 
k videok k hekapcsolását ] Acer Magyarország számol 304 173 
gy k es, a; aló ) ta ki) arányos a gép tudásá, c - 
karékosk ztet s te- ) val, bár a boltokba egy ennél EVPEG ! sorod ee TETT új RÉ EB EGTIEGAT 
k 1 1 hangol- ) valam yobb rudású Összege; s 2 1198 
Az akk mert késztílék kerül. A. Fujitsú FT e rj ] 
a be giával Cornputers . Ma az 1487 1752 
karékosk kapcsoltuk tól kapott . adat 029 1049 1551 
en is k az ismertetett Life tóa5pec  ) Zóm2f pere 
képe book S Series noteszgépet mas z - 53 EE Ze TREE .J 
araink )000 forintért adják, s 
k a napi al ár is arányos. Köztudomású, ezt véve elfogadhatónak ] elkért 1016800 forintos végfel. 
e k fa az általunk ! hogy a Toshiba termékei a notesz ! g e s. (Az árak mind áfa 
b ásfél-kétszer b ivonalába tartoznak rt (a Technotrade adatni szerint ik.) x 
Sokoldalú 
Fontos 
Augalmas 
f [ongyatív 
hu 
dptipl 
nDle 
B pie 85000 
5X1 o Hon 273900, 
pet ] et9(A0-4/ 733 [00. 
nes 98 ungariss VUP (D Srcsa €dta 30 800. 
Öftics 2000 Waj2 Wiogarias VUP CD. 87900 
merevlemez ] Arcogoita Pius 5.0 WIN 35.-S8NT Valvir1áúg Úpgraót 34.000. 
MB SDRAM memóri tívires Smal Be 19 
64 MB SDRAM memória ep medapenző 
Kompakt asztali (SFF) ház, j zgyar [2000 
ilentyűzet. 00.10 tor WISAWIE 20000. 
Microsoft egér ] Conpag Prosígaia 5300 


" Magyart Windc Campag Destpro EPOT 


(oapag Armada £500 


(6. SOS 15" monitor 36 190 
16 775FT (T" Flatron monitor akciós 77000 
WP DestJrt B40 printe 
jj MP Lasar Jet 3050 (tat éscai 
MP LI4OSON prlater 451 6( 
MP DJ950 priattr 4 CSO0 dígítális tamera 


Aa Őn etőszór rásgrey efgúsknei és ezt medelénestős biresztél teszi meg a 
, etadrátávezmésg a bangvertermétetre 28. a szoftver timálatvatra pedig 58. 


— SPRIW 


lapon adja le 


Arntat tlttoTC9tN jetagat ég ne tartalma 
korog mórrzsep 
4 nagy ATM rlsártás vett 999 999" FT hegtt 


1068 Budapest Felsőerdőtot a 7. Tel(l) 342-4707. (1) 342.6724 
1087 Budapest. Berzsenyi a. 3. Tal, (I) 210-4835. () 210-4836 
8000 Székesfehérvár. Petéfi a. 1 Tat. (22) 502-880 

6722 Sreged. Bartók tér I3. Tel. (621 55-22.33 


Hardver, szoftver megoldások 
ím 


HUMANsoft Kft. 


1131 Budapest, Dolmány u, 12. 
Telefon: 270-7620, tax: 270-7679 
E-mail: dellinfo ő humansoft.hu 


kereskede 


AS/400 - felkészült 
az e-kereskedelemre 


A tiszteletre méltó IBM AS/400 talán leginkább félreértett számítógép a földgolyón. Tízéves múltja van 
és már 700 ezret adtak el belőle, mégis körüllengi valami misztikus homály — még a platform rajongói 
szemében is, pedig az ő fanatizmusuk a Macintosh-hívőkére emlékeztet 


alán érthető ís oz a kis zavar, [Az IBM AS/A0O-um Építő es( Az AS/á00e fejlesztőkönyezete ( a Java alkalmazáskisz je 

hiszen az AS/400 képességei ) kereskedelmi stratégiájának talán a ! k tben is eltér a többi JVM- ) sítményét 

igen szerteágazóak. Fejlődése ) saját JVM (Java Virtual Machine ] megvalósítástól, Először ís, úgy t4- ) Az IBM Javartám ok 
magaura ívelt: a kezdeti terminál. Java virtuális gép) kifejlesztése a ) volítja el az objektumokat a tudva- ) ból ís fon ASJ4 álók 
centrikus, 48 biítos, leginkább az ) legszebb példája, A Sun specifiká- ! levóleg szemétgyűjtőként működő ) nak: mert az AS/400e alapó mun 
5250-es zöld képernyős alkalmazá- ) cióin alupuló ,kék" JVM az OS/ ) memóriából, hogy közben nem sza- ) kahelyek ily módon felhasználha 
sairól híres doboz ma már ügyes, 64] 400-as operációs rendszer le kítja meg az éppen futó program- ) ják a Javát meglevő alkalmazásaik 


bites gép, s éppoly ma 


mogatja az elektronikus ke: 


csonyabb szintjeihez kapcsolódik, s 


szálakat, Ezzel hatékonyabbá válik 


És adarbázisaik. internet 


07, § mert az ín 


inte 


reskedelmet, mint a válla. ciósrendszer-száli kön 

latirányítási rendszereket, a nyedén átültethe a 

CRM-et (az ügyfélkapcso: e-kerexkedelmi alkalmazás 

Jat-kezelést), az üzleti intel. kat az A5/400€-re. 

ligenciát és az irodai háttér 

alkalmazásokat, . 1995-ben 

az IBM ezeket az újabb A Domino-kapcsolat 

modelleket AS/400e-nek A Lotus Domino a pinc veze 

nevezte el. tó munkacsoportos alkalma 
Az AS/400e az intemet zá vakran használják a 

technológiák révén lénye- megrendeléseket online foga. 

gesen javított az üzleti fo- 6 és kezelő webhelyek. vala. 

Iyamalokon. Noha sok ter- int a vállalat és az ügyfelek 

mék és technológia hasz közötú, illetve a 

nálható rajta elektronikus szállítók közötú elektronikus 


kereskedelemre — köztük az kommunikációt k 
IBM-féle WebSphere. Ap- helyek építésé 
Plication Server —, mostani két éve, 1998 n 
elemzésünk. csupán a Ju. 64 bítes, az AS/400e-n műkü 
s a Lotus Dominóra 46 alkalmazásként érhető e 
szorítkozik. A — magukat Az ASAO0e több 
elektronikus kereskedésre pontból ís kitűnő platform a 
elszánt AS/400e-felhasz- Domino futtatására. E 
nálók mindkettőt nagyon ís, logikai partíciók kialakítá 
jól fogadták. a révén egy rendszer, ha k 
Noha a teljesítmény, a harminc e tól függetl 
méretezhetőség, a bizton- nül ís kezelhető Domino ki. 
ság és a megbízhatóság da szolgálóval is egyűttműköd. 
mindig is jellemező volt az B hel Más környezetekben a 
AS/400-asra (lásd. ezzel Domino rendszerint több 
apcsolatban a Mit rejt a doboz? cí- ] ezzel a lehető legjobban kihasznál- a működése, s a méretezhetősége ís ( lönböző kiszolgálón fut Azzal 


azonban, hogy egyetlen ASA400€-n 


mű keretes írást), ezek mind ha- ] hatja az AS/400€ architektúrájának ] jobb lesz, mint a többi Java kiszol 
szontalanok maradnának, ha az (és hardverének erényeit; másfelől ) gálóé. Másodszor, az AS/400€ JDK (több Dornino kiszolgáló dolgozhat 
AS/400-as nem tudná kiaknázni az ) meg eleget tesz persze a Sun Java: ) (Java Development Kit — Java fej. ) jócskán leegyszerűsödnek az admi 
1 erejét. Éppen ezért az IBM ] kompatibilitást igazoló  tanúsítvá: / lesztőkészlet) lehetővé teszi a bájt-  misztrációs feladatok kiszol; 
összegeket fektetett abba, ( nyában megfogalmazort szabványos kódok konvertálását 64 bítes végre- ) gálófarmban viszont bonyo. 


hogy az AS/400e-t kiváló internet 
Platformmá. fejlessze. Több. mint 
egy éve, 1999 májusában piacra 
dobta az OS/400 Version 4 Release 


követelményeknek 


hajtható kódokká. Ez szintén növeli  lultak lehetnek). 


Másodszor, az AS/400€ 
] elentartamra eső költsége 
sebb, mint a PC-s kis: 


4-et (V4R4), több mint 3 millió új, leg a kiszolgálókonszolidáció jóval 
elsősorban az elektronikus kereske- Ha meg akarjuk érteni, hogy vajon mitól  szerbe kötve 32 kiszolgáló dolgozhát j tából, Ezt igazolja egyebek között 
delmet szolgáló kódsorral, olyan vonzó e-kereskedélmi platform az. együtt Az AS-400e a teljesítmény továb ) egy nemrégiben megjelent IDC 


ASMODe, akkor tisztában kell lennünk a 


bi növelésére a hagyományosan a CPU. 


tanulmányban az az adat, amely 


benne rejő technológiákkal Az AS/ kat terhelő feladatok közül számosat át szerint egy 500 felhasználás Do 

A Java kegyeiért 400€-ket 64 bites oparádiós rendszerrel. hávít külön ene való BIK processzorokra ) mino konfigurációt 50 százalékkal 

A Java talán már most ís de facto )  (05/400), 64 bites adatbázissal (UDB/ E nagy sebességű, optikai szálas síne- — / olcsóbb AS/400c-re kiépíteni, mint 
szabvány az ügyféloldali web alapú ) 400), s egy vagy több 64 bes RISC ken kapcsolódó BK procssszoroknak a! PC-s kiszolgálón. 

alkalmazásfejlesztésben, igazi érté CPUval szállítják. Az AS/400, tisztán jóvoltából a központ egységek lényege- Ez évben az IBM több olyan 

ke azonban abban mutatkozik majd ! 64 bites platform lévén, jóval nagyobb. san intenzívabb műveletekre összpornto: AS/400€ kiszolgálót vezetett piacra, 

meg, hogy hordozható kiszolgáló- ) . tárterüleétet eímezhet, meg, közvetlenül, . sithatnak, így póldául a programlogka  ) amelyeket egyenesen a Dominóhoz 

oldali alkalmazásokat lehet vele ír- ) és lényegesen gyorsabban dolgozhat fel. végrehajtására. ! hangoltak. A feltűnő sárga csíkozá. 

ni. A Java kiszolgálóprogrumoknak nagyobb adathalmokat, mint a 32 bites Biztonsági szempontból az AS/400e uk miatt, dongónak zett. 

azonban bizonyos elemekre is szük készolgálók, például a Windows NT. olyan, objektum alapú rendszer, amelye! Model 170 DSD (Dedicated Server 


ségük van ahhoz, hogy kommuni: 


Egy AS/400e-ben legtelebb 12 CPU 


lényegéből adódóan nehezen támadhat 


for Domino) jelzésű kiszolgálókat a 


kálni tudjanak az őket futtató hard. ) tehet, SMP (szimmetíkus többorocesz- nak meg a hackerek és a vírusok Eddg  / kis- és középvállalkozások igénye 
verekkel, szoros) konfjgurációban, 4 terabájtnyi az AS/4DOG területen egyetlen vírust) nek kiszolgálására konfigurálták. A 
háttórtárral és legfeljebb 2.5 gigabájt . sem jelentettek lati szintű Domino-meg 


Ebből a célból az AS/400e nutív 
JDBC (Java DataBiase Connectívi 
ty) meghajtót kínál — ezzel opt 
zálja a hozzáférést a maga int 
64 bítes relúciós adatbázisához 
továbbá egy közvetlenül végrehaj 
tódó fordítási opciót többi 


központi memóriával megtámogatva, (A 
májusban bejelentett legújabb ASZ00e 
800 modell már 24 processzorosra (5 
bővíthető, - A Szerk) Emellett az AS 
4000 — a PC-s kiszolgálóktól eltérően — 
még az MPP számitástechnikai Telada 


S mivel az AS/40de szorosan össze. 
kapcsolt komponenseit ugyanaz a gyártó 
tervezte, állította elő és tartotta karban. 
ez a platform tőbb mint tíz éve — a Jo. 
gantatása" óta — csaknem százszázaié 
hos megbízhatósággal műkődik; ez a ti 


a magasabb kate 
gúriás AS/400€ típusok valók, Csak 
egy példa: a Dominót futtató legr 

gyobb AS/400c egymagi 
mint 27 ezer elektronikus 
álhat ki. A mé 


ban ís több 


ügyfelet szolj tezhe 


platformmal összehasonlítva lénye: tokra (nagy párhuzamosságú fekdoigo- ka tartós vonzerejének és annak, hogy tóségnek is nagy szerepe van tehát 
gesen felpörgeti az AS/400€ javás ) — zásraj is alkalmat, hiszen főrtözöti rend: . úzleti alaprondszereknek használható) abban, hogy sz ASMODe egyte nép- 
szerűbb mint Domino-kiszolgáló. 


teljesítményét. 


mat tet 


SZEPT követelménye 


2 64 Des izctnolágjával órás 
ziztémegeket üolegy 

0 horál méreteztetéség 

ekeregedekri 


S végül 


az AS0G jé 


ják Domino-alkalmazásaik 


Webre termett 


Az AS/4i 


kal kapcs 
tisztában 
és fon 

letre alap 
k 


Az AS, 


tb 


dik 


400 


senyben, Az BI ! 
Bcans) fejlesztések, a i 
projekt, valamint a testre a 
JVM révén az IBM kiváló fegy 
] rekkel vértezte fel rends n 
! küzdelemre. § a Lotus Dominávai 
az AS/400c világszintű 1 
kat s a teljesítmény- És me 
tezhetőségi tesztekben 
Az AS/400-as ügyesen kis: 
ja az elektronikus kereskedelmet. a 
meglevő alkalmazásokat megnyitja 
temet előtt, és K get ad 
adonatúj, webre termett alkalma. 
ások kifejlesztésére. Az elektron: 
kus kereskedelem és az intemetes 
kor beköszömének népszerű hírni 


keként íj 


a szép jövő előtt áll. 


Scott Steinac 
(infow 


her 


ago aa fantuen are regívtaed rodasmeska al fatol Corporettoa, Mlervzolt mad Wiadoen arg rmgjujorod hydazaás al Marat Corparáftám 77000 Baglatt Futár Csnpany, AT gt 


mieige si 


pi 647-800 MHz / 64.512 MB 


mirő További információkért látogasson el weblapunkra: www.hp.com/dosktops/voctra 
pentiume/[/ vagy hívja a HP Vevőszolgálatot: 382-I1T1 


Vannak esetek, amikor a kiszámíthatóság 
kifejezett előny. 


A Hewlett-Packard a közép- és nagyvállalatok számítógépes hálózatainak stabilitását szem előtt tartva 
fejlesztette ki a HP Vectra sorozatot. Szolgáltatásai közé tartozik a HP szoftverkörnyezet-tervező, amellyel a 


szoftverkörnyezet stabilan és biztonsággal kezelhető. A HP Vectra PC modellek legalább 9-12 hónapig vál- 


tozatlanok, így Önnek olyan stabil rendszere lesz, ahol az általános problémák könnyen felismerhetők és 


nemcsak könnyebb, de jóval olcsóbb is. 


kezelhetők, az új számítógépek telepítése pe 


KÖONYVESPOLC 


fa a tudtásbázts zizpúj rendszereket és 
2 huzzy szakénő rendszereket, majd 


tás csökkentésének lehetőségsez -, 
majd akzímarásokzt mutat bír a tor- 
dos iga pissztán kvaltzáv ismeret 
ket Ji 


szakértő rendszere té 


erdtszerot. Typpobar Hadd, 2000. 209. 
oksat, 1990 tere 


dos ZKX Protezsorat  alóónbaz 


viszonyított gyorsaságát és. megb. 
atótágát iszrerinől. a negyvdik rez a 
Window 98 logjávát áz egyszerű 
öszköztekgést a széles kérő haj 
verárasatást. a tejwe mgtmédát és 
ezért, azt. tegy ögyt vany a wmtö és 


Microsoft Press. termékei - 
A- nincs is mit csodálkozni 
a Microsoft termékeiről 
szólnak. A Press több sorozatban ís 
jelentet meg könyveket, például a 
Microsoft Programming, Seriesben, 
azután a Step by Step Seriesben, a 
Field Guidesban, a Select Editions- 
ben, az Ar a Glance Seriesben. a 
! Ouick Course és a Starts Herc CD- 
Í ROM Seriesten. Ezek inkább mély- 
ségben. sebességfokozatban és rész- 
letességben térnek cl egymástól; 
tárgyuk sokszor azonos. 

A Park Könyvkiadó három ilyen 
sorozatból fordított le köteteket: Lé. 
pésről lépésre; Percek alatt; Gyorv- 
talpaló sorozatcímeel (a Perek alatt 
az At a Giánce fordítása, a Gyors. 
talpaló a Ouick Course-é). Ezenfe- 
lál kiadott egy-egy Microsoft Press. 
kötetet a Windows 95.ről és a Win- 
dos 98-ról ís 


Lépésről lépésre 


! Ezt a sorozatot a Microsoft Press — 
és a sorozat másik kiadója, a Cata 
Pult — egyéni tanulásra ajánlja ki-ki 
2 maga tempójában haladhat a kőte: 
teível. Az ebbe a sorozatba tartozó 


j Microsoft Ofbce 97 for Windows 
95-öt, a Micrsofi Word 97 for 
Windows 95-öt és a Microsaft Ex. 
cel 97 for Windows 95-öt már ko- 

) rábban isznertetük itt a Könyves- 
polcban, ezért most csak a legújabb 
kötetről írunk: a Microsoft. Win. 

! dows 98-rót 

A kötet több részből tevődik 
Össze; a bevezető részben először 
képermyőképeken — végigtektothet; 

( fük. miről lesz szó. azután röviden 
láthatjuk, miben ad újat a Windows 

) 98 elődeihez képest, majd a hajlé. 
konytemez-melléklet gyakorióállo. 

j mányzíval kapcsolatos teendőket 
ismerjük meg. Az első rész a Win. 

( dows 98 kezelését mutatja be, 4 lec 
kében: a munkaasztal használatát, 

] testreszabását, a mappák és állomá. 
nyok rendszerezését és a Windows 

98 egyéni igényekhez való hozzá- 
igazítását. A második rész a szárú- 
tógépes hálózatokról és az intemet; 
rót szól, az itteni egyetlen leckében 
még az ciektronikus levelezést ís el. 
sajágíthatjuk. 


A harmadik rész a hatékonyabb 
munka lehetőségeit vonultatja fel, 
két leckében; itt egyebek között a 
meghajtó FAT32 rendszerűvé való 
átalakításáról, energiatakarékosság- 
ról, a Windows 98 segédprogram 
jaíról, frissítéséről és egyebekről 
csik szó. A negyedik fejezet a szár 
mitógép bővítését írja le: egy-egy 
leckében a szoftvertelepítést, a tévé 
zést a számítógépen és a számítógép 
otthoni használatát. A részek végén 
mindenütt áttekintést kapunk és 
gyakorló feladatokat. 

A Függelékben a Windows 98 
összetevőnek és magának a Win 
dows 98-nak a telepítése a tárgy, s a 
kötet végén egy tárgymutató segíti 
az olvasót eligazodni. 


Gyorstalpaló 


Ebből a sorozatból már bemutatunk 
két kötetet tavalyi 18. számunk 
Könyvespolc rovatában. Azóta két 
újabb kötet is megjelent, az egyik a 
Windows 98-ról, a másik az Out. 
look 98-rók: itt ez utóbbit ismer- 
tetjük hamarjában, 

A könyv előbb általában mutatja 
be az Outlook 98-at: mire jó, mire 


) használhatók különféle összetevői, 


majd példát ad arra, hogyan kell 
emlékeztetőt készíteni és felvillant 
néhány szervezési technikát. Ezután 
megtanítja az olvasót a névjegyké- 
szítésre, s arra, hogyan rendezze és 
jelenítse meg a névjegyeket, Egy 
következő fejezet az elektronikus 
kammunikációról ad leírást az 
elektronikus levelek  elküldéséről, 
elolvasásáról és megválaszotásáról, 
És azt ís elmondja, hogyan lehet 
rendet tartani a rengeteg elektroni. 
kus levél között. 

A negyedik fejezet az Outlook 
Naptárát ismerteti: az a felhasználó 
időbeosztásán hívatott javítani, s a 
fejezetből kiderül, hogyan lehet a 
Naptárral . találkozókat . szervezni, 
majd értesítést küldéni róluk az 
trimetteknek, Az ötödik fejezet a 
tennivalókat veszi célba: elektro 
nikus lista készítését elvégzendő 
munkáinkról. A hatodik fejezet arra 
tanítja meg az olvasót, hogy hogyan 
figyelítetjheri a Naplót, hogyan ír. 
hat bele új feljegyzéseket és hogyan 
archiválhatja a régi Outlook-eleme. 
ket, 5 végül az utolsó fejezetben ki- 
nyílik a világ: az olvasó az Out. 
lodkon át belevetheti magát a web 
rengetegébe, intemetesen cseveg. 
het, együttműködhet és videokonfe- 
renciákat látogathat. 


Percek alatt 


Angol eredetiben azt olvashatjuk e 
sorozat köteteíről, hogy könnyen 
Érthető vizuális információt közöl; 
nek, azt, amire éppen szükségünk van 
(egy feladat kellős közepén, lehető. 
leg azonnal), Jellegzetességük — az 
angol és a magyar kiadásban ís — 
könnyen lapozható fekvő formátum, 
a rengeteg képernyőkép, a teendők 
egymás után való bemutatása (be- 
számozott, könnyen követhető áb. 
rákon), a változatos, eleven szedés. 


Könyvet a Microsofttól 


A Microsott nemcsak operációsrendszer- és alkalmazásgyártó, alperes, hardver-elő- 
állító, marketing-boszorkánykonyha, Redmond város és a technológiai fejlődés élte- 
tője-motorja, hanem könyvkiadó is. Köteteit nagyrészt a Park Könyvkiadó jelentette 
meg magyarul; most ezekről ad egy kis áttekintést Seres Iván. 


A magyar kiadás vizuális kézi- 
könyvnek mondja az eddíg megjo- 
lent hat kötetet; ezek már mind va- 
lamilyen 2000-es szoftverről adnak 
ismereteket, nevezetesen az Excel. 
2000-ről, az . Acccssx2000-ről, . a 
PowerPoint2000-ról, a. Word2000- 
ról, az Ourlook2000-ről és általában 
az Office2000-ról. 

Mind a hat kötet úgy kezdődik, 
hogy Semmi számítástechnika! Ez 
csak annyit jelent, hogy nem hasz- 
nálnak szakzsargont, érhető nyelven 
vannak írva, arra a feladatra szabva, 
amit éppen meg kell oldani, és egy- 
egy megoldás bemutatása sohasem 


hosszabb két oldalnál. Ezután jön az 
újdonságra mutató jelek, valamint a 
hasznos feladatok  beharangozása, 
az áttekintés bemutatása (megnyug- 
tatásul, hogy a könyvet bárhol fel 
lehet ütni), és végül a kötetek hár- 
mas célja: útmutatást adni minden 
elvégzendő feladathoz, felfedeztetni 
nem is sejtett lehetőségeket, és élve- 
zetessé tenni a munkát a bemutatan- 
dó Microsoft-szoftverekkel. 
S most lássuk a hat kötetet. 


Excel2000 

A. második fejezet (az első közös a 
kötetekben) az első lépéseket mutat- 
ja be - az Excel indítását, a munka. 
füzetet, a munkafüzet mentését, a 
harmadik fejezet a sarkalatos műve- 
leteket (cellabejegyzés írását, cellák 
kijelölését), a negyedik a képletek- 
kel és függvényekkel elvégezhető 
munkát. Az 5. fejezet a munkalapok 
és munkafüzetek módosításával 
kapcsolatos teendőket tárja az ölva- 
só elé, a hatodik a munkalap formá. 
zását, a hetedik a képek és más ob- 
jektumok beszúrását, a következő 
az ilyen objektumok rajzolását és 
módosítását. 

A kilencedik fejezetben a diagra- 
mok és térképek készítésének fogá- 
Sai olvashatók, a tizedikben a mun- 
kalapadatok elemzése, a 12.-ben és 
13.-ban a hatékony munkavégzés 
eszközei és a hatékony munkalapok 
készítése, az utolsó kettőben pedig 
az együttműködés eszközei, vala 
mint az Excel és az intemet kapcso- 
1ata. S végül következik a minden 
Pervek alatt kötetben meglevő rész- 
letes tárgymutató, 


Access2000 
Ez a kötet 15 fejezetből áll, az első 
kettő tárgya megegyezik a többié- 
vel, a harmadik fejezet az Accoss 
adatbázásokkal ismerteti meg az ol- 


vasót, a negyedik az ilyen adatbázi- 


sok tervezésével és létrehozásával, 
a következő kettő pedig a mezőkkel 
És táblákkal végezhető műveletek- 
kel, 

A hetedik fejezet az adatbázís-le- 
kérdezésekkel kapcsolatos tudni! 
lók tárháza, a nyolcadik a jelentés- 
készítést, a kilencedik és a tizedik 
az úrlapok létrehozását, az űrlapok 
és jelentések külalakjának kialakítá- 
sát öleli fel. 

Az utolsó öt fejezetben más for- 
rásokból származó adatok beszúrá; 
sáról, az Access és a web kapcsolac 
táról, adatbázisok karbantartásáról 
és védelméről, az Access testresza- 
básáról és VBA. (Visunl Basic for 
Applications) programok készítésé- 
ról szerezhetünk ismereteket. 

A további kötetekről elég lesz ta- 
lán egy még rövidebb, felsorolás- 
szerű összefoglalás is. 


PowerPoint2000 
Im 13 fejezetben megtanulhatjuk a 
bemutatókészítést, a bemutató kül- 
lemének kialakítását, objektumok 
rajzolását és módosítását, multimé- 
diás klipek bemutatóba illesztését, a 
csatolt és beágyazott objektumokat, 
Microsoft Graph diagramok rajzolá- 
sát, a bemutatókészítés egyéb kellé- 
keit és a végső igazításokat, webes 
bemutatók készítését, a diavetítés 
előkészítését és lebonyolítását, va- 
lamint a PowerPoint testreszabását. 


Word2000 


A. témakörök: a dokumentum kül- 
alakjának javítása, a dokumentum 
nyelvi ellenőrzése, gyakran használt 
És hosszú dokumentumok készítése, 
műszaki dokumentumok előállítása, 
táblázatok, képek beszúrása, kiad- 
ványszerkesztés, hálózati és webes 
munka, a munka automatizálása, § 
végül a Word testreszabása. 


Outlook2000 

A 12 fejezet tartalma: üzenetek és 
címadstok kezelése, a címjegyzék 
használata, hírcsoportok, a naptár 
használata, feladatok nyilvántartása, 
a napló használata, feljegyzések ké- 
szítése, az Outlook mint állomány: 
kezelő. s végül egy hosszú fejezet 
az Outlook testreszabásáról. 


Otice2000 
A 18 fejezet tárgykörei: az Office. 
2000 közös eszközei és haszná 
Tatuk, dokumentum létrehozása és 
Tormázása  Word2000-rel, egyéb 
Word-eszközök, . munkalapkészítés 
Excel2000-rel, bemutatók készítése 
PowerPoint2000-rel, az Access2000 
adatbázis elemei, adatbázis-létreho- 
zás Access2O0ü-rel, levelezés, szer. 
vezés, információk létrehozása Out. 
look2000-rel, . kindvány-létrehozás 
és tervezés Poblisher2000-rel, web- 
böngészés Explorer $-tel, weblapok 
létrehozása az Office2000 program. 
jaival, közös adathasználat az Of- 
fice2000 programjaival, a Small 
Business Tool használata. x 
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A Kolibri Színház májusban elké- 
szúlt CO-ROM-ja a színház három 
gyermekelőadását tartalmazza. A 
társulat évek óta sikerrel játssza ezt a 
három mesét, Az előadások állóká: 
pek sorozataként, diavatítás-szerűen 
Játszhatók le a lemezről, A hanganyag 
magyar és angol nyelven is meghall: 
gatható, sól feliratozva is olvasható a 
képemyón. A nyelvtanulás segítésére 
a nehezebb angol szavakat szósze- 
detbe is felvetták, és a mesék fejeze- 
tel után a megértést ellenőrző játékos 
feladatok következnek. A mesék zenei 
anyaga ónállóan ís meghallgatható. (A 
kiadó) 


A Woodstone folytatja a Hypertex- 
1es Lexikonsorozatot; a legújabb 
a Zenel lexikon. Szöveganyaga 
azonos a Szabolcsi Bence és Tóth 
Aladár által szerkesztett, könyv alak: 
ban megjelent zenei lexikon anyagás 
val, s azt kétféleképpen — karakleres 
és szkennelt formátumban is — tartal: 
mazza A lekonban B600 címszó, 
több ezer életrájz, tanulmányok és 
elemzések találhatók. A karakteres 
formátum jóvoltából a teljes anyag ke- 
resható és nyomtatható. (A kiadó) 


Tizenöt éves az idén a Petöfi 
Csarnok, és ebből az alkalomból 
a Multi M Stúdió bemutató CD- 
ROM lemezt készített róla, Min- 
den nap más címmel. A lemez több 
mint 290 lényképpol, 35 percnyi vi 
-ecanyaggal és 60 eredeti újságcikkel 
idézi fel a legfontosabb rendezvénye- 
ket, Bemutatja a koncertlátogatók elől 
mindíg elrejtett. műszaki-szervezési 
hátteret is, Nem pusztán arra való, 
hogy szép emlékeket idézzen fel egy. 
kél már felnőtt nemzedékben, hanem 
arra Is, hogy relerencizanyagot ad- 
Jon a jövendő rendezvényszervezők- 
nek. (A kiadó) 


A gyöngyösi Travelbox-Hungary 
kiadó Az atomenergla kultúrtörté- 
mete címmel CD-ROM-ot adott ki. 
A lemez összefoglalja az atomfízika 
fejlődését, e tudományág felbukkaná: 
sától kezdve napjainkig, tartalmazza 
az atomfizikában eredményeket elért 
tudósok, kutatók életrajzi adatait. Egy 
Külön fejezet részletesen foglatkozik a 
Paksi Atomerőmű történetével, felépl 
tésével, statisztikai adataival. Video. 
részleteken látható az erómű belseje 
(s. A lemez nem titkolt célja, hogy 
csökkentse az — atomerőművekkel 
szembeni, sokszor tájékozatlanságból 
táplálkozó, poltikai célokra felhasznált 
indulatokat, (A kiadó) 


"Júniusban jelent meg a Vektor Te- 
lecom Kiadó CD-ROM lemeze, az 
Egy kis ország nagy tettel, avagy 
híres magyarok a nagyvilágban. 
Cimének megfelelően hát kategőris; 
ban — tudósok, utazók, sportolók, 6- 
neművészek, fimművészek, közéleti 
személyiségok, képzőművészek - sz. 
szesen 230 magyar híresség életraj 
zát és munkásságál mutafja be, tóbb 
száz fényképpel Muszírálva. A poli 
tikusok - a ma aktívak kivételével - a 
közölgt, szamályiségek katogótában 
kaptak holyot. Az ismerotok olonőrzó: 
sére toszt szolgál, s abban mindenki 
rő van tegalább egy kérdés. (A kiadó) 


Továbty híraink: 
Wwww.szamítas technika hu 


Egyre biztosabbnak tűnik, hogy a digitális formában tárolt információ nem kiszorít- 
ja, hanem kiegészíti a Gutenberg-galaxist. A Csórián Sándor által nagyító alá tett 
CD-ROM-ok ís erre mutatnak példát. Az első a könyvtárosok és a könyvbarátok 
számára készült, a második pedig az eredeti formájában, azaz papíron már hoz- 
záférhetetlen értéket hoz át a digitális korszakba. 

) ítására. Erre szolgál a nyítómenü 


Könyvtár és történelem ) Könyvtárak ikonja, amellyel a be. 


Í mutatott bibliotékák ábécé szerinti 
A magyar könyvtárak történetét, je- listájához. jutunk, a kiválasztom 
lenét és jövőjét bemutató CD. ] könyvtár nevére karintva pedig a 
ROM-ot készített a Neumann Kht yűjtemény leírásához lehet lépni. 
Bibliotheca Hungarica címmel. Te. A Katalógus ikon rejti a Keresés pa. 
( lepítése után elindírva a főmenüben A Magyar ! rancsot, itt személy-, helység- és ín 

) a következő lehetőségek közül vá 

) laszthatunk;  Korszakok, Könyvtá; 
I 


intemetes hozzáférés kerül fokoza- 
tosan az előtérbe. 

Ezek nagyságrendje — az ismer 
hazai körülmények miáti — ma még 
viszonylag 


szerény 


rk, Ritkaságok, Barangolás, Karu- ! Adéatt tak AB Z7ÁZ, Al 


lógus, Mellékletek és Névjegy. A ) JÉ — 
Korszakak részben, amely időrend. Vai 

jú 

€ 

995. 


] ben tartalmazza az anyagot, a kö. 
f vetkező fejezeteket találjuk: XI- 
JXVL század, XVI-XVII. száznd, 
XVIII-XIX, század, XIX-XX. szá. 
zad, Jelen és Jövő. A könyvtárak 
történetét bemutató fejezetek szer 
kezete egységes, mind na négy 
ugyanazokat az alfejezeteket tartal. 
mazza: Történelmi háttér, Szerze 
tési közösségek könyvtárai, Egyhá: 
zi könyvtárak, Uralkodók, főpapak, 
polgárok könyvtárai. Az utóbbi al- 
fejezetben kaptak helyet a városi és 
az iskolai könyvtárak is. 

Könyvek hosszú évszázadokon át 
csak a kíváliságosok birtokában le- 
hettek, annál ís inkább, mert a köz- 
Í nép nagy része írni és olvasni sem 
tudott. Emiatt a könyvtárak száma, 
a gyűjtemények gazdagsága mindig 
függött az adott korszak gazdasági, 
politikai viszonyaitól. Ezért kezdő- 
dik minden fejezet a történelmi hát. 
tér áttekintésével, és ezek a részek 
egy-egy rövid, képekkel szemlélte 
tett történelmi összefoglalót adnak. 
A program az első képen látható 
jól. áttekinthető. képernyő-elr 
zésben mutatja be az anyagot, 
felső sarokban lévő képeket — rájuk 
kattintva — a teljes képernyőre lehet 
nagyítani. A szövegben kiemelt sza: 
vakra klikkelve változik a kísérő. 
kép, vagy megjelenik egy rövid ma. 
gyarázat 

A lemez készítői uz egyes könyv. 
tárák leírásakor is igyekeztek bemu: 
tatni a körülményeket, A szerzetesi 
rendek könyvtárainál például össze- 
foglalják a rend helyzetét, szerepét 
az adott időszakban. A magán 
könyvtáraknál  kítémek az alapító 
személyére, az alapítás körülmé. 
nyeire. az innen származó könyvek 
további sorsára. 

A klasszikus könyvtárak mai 
helyzetét az intézmény típusa — or- 
szágos, megyei, egyetemi — szerinti 
csoportosításban u Jelen című feje. 
zet első részé mutatja be, ebben 
minden jelentősebb ma működő 
magyar könyvtár szerepel. Vals: 
mennyi könyvtírnál olvasható an. 
nak története, a gyűjtemény jellege 


vrztgyri 
egdeszs N Bá 4 Taznage ira-g szú a Lestzétet 
agázetez rés menan 1gra szá 

e kadérte át tesz skog Gázt 
sizészán fe ez 
zás égtsák EZBE a mak 184306 
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Elektronikus Könyvtár (MEK) web- ) tézménynevek alapján lehet keresni 
oldaláról 4000 mű, a Neumann-ház ] az anyagban. A találatok listáját 
kiszolgálójáról magyar szerzők ! praktikus módon magunkkal visz. 
5000 szépírodalmi alkotása és több ) szűk egy kis ikonnal, így ha az első 
száz természettudományos munka 
érhető el. Május végén elindult a 
Digitális Irodalmi Akadémia web- 


nem kell 
sés parancshoz. 


másodikra, 
nünk a 


helye, átt 51 kortárs magyar szerző 
teljes életműve olvasható. 


A nyítómenü Barangolások (kon. 
ja egy rövid. 10 perces bemutatót 
indít el, képvetítéssel, zenével és 


és mérete, valamint a könyvtár által [A nyitómenü Ritkaságok ikonja 
nyújtott. szolgáltatások. például az ) alatt ügyszíntén 51 értékes könyvtá- ) narrátorszöveggel, Az eredeti cél a 
íntemetcím, A fejezet második ré- ) ri dokumentum leírását és fényképét ) lemez tartalmának összefoglalása 


leheten, a külföldiek számára ís ért- 
hető módon, mivel a teljes anyagot 
angol és német nyelven is tartal: 
mazza a CD. Sajnos azonban e ne- 
mes szándék félrecsúszott. A. ma 
gyar változatban egy ..Mít kell tudni 
Magyarországról?" stílusú történelmi 
összefoglalót látunk-hallunk, histon. 


találjuk, a Tihanyi alapítólevéltől 
különböző kódexeken át Vörösmar- 
ty Mihály Gondolatok a könyvtár- 
ban című versének a kézíratáig, 

A lemezt könyvtárosok készítet. 
ték, nem véletlen tehát, hogy töre- 
kedtek a minél egyszerűbb és haté. 
konyabt keresési jehetőségek kiala 


sze a háttér-inírastruktárával, a 
könyvtárosok képzésével, a sz: 
pokkal, a fejlesztési  stratégi 
foglalkozik, és bemutatja a könyv 
tárosok egyesületi 

A jövőről szóló fejezet szerint 
egyértelműen a digitalizált vagy 
eleve digitális gyűjtemények és az 


megtalál helyról át akurunk lépni a ) csak az intemetc 
visszamen- ) 


15 


Könyve 
ekímésés 


nemben 


den második mondatában a nyugar 


értékek íránti elköt 


Európához tartozásunkat tizonygai 

ja, Szent Istvántól a magy 

kig merítve a példál 
Felesk 


Nöbe 


en Külturális ér. 


zink - amelyek k 
tat be — ugyani; gyér 
művé teszik 

3 fáradságot a meré. 
sükre. Például itthon talál 
reszosztátgis f 
bazztt, élő 


) szön felhasznált irod: 


jegyzéke. 


e és a 
A frissesség érdekében 


íme van élt 
neten át elérhető ki 


yvtárak adat. 
bázisának, a mi 7 
CD-ROM-ok 
könyvtárral kapc 
szabályok . gyűjteméni 
Az anyag megt 
közben klasszikus 
gathatunk: 11 felvé 


sen 28 percnyi hanga 


Van a lemezen. A művek 


A képernyő jobb alsó sa 
kában lévő két gombbal leb 
előhívni. a 

lésére szolgál 
szövegabtakok 
nyomtatható . és 


program ke. 
menüket. A 


artalma 


mányba 


nyelvet a prc 


kör lehet kíválasi 


A lemez készítőtmek sik 
rült egy olyan kindváni 
ssszeállítaniuk. amelyet jól 
használhatnak egy viszony 
lag szűk szakma, a könyvtá: 

rosok képviselői éppúgy. mint a 


könyv- és könyvtárszerető nagykö- 
zönség 

A lemez használatához szükséges 
minimális konfiguráció: 486-os pro- 
ceszszar, 16 megabájt memória, 24 
bít színmélységű, 640480 képpont- 
felbontású VGA megjelenítő, hang 
kártya és Windows operációs rend- 
szer. 

(Bibtiotheca Hungarica, Ne: 
manu Kh., 1999, áfás ára: 2990 fi 
rint) 


A Nyugat legendája 


Vajon meddíg él egy könyv? Nem ( A lapot Fenyő Miksa alapította 
fizikai émelemben persze, hanem ) Osvát Emő segítségével, a kiadás; 
mondanivalójában, szellemében, ha / hoz Hatvany Lajos adott anyagi se. 
egyébként méltó erre a szóra. Akár- ) gítséget. 1908. január 1-jén jelent 
meddig. mondanánk idealistán az ) meg az első szám, amelynek 

elsó pillanatban, do aztán helyes- / tus Pál volt a főszerkesztője. Ő és 
bítűnk; csak addíg, amíg az olvasói. ! Osvát voltak a lap szellemi irányítói 
A tudományos művek felett elődbb- / több mint húsz éven át, 1929. 

utóbb szükségszerűen eljár az idő, ) íg. Ekkortól Babits Mihály. 
szerzőik számára csupán az nyújthat ) Móricz Zsigmond és Gellért 
hogy — szerencsés ) Oszkár közös szetkesztésé 


némi vigaszt, 


esetben — gondolataik legalább rész- ! ben működött a lap. 1933 
ben öröklődnek az utánuk követke. ) ban először Móricz, 1939. 
ző művekben. Hiszen Newton Prin- / ben pedig Gellért hagyta ort 


az újságot, amelyet 1941-ben 
bekövetkezett haláláig Babits 
vitt tovább. 

Mai szemmel, több mint fél 


a Fajok ere 
elve-kőt. 


ipiája vagy Darwinn 


e című munkája köz 


minden 


ógakönyvben. Az 


zerencsésebbek. ) évszázad máltán olvasva, a 

zabb életűek lehetnek, ! Nyugat egy színvonalas, kis: 

zázadok helyett akát sé régimódi nyelvezetű, de 
ben ix mérhetjük a korukai számtalan gondolatában ma 


s korszerű irodalmi folyó. 
írat. Nem öregedett meg, 
ert jóval a kora előtt jár 
Hatását csak e kor, a század 


gok, folt 
csak 


politikai közegének ismereté 
ben lehet megérteni, vagy B 
legaláb sérelmi" 
máté a Nyugat kezdetben 


majd. később, 
n is csak pár 
Ez magya- 
kevés teljes év 
folyam marzdt fenn belőle. 

A CD-n lé imas 
anyagot oldal 


CD-MUSTRA 


karakter — az Arcanum többi kiad. 
ványához hasonlóan a Folio VIP 
magyar nyelvű programjával lehet 
kezelni. Az önálló ablakban meg 
jelenő Tartalomjegyzék teljes, az- 
az év/lapszám/szerző/mű szerkezeti 
bontásban fogja át az anyagot, Ke. 
resést a Kercsőkérdés paranccsal 
kérhetünk, többféle szempont alap: 
ján. Az egyszerű szövegkeresés 


kutathatunk, a címek, szerzők, for: 
dítók, kiadók, képek, mottók között 

Például ha Karinthy Frigyes nevét 
a legegyszerűbb módon, tehát teljes 
szövegre vonatkozó kereséssel ad: 
juk meg, akkor minden olyan művét 
kiválasztjuk, ahol szerzőként, fordí- 
tóként, kritika tárgyaként vagy egy. 
szerűen csak megemlítve szerepel. 
Mező szerinti megadással kereshet. 


A LEGYODKANOAS 
VIZGVÖGYINTÜZET 
ÉS INHALATÓSILM 
MAGYARORSZÁGON 


alaphelyzetben a teljes anyagra vo- [ 
natkozik, ezt lehet korlátozni a szer- ) 
kezeti felépítés szintjei szerint, tehát j 
kereshetünk egy szót vagy kifeje 

zést az egyes évfolyamokban, lap- ! 


számokban, rovatokban és alrova: 
tokban, valamint a művekben. Az 
utóbbi ís a teljes szöveget jelenti. 
Az anyag különböző funkciójú ré. 
! szeiben a mező szerinti kereséssel 


! ADT ENDI, FENTÓ MINBA 


[ FÖNUNBATÁRBAR , 
JAMDAUS ZOLTÁN, BABITS MIMÁLT, ELEM ARTÓR 
J; IMRE. RAPTRA MARGIT, LACINÓ GÉZA. 


LSIOMOND, OGYÁT EANŐ. SCHÖPTLIN ALADÁR 


INHALATÓRIUM É 
NAPFÜRDŐ 


A NAPFÜRDŐ 114 
MÁJUS HÓ 1-ÉN MEGNYILT 


JÖGYINTÉZET, 
S 


jük csak szerzőként, csak fordító- 
ként vagy csak kritika tárgyaként. A 
Keresés parancs kiadása után a Tar- 
talomjegyzék a megtalált részeket 
mutatja néhány szavas — beállítható, 
hogy hány szavas — szövegkörnye- 
zetben. Rájuk kattintva léphetünk a 
szöveg megfelelő helyére. 

A merevlemezre készíthetünk egy 
virtuális vagy árnyékállományt. En- ! 


nek révén megjelölhetjük a szöveg 
tetszóleges . pontját, készíthetünk 
hozzá saját jegyzetet, a betűformá: 
tum  megváltoztatásával  kiemelhe- 
tünk szövegrészeket, és ezeket ké. 
sőbb a Keresés paranccsal szintén 
megkereshetjűk. A szövegben ugró. 
hivatkozásokat. ís. elhelyezhetünk, 
rájuk kattintva az anyag egy meg- 
jelölt pontjára ugorhatunk. A kívá; 
lasztott szöveget a programból ki le 
het nyomtatni, el lehet menteni txt 
állományba, a vágólappai pedig. ár 
lehet vinni bármilyen más Win. 
dowsalkalmazásba, 

A lemezről meghallgatható Vezér 
Erzsébet félórás beszélgetése Fe. 
nyő Miksával, a Nyugat születésé. 
nek körülményeiről, korszakaíról, u 
szerkesztőkhöz, szerzőkhöz és mű, 
veikhez főződő viszonyáról, a többi 
írodalmi lappal való kapcsolatáról. 
A beszélgetésből kiderül: nem a 
Nyugat volt Fenyő Miksa első lapja, 
korábbi újságjai — a Magyar Gé. 
niusz és a Figyelő — anyagi gondok 
miatt szűntek meg; A Nyugat talpon 
maradásában fontos szerepe volt a 
mecénás Hatvany Lajosnak, 

A bemutatott digitális forma nem 
csupán fizikailag hosszabbítja meg 
a Nyugat életét, hanem a teljes 
anyagot mindenki számára hozzá 
férhetővé téve szellemének tovább. 
éléséről is gondoskodik. 

A CD-ROM használatához elegen- 
dő egy 486-os processzorral rendel. 
kező gép, Windows operációs rend. 
szerrel (3.x/9.x/NT/2000), az operá- 
ciós rendszer alapmemóriájával. 

(Nyugat 1908-1941, Egy irodal. 
mi legenda — digítálisan, 2000, Ar- 
canum Adatbázis Kft, áfás ára. 
9900 forint) kg 


A csúcson mindig van hely. 


A Robert Bosch név világszerte mindenütt egyet jelent az innovativítással, a 
kimagasló precízióval és a kitűnő minőséggel. Ügyfeleink megelégedettségéért 
több mint 195 000 munkatársunk dolgozik a világ 136 országában. Most a 
magyarországi kereskedelmi központunk számítógépes hálózatának mindennapos 
működtetésére, a felhasználók támogatásának irányítására keresünk egy 
rátermett, lendületes 


számítástechnikai csoportvezetőt. 


Az Ön fő feladata a 
NT-alapú hálózat napi működtetéséért és az adatforgalom biztonságos és 


mintegy 150 gépből és több szerverből álló 


idöben történő lebonyolításáért felelős csapat irányítása lesz. 
Ön ideális pályázóként legalább 2-3 éves szakmai tapasztalattal rendelkezik, 
mely magában foglalja az MS NT szervet, kliens valamint hálózati alkalmazásainak 
lét, a TCP/IP és IPX hálózatok felépítését és működését, valamint 
komoly tapasztalatai vannak a leggyakrabban használt MS$-alkalmazások 
használatában. Mindemellett tárgyalási szinten beszél németül (az angolnyelv. 
ismeret e 
Új kollégánknak versenyképes jövedelmet, egy multinacionális vállalatcsoport 
szilárd hátterét és nemzetközi karrierlehetőséget kínálunk 

Felkeltettük érdeklődését? Akkor kérjük, szakmai önéletrajzát [DVA-G" 
megjelöléssel juttassa el hozzánk: Robert Bosch Kft (PAA), 1103 Budapest, 
Gyömrői út 120., vagy e-mailen a peter szaboffthu bosch.com címre. 


CHECK POINT" 


Sávase Tecámmánges Lát. 


FireWall-1 
RealSecure 
VPN-1 


alapos ism, 


öny) és nem riad meg a kihívásoktól sem. 


Mi védjük az tatrrnetet! 


BOSCH 


3 amar 


BPR 


Elbutulási folyamat 


Gyakran megtörténik, hogy a piaci feltételek megváltozására a legsikeresebb vállala- 
tok reagálnak a leglassabban. A vezetők szemellenzősek lesznek, a folyamatok rutin- 
szerűvé válnak, az értékek dogmává merevűlnek — derül ki Kelemen Zoltán összeál- 
lításából; szerzőnk vállalati esettanulmányokon mutatja be az elhülyülési folyamatot. 


az 

tulános, mégis nagyon zavar- 

ba ejtő jelenség az, ha egy si. 

keres, $ egyszer csak súlyos 
környezeti változásokkal szembesül. 
16 cég nem talál megfelelő választ a 
környezetéből adódó próbatételek- 
re, Képtelen megvédeni magát az 
új termékekkel vagy stratégiákkal 
megjelenő. versenytársakkal szem- 
ben, csökken a forgalma és a nyere- 
sége, elhagyják a legjobb emberei, 
és még sorolhatnánk a bajait. Né- 
hány vállalatnak sikerül ugyan kilá- 
balni a válságból — általában kíré- 
letlen átszervezések és elbocsátások 
árán -, de a legtöbbje már sohasem 
tud talpra állni — jelenti ki Donald 
N. Sul, a London Business School 
stratégiai és nemzetközi menedzs; 
ment szakának adjunktusa a Har 
vard Business Revtew-ban. 


Aktív tehetetlenség 


Miért mennek tönkre jól működő 
vállalatok? Bár az üzleti élet szak- 
irodalma általában amerikai, s néha 
nyugat-curópai példákat tárgyal, ez 
a jelenség korántsem földrészfüggő, 
sőt jórészt független a vállalat mére- 
tétől is. Az erre a kérdésre adott leg- 
gyakoribb válasz szerint a sikeres 
vállalatok egyszerűen  lebénulnák. 
Úgy megmerevednek az üzleti fel. 
tételek hirtelen változásakor, mint 
a nyúl az autók reflektorfényében. 
Csakhogy a tapasztalatok azonban — 
állítja Sull — nem igazolják ezt a pat- 
ralízisdiagnózist: ezek a vállalatok 
nem általában a választ, hanem a 
megfelelő választ nem találják. Ez 
sokféle okkal magyarázható, a ve 
zetők makacsságával, a gondolati 
sémák megrögzöttségével vagy a 
Puszta szűklátókörűséggel 

A tehetetlenséget a legtöbben a 
nyugalmi állapottal . azonosítják; 
például a gúlába rakott ágyúgolyók 
mind nyugalomban vannak, vagyis 
tehetetlenek. Holott a tehetetlenség 
nek szerepe van a mozgó testek vi- 
selkedésének. leírásában is; a test 
nem tér le pályájáról, mert nincs 
olyan erő, amely letérítené róla. Az 
aktív. tehetetlenség hasonlóképpen 
értelmezhető: a szervezet kitart egy 
már megszokott és a múltban sike- 
res viselkedési minta mellett, hiába 
változtak esetleg gyökeresen a kör- 
nyezeti feltételek. Az effajta rugasz- 
kodás u már kipróbált sémákhoz 
oda vezet, hogy a vállalati vezetők 
egyszerűen felgyorsítják a megszo- 
kott nutínokat, s nem újfajta model 
leken gondolkodnak vagy új látó- 
szögből igyekeznek nézni a vállaln- 
tot és környezetét. S ezzel nem ki- 
felé mozdulnak a gödörből, hanem 
csak mélyítik azt, 


Két példa 


Ez az aktív tehetetlenség jellemez- 
te az amerikai gumigyártó óriást, u 
Firestone Tíre and Rubbert és a 
Laura Ashley dívatcéget ís. Mind- 
kettő pincvezető volt a maga terüle- 
tén, és mindkettő vesztes lett a piac 
megváltozásakor — 5 nem azért 


mert nem reagáltak, hanem azért, 
meri nem megfelelően reagáltak. 

A Firestone az 1970-es években 
ünnepelte hetvenedik. születésnap- 
ját, és egészen az évtized derekáig 
folyamatosan fejlődött. Egy jól me. 
nő üzletág csúcsán üldögélt, ver- 
senytársával, a Goodyearrel együtt. 
Egyszerű és könnyen valóra váltha- 
tó volt a stratégiája: a három nagy 
detroiti autógyártót tekintette leg- 
fontosabb vásárlójának, és nem szá. 
molt más vervenytárssal, csak a 
Goodycarrel és még néhány na- 
gyobb gumigyártával. A piacon az 
volt a feladata, hogy egyszerűen 
csak lépést tartson a növekvő keres- 
lene 

A vállalat belső kultúrája. nem 
volt független az alapítótól, idősebb 
Harvey Fircatone-tól; ő mindennél 
fontosabbnak vette a lojalítást, s azt 
tartotta, hogy a vásárlókkal és a fog- 
lalkoztatottakkal mint családtagok- 
kal kell bánni. Ennek megfelelően 
klubot tartott fenn, s abba bárki. 
beosztásától függetlenűl  beléphe- 
tett, Harvey Firestone pedig szoros 
baráti kapcsolatokat ápolt az autó- 
gyárak vezetőivel (unokája például 
Henry Ford unokájával házasodott 
össze), 

A cég folyamatait úgy tervezték. 
hogy a robbanásszerűen  növek 
vő keresletnek megfelelően minél 
gyorsabban . növelhesse termelési 
kapacitását. Az innováció például a 
következőképpen folyt az alacsony 
szinten dolgozó anyagbeszerzők és 
eladók megkeresték a piaci lehető- 
ségeket, majd. azokat kapacitásnó: 
velési javaslatokká fordították le. A 
középvezetők kiválasztották a leg- 
ígéretesebb javaslatokat, s a felső- 
vezetőkhöz továbbították: a felsőve. 
zetők általában bíztak u középveze- 
tók véleményében, ezért a javasla 
tokat gyorsított ütemben hagyták jó- 
vá. A cég hetvenéves sikere a vá- 
sárlók. a foglalkoztutottak és a ve- 
zetők tekintetében is igazolta ennek 
a stratégiának és működésmódnak a 
helyességét. 

Azután szinte egyik napról a má- 
sikra minden megváltozott. Egy 
francia cég, a Michelin az amerikai 
Piacra dobta a maga fejlesztését, a 
radiálgumit. Az újszerű tervezés jó- 
voltából ezek az űj gumik tovább 
tartottak, biztonságosabbak és gaz- 
daságosabbak voltak. A Michelin 
ekkor már uralkodóvá vált az euró- 
pai piacon, és amikor a Ford 1972- 
ben bejelentette. hogy az új kocsik- 
ra egyes-egyedül rudiálgumit fog- 
nak felszerelni, nyilvánvaló lett az 
is, hogy a Michelin piacvezető lesz 
az amerikai piacon ís. 

A Firestone nem érte váratlanul 
a radiálgumi megjelenése. Európai 
deányvállalatain keresztül elsőként 
a radiál "60-as évek- 
teli elterjedésének, sőt előrejelzé- 
sek alapján azt várta, hogy a radiáll- 
gumi gyorsan terjed majd Ameriká- 
ban is. A Firestone tehát számított 
a radiálra és gyorsan ís válaszolt 
majdnem 400 millió dollárt (mai 
árakon több mint 1 milliárdot) fek- 


tetett a radiálgumi gyártásába; eny. 
nyi pénzből egy új gyár felépítésére 
És néhány meglevő átépítésére tel- 
let. Bár a döntés gyors volt, haté- 
konynak bajosan lehetne nevezni. 
Hiába fektetett be a Firestone pénzt 
az új termék gyártásába, megmaradt 
a régi munkastílusánál. Nem tervez. 
1e újra a termelési folyamatokat. ha. 
nem csak módosítgatta; pedig a ra 
diálgumi gyártása sokkal magasabb 
minőségi követelményeket támasz. 
tott, mint a hagyományosé. 

1979-te a Firestone mély válság- 
ba jutot. Gyárai 59 százalékos ki. 
használtsággal működtek, s kényte. 
len volt raktárakat bérelnú az eladat. 
lan készletek tárolására; áruját nem. 
egyszer visszaküldték, és 200 millió 
dollárt veszített a hazai piacon. 

Bár a piac stagnált — főként a 
hosszabb életű radiálok bevezetése 
miatt —, a Firestone vezére még 
mindig abból a feltevésből indult ki 
hogy a piac folyamatosan növekszik 
— és ezért közölte az igazgató testü- 
lettel, hogy még nem látja szüksé. 
gesnek bizonyos gyárak bezárását. 
A Firestone végül kénytelen volt 
piaci részesedését külföldi vállala. 
toknak átadni, két felvásárlási ak. 
ciót élt túl. végül a japán Bridge. 
stone vette meg 1988-ban. 
nőiruha-gyártó 


( cég ís az úktív tehetetlenségbe bu. 


kott bele, A névadó Laura Ashley a 
brirannini Walesben töltötte ifjúsá 
Át, 1953-ban vágott bele az üzlet 
be, férjével Bernarddal együtt, s 
árucikkeikkel az angol vidék hangu- 
latát igyekeztek visszaidézni. Az át 
taluk gyűrtott ruhanemúk ezén a 


rózsákat öntöző angol hölgyekről / 


kialakított eszményeket tükrözték — 
nem csekély sikerrel. Az üzlet gyor: 
san felfejlődött: néhány éven belül a 
Londonban, az egyik lakásban ki- 
alakított műhelyből 500 űzletes há 
lózat alakult ki, s a márkanév vi 
lágszerte ismertté vált. Laura Ash- 
ley célja nem a profitmaximalizálás 
völt, hanem a hagyományos brit ér. 
tékek megőrzése: úgy érezte, hogy 
meg kell óvnia ezeket az értékeket 
az 1960-as évek szex-, drog- és mi 

niszoknyadivatjától. Ennek megfe- 
lelően a házaspár igyekezett szaros 
ellenőrzés alatt tartani minden üzleti 
folyamatot. A ruhaneműk tervezé- 
sét, gyártását és elosztását egy 
Walesi központba helyezték át 
Ónási béreket adtak annak érdeké- 
ben. hogy megakadályozzák a mun- 
kavállalók nyugtalanságát: ez u 
nyugtalanság sok céget megbénított 
az 1970-es években. 

Mikor Laura 1985-ben meghalt 
Bemard mindent úgy vitt tovább. 
ahogyan a felesége csinálta. A divat 
azonban megváltozott. Ahogy egy- 
re több nő kezdett munkát vállalni, 
mind nagyobb lett a kereslet a gya- 
korlatias, a nő munkavállaló mivol- 
tát tükröző viseletre, s a romanti- 
kus öltözet kikopott a dívatból. A 
versenytársak nyíltan hangoztatták, 
hogy a Laura Ashlcy-stílus jobban 
illik egy múlt századi fejőlányhoz. 
mint egy modem üzletasszonyhoz. 


A Laura Ashley azonban nem bé 
nult meg; a nyolcvanas 

sorozatos  vezetőváltásoc 
hogy átszerveződjék. Az 
azoban nem jártak siker 
egyikük sem ment elég messzíre a 
cég alapénékeinek megbolygztárá 
ban. Nem tisztázódott 
) ra Ashley márkanév-e. va 
) nagykereskedő, 


a Lau. 
] évtized végi 


jött és ment 
sem tudta megállítani. 


óe a hanyatlást eg! 


! Az aktív tehetetlenség jelei 
A bukás megértéséhez Sull 
meg kell vizsgálni a siker okát. A 
legtöbb jól menő üzletnek újszerű 


) képlete" van: olyan stratégia-, fo- 


) Iyamat-, kapcsolat- és énékegyűt 
) tessel, amely megkülönbözteti őt a 
többítől, Amint a képlet sikeressé 
válik. tehetséges munkztársak fi 


lentkeznek, 
vásárlók, a v 


senytársak pédi 
solni kezdik az alapk: 


( pozítív. visszacsat 
tik a vállalatvezetől 
Í jó az. amit csinálnak, és 
zetők a nyerő rendszer továbbítj- 
lesztésén és finamításán mi 
kodnak. És persze ebben rejlik a v 
szély ís: a túl sokáig művelt dolgok 
Az aktív 
) hetetlenség kialakulásának 4 


megcsontosodhatnak 


négy tünete van: a strarégiai elvek 
szemellenzővé válnak: a 

tok nuitinná alakulna 
tokból bilincsek lesznek: az értékek 
dogmává mereve 


Stratégiai keretekből 
szemellenző 

A stratégia keretek igazából e. 
lati modellek: ezeken mint szem 
üivegeken át látják a vállalatvezetők 
a világot. Ezek a keretek határozzák 
meg a stratégiai kérdésekre adandi 
válaszokat: milyen üzletágban is va: 
gyunk? Hogyan teremtünk értéket? 
Kik lehetnek ránk nézve veszélye. 
szk? Ezek a keretek segíthetnek a 
vezetőknek rendezni a gondolatai 
kat, de el is vakíthatják őket. Ha az 
ember újra meg újra ugyanazokra a 
tevékenységekre. összpontosít. ak 
kor beszűkülhet a perifériás látása: a 
vezetők emiatt egy idő után azt hi. 
hetik, hogy csak az a fontos, amivel 
ők foglalkoznak. 

Sajnálatos módon az új gondolko- 
dási modellek szemellenzővé alaku 
lása nem kivétel, hanem szabály 
Gondoljuk csak végig — mondja 
Sul —, hogy milyen katasztrofális 
következményekkel járt a francia 
katonai stratégia változása a XX 
század első felében. A. századfor- 
dulón a francia hadviselés legfőbb 
alapelve ,a legjobb védekezés a tá 
madás" volt, de ez csüfos kudarcot 
vallott az első világháború lövészár- 
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kaiban, A francia hadvezetők tehát 
megváltoztatták a stratégiai kerete- 
ket: átálltak a védekező stratégiára. 
s cz a német invázió megállítására 
kigondolt Muginot-vonal megépíté: 

sében csúcsosodott ki. A hadirech. 

nika azonban továbbhaladt, és a kö- 

tött védelmi vonal nem volt elegen- 
dő a német csapatok megállítására 

A kegyetlen első világháborús locke 
a második világháború idejére szem, 

ellenzővé alakult ál 


A folyamatok 
rutinná merevednek 
Amikor egy vállalat új megoldáso- 
kat keres. akkor munkatársai szá; 
mos módszert kipróbálnak. De. ha 
rátaláltak egy különösen jól műkö- 
dőre, akkor abbahagyják a további 
lést, és inkább a megtalált ) 
1 igyekeznek szabványosí- / 
anis több idő és energia 


A szábv ok. azon: 
ban. ónálló az embe. 
rek nem azért viszik a dolgokat ezek / 

L, mert 


szerint a folyamatok szerü 
azok hatékonyak, n 


jól ismerik és ké 
őket, hiszen .€ 


Stratégiai keretek 


burgert, ugyanazt a minőséget adja 
és egyazon minta 
olgálja ki őket, Az évtized 
re azonban a világ megválto- 


zott: az emberek kezdtek változato- 
sabb és egészségesebb étrendet kö- 
vetni 


A Taco Bell, a Pizza Hur 
a Burger King változatosabb 
et kínált, piaci 
-sedést szerzett É. 


ezzel na 
A töm 


A kapcsolatok béklyóvá 
válnak 


erős tár- 


Sadalmi kapcsolatban kell lennie a 
vásárlókkal, a szállítókkal, a befek- 
tetőkkel, egyszóval az egész környe- 
zettel, Firestone például saját zseb- 
ből pénzelt gumikereskedőket a nagy 
gazdasági válság idején. 

Ám ha a gazdasági feltételek 
megváltoznak, akkor a kapcsolatok 
könnyen  megakadályozhatják új 
termékek és új piacok kialakulását. 
A Kirin Brewery sörgyár sikert ara- 
tott a japán piacon a háború után, 
mert 4 vezetői szoros kapcsolatot 
építettek ki azokkal az üzletembe- 
rekkel, akik valaha még a Kirin 
lager sörét kapták a katonai fejadag- 
ban. Az 1980-as években azonban 
nem tudott fogyasztóitól megválni 


Szemellenzök 


Rutin- 
szerűségek 


és áttémi a szárazabb sört kedvelő 
fiatalabb közönségre. S mert a Kirin 
lassan talált választ erre a változás- 
ra, azért az Asahi Breweries elha- 
lászhatta előle a vásárlók jó részét. 


Az értékek dogmává 
merevednek 
Az értékek — mondja Sull — olyan 
hítek összessége, amelyek segítenek 
egyben tartani a cég embereit és célt 
adni nekik. Az értékek határozzák 
meg. hogy a vállalat alkalmazottai 
hogyan látják egymást és a veze. 
tőiket. Ahogyan a vállalat érettebb 
szakaszába lép, ezek az értékek ri- 
deg szabályokká és korlátozásokká 
alakulnak át. S ez nem is csoda, 


hiszen a vállalat bővül, a szabályi 
már precedensek ígazolják, és nem 
hagyják a szabályt másképpen értel- 
mezni, Mihelyt ez megtörténik, az 
értékeknek nincs többé mozgósító 
hatásuk, az ogységesítő erő egysze- 
rű ellentmondási kényszerré redu. 
kálódik, és az ellenállás-fenyege. 
tés-büntetés. pályán. tartja a. lab- 
dát". És ennek megint az uktív tehe. 
tetlenség a következménye, 

A Royal Dutch/Shell jó példa az 
értékek dogmává degradálódására, 
Az 1930-as években Henri De- 
terding erős írányítás ulá fogta a cé- 
get, néhány vezető azonban eltávo. 
Iította őt az élről — egyebek között 
náci érdekeltségei miatt —, s ezzel 
kialakult a Royal Dutch/Shell egyik 
hosszú időn át ható értéke: a köz- 
ponti felügyelet utálata, és bizalom 
uz önálló, decentralizált vállalatve- 
zetésben, Az olajár 1990-es évekbe- 
li csökkenésekor azonban éppen ez 
a hit vált gátjává annak, hogy a 
Royal Dutch/Shell gyorsan racior 
lizálja a termelését és csökkentse a 
költségeit 

Sikeres cégek elkerülhetik — állít- 
ja Sull — vagy legalábbis túlélhetik 
az aktív tehetetlenség állapotát, Elő- 
ször is le kell számolniuk azzal a 
tévhíttel, hogy a bénultság a legve- 
szedelmesebb ellenségük. Meg kell 
érteniük, hogy a cselekvés önmagá: 
ban semmit sem ér, A ,Mit te- 
ünk?" kérdés helyett jobb, ha az 
Lyítók egy kis várakozási idő 
után azt firtatják, hogy , Mi akadá- 
lyoz bennünket?", Ez a kérdés 
ugyanis megfelelő irányba terelheti 
a gondolkodást: a stratégiai keretek, 
a folyamatok, a kapcsolatok és az 
értékek felé. 8 
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hivatott szolgálni. 
más rógtóbsali gyártók előtt is megnyi 
1 az út a száraztókdi Kina 240 ezer, 


mindent megtettek azért, hogy meg. 
mentsék az e-boltol de nem sike. 


TÜIL Ugyanakkor a régi gazdaságban 


worid online) 


bajával a Taysmart, amelyet az elmúlt 
Óv augusztusában vásárolt fel a Du 
ngy Cég. Egy hónapon bedül ment 
tönkre a hasonló proliti Fodílockat 
Cam és a KBlkúds. com is: az egyik 45. 
míg a másik 145 alkalmazottat volt 
kénytelen elbocsátani. A Disngy szá 
mára több mint szégyen a Toysmad 
bezárása; amerikai . lapóriesülések 
szort a tavaly nyáron kötött üzlet lag 
kevesebb 40-50 milkó dollártól tosztot 
ta mog a viágcégot. (The industry 
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Miért éppen Osmond? 


Ld 4 - 


Aaron V. Osmondról az első látásra azt gondolná az ember, hogy még nem nőtt ki az 
í iskolapadból. De a látszat csal: ez a húszas éveiben járó fiatalember a Novell okta 
tási termékelt fejlesztő csapat főnöke. Zimányi Katalin Orlandóban, az Edge 2000 
konferencia szünetében beszélgetett vele az e-oktatás jelenéről és jövőjéről. 


smondot három hónapja ne 
0 verték ki fejlesztési Igazgató 

nak; korábban csupán az elekt 
ronikut távtanulással — az ee 
inggel — kapcsolatos fejlesztések 
tartoztak a felügyelete 


! alá, de most már ő felel 


) szolgáltatásának 


a Novell valamennyi 
oktatási termékének és 
fej 
lesztéséért. 
Negyvenkilenc mun 
katársával — a Novell 
házon belüli teljes ok 
tatási stábjának közel 
egyharmadával — tar 
talmat, — teljes tanfo 
lyamanyagokat készít a 


) klasszikus tantermi ok 


! tatáshoz, és önál 


nulást segítő terméke: 


ket is előállít: videót, 
online tartalmat, online í 
oktatási szoftvert, szá 


miógépes programot, 
Körrépetálást, wéblabo. 

not s egyebeket: Ők ötvenen 
adják a. Novcll Edcation üzletág 
fejlesztési oldalát. A. munkatársak 
közül némelyek csak 


raróri 


tananyag 


s fej 


Osmond el 
fületén, a nagyjából 
hozott e-k 
rült rövid 


ány on. 
nd. szerint 
abb tettük, hogy 
hamar észrevették és kiaknázták az 
IT-oktatásban me oppant le: 


ont 


Néhány hónappal ezelőtt a 
Novell oktatási elnökhelyettese 
a belátásra jutott, hogy 
csés továbbra ís külön ki 


lönféle oktatási termékek fejleszté 
si munkál; 


€-leaming r 
előrelendítő. Osmondot a mos 


t igen sikeresen 
tani 
hogy 


val; ő maga úgy véli 
főleg azért, mert fel tudja vázolni 

határozottan megfogalmazni a jövő 
fejles 
fejlesztőnek. tanult, hanem marke 
zakembernek 


si irányait tt nem ii 


tíng- és értékesítési 


Irány az e-learming 


Jeti környezetben élünk és 


Olyan 
dolgozunk, 
mint fejlesztési irány nem opció, 
ény, A mi felhasz 
tőlünk 
azzuk a 


amelyben az e-leai 


hanem követe 


nálóink egyszerűen elvá 


meg. azt leírja 
össze tapasztal 
megállapítja, számos, ugrásra kész 


a pi 
Osmond, s mint 


partnerük ís ugyanezt várta s várja 
tőlük. Osmond működését autonó: 
imasság jellemzi; szinte 
mint független szaktanácsadó dol 


út, Ekkor bízták meg az ) 


gozik a Novellen belül: felméri a 


piac igényeit és fejlesztócsapatával / 


előállítja azt, amire megítélése sze 
rint a felhasználóknak csakugyan 
szükségük van. 


Fi 


Aaron V. Osmond, a Novell oktatási termékeket 
fejlesztő csapatának vezetője 


A hagyományos osztálytermi IT 
oktatás jövőjére Osmond az e-tany. 
lás szemszögéből tekint. Az infor 
má ológiai ol 

hogy az 

földrajzi h szempe 
ból különösen a franchi: 
szervezetek szenved 

kulást: nekik azt jelenti az e-tanulás 


eljövetele, hogy a felhasználó nem 


több csat találkozik, ha: 


nem egyetlen eggyel, és azt, hogy 


Tímznulóknak kinátt lehetőségek 


"Edevelezés az oktatókkal (órák után) 
Kapcsolódó weboldatak és források 
Osztálytermi regisztráció 

Önbne előkészítő munka 

Önüne telmérés es értékelés 


0! Novell és piaci társai a megold 


A megoldásszállítóknak. ké 
Novelinek is hozzá ke 
( ehhez a szép új e-vil 
vell az elmúlt 12 évben a tanf 
lyam-bizonyítvány oktatási modellt 
használta — tekintett viss 
gjekre Osmond -, s ez ezután 
veszít az énékéből. De a megoldás 
) alapú TT-oktatás felé 
nyitniuk a kaput 
Amikor Osmondot arra kértem 
) hogy említsen néhány megoldaná 
problémát, azt 


se 


válaszolta, h 


kat szállítják, a problémák száltít sműnt a 
) 2 felhasználó dolga. Például olyas- ) a. 
) fajta problémáké, hogy miké: ázzatz, 
Í sünk ki elektronikus kereskedel 

környezetet vagy hogyan alapc maj 

) meg internetszolgáltató vállalkozá- ) elek 

sunkat? Ezután felvázolt néhányat at 

a Novell Education főbb és 

! elveiből 

A módszerbeli vált 

Í poknál kell kezdeni, lehet ermmékeket ha 

kell adni a tananyag, a mé p k 

, az éntékelő rend tat 

z7amos fejlex Az álla 

nak nem kell egymást k 

sőt sokkal őbb. ha egysze 

folyik a fejleszti kozik műköx 

Megváltozik a tartal 

sának, megjelenítésének 

nemcsak az . osztályten 0. 

nemcsak nyomtatott formában k inek 

ommal szolgálni, han ik 
más hordozók: f 
A Novell a me! 1 tatás 


study csomagok és a alap ú. 


nine tanítolyamjanyagok és tankönyvek 


Gyakori kérdések és válaszok listája 
Edevelezés az oktatókkal (órák előtb) 


(Csevegószoba vagy virtuális tanterem [órarenden kivül) 
Csevegőszoba vagy virtuááis tanterem (órarend szerint) 


Digítálts toropjárás 


Tanmanat áttekintésa tudásszintok szerint 


1A Lrarming Dectuan X000. márcíusálan. 1300 felhasználó körében végsett felmérése eyamdni 


ebben ai 
50 


alékos. profitt 


lektronikus távtanulásra való 
áttérés - fejtegette Osmond 

nagy változás az IT 
meg kell tanulniuk, hogyan illes 
szék be hatékonyan meglevő esz 
köztárukba, s be kell látniuk, hogy 
értelmét veszti a hagyományos 

pú oktatásszervezés 


rend 


idások továbbfejle 


lágossá szeretné tenni 


) nálónak, hogy elk 


tanulás mellett 
Az edeaming piacán Osmond a ) bat 
következőképpen írta le a Novell  rűbb 


helyzetét a Novell nemcsak beszél 
az  ostanulásról, hanem. könkri 
megoldásokkal 1: I.A Nov 

] Leaming Zone (NLZ) élő és has: 


nálharó példa erre. S mint jó példák 


ÚJ GAZDASÁG 


incs jutalom kockázat nélkül, [ matikai igazgatók bizonytalansága 
5 az e-kereskedelem bővében 


van jutalomnak is, kockázat; 
Jektronikus üzletvitel jó 
y új. ismeretlen veszéllyel jár. 
tvobb félelmet az kelti a 
okban, hogy aki az intemetet 
n, az szükségsze: 

beható vizsgálódás 
bb. esetben babrálásnak 
ti tevékenységét 


mak is 


eti a kel 


ékes ü: 


levelekben terjedő vírusai mél 
kább rárányítják 


számítástochnikai bajok az el 


vállalarvezetőknek. 
Kettős szorítás 


Egy nagy elles 


indás az egész 
FEER hasábjain 

a Pricewater: 
irodájá- 


a média naponts 
alatokra. bombasztikus 
csodáíról, 


business 


ek előtt a v 


magukat: 
karcsúsítsák a rendek 
ka 
n kell lebe 


z merne 


olítaniuk. üzlete 


ének online kő 


Sok társaság támasz 


meretet DONYONKA érték 
zakciók sZáZZÉkEE arápya Magyar 
országon pertzt még elmarad az észak 
emerkaj arányoidól Ma a trókzeségei 
ázat aZ GÁTRA ketzskedelmi CSZIOTÁN 
orgalmazo vájtztati részények forgat- 
ma étagoszn OR százalékát teszi tú 2 
Buázpeső Éndktózsás tejes kuralmár 
nek; ez az akösdés targziemtől tiggőes 
5—19 mikérd inet letet A regjaztrát 
ügyézsékn száma 2 lusztás idején; szvés 


kai szolgáltatásaira, s ezzel egyre 
több tevékenységet és kritikus in. 
formációt adi mások kezébe. Ha eh- 
hez még azt is hozzávesszük, hogy 
a fogyasztók és a vállalati alkalma. 
zottak milyen könyen juthatnak in. 
formációkboz az intemeten, akkor 
nagyon ís érthetővé válik az infor. 


E-kereskedelem - bizonytalan biztonság 


Csokoládéval bevont méregpirula? 


Felismerve a világtendenciákat, az ázsiai vállalatok is mindinkább az internet felé terelik üzletvitelüket, De a cybertér ígérte elő- 
nyöket hajszolva egyre jobban aggódnak adataik biztonsága miatt, hívja fel figyelmünket Mártonffy Attila, egyszersmind arra a 
kellemetlen tényre, hogy ahol a globalizáció felüti a fejét, ott nehézségekkel Is számolni kell. 


és ingerültséger a 


biztonságban maradni 


Amikor az ember új kapcsolódá- 
si pontokkal bővíti a hálózatát, és 


több lehetőséget enged a hálózati 
tartalom megosztására,  egyszers- 
nál nagyobb fenye- 


ki maj 
Steve Chang, a Nasdagon is 


ftvereket 
vezéri 


fejlesztő 
zgatója. 


állók még sol 
hozzáértők 


- teszi hozzá. 


át vagy vírust 


híján 8000 tó volt. Ebből a körből nagyjár 


ési velzmével karvzzebb márt 20 szára 
léka vehető zitvrak 

Az ú Sébzszrálók legnagyobbrészt 
muzkztelyövől rszmtaző, magas jó. 
redemű a fatziabb korosztálya try 
zó emberek, A spekutácós szándékkal 
váságó köztetektetőknak és céthori let 
"aszrálókrak ez a szokjáltatás a magas 
mappa távtóziési dízk mt ma még 
tegtébbezér megtzetheteten A rarzak 
Cóikat munkahelyükről intázó feltasz- 
lön az ad beteidető közé anoznak 
tátb megbízási is zdnak hetente. Nekát 


dást — mindkettő órákra, esetleg na- 
Pokra ís megbéníthatja a hálózatot 
a háló- 

zatok vagy az adatbázisok gyenge 
) pontjait kihasználva — el ís lophat 
( ják az adatokat. Nem ís kell bűnös 
) behatolás; a cégek gyakran védte. 

lennek érzik magukat, ha új elektro. 


— tetejébe a versenytársak 


világban ma 
könnyebb versenyezni, s nehezebb 


— állítja ] 
zen [ 
Micro Trend biztonsági és antiví. 
tajvani 
Számítógé. 
pek tartalmát még soha nem tárták 
ilyen méretekben a világ elé, kívül- 
m voltak ennyíre 
Mit. ís 
kockáztat a vállalat? Hackerek eset. 


nikus piactérhez csatlakoznak, vagy 
] lehetővé teszik ügyfeleiknek a ren: 
] "elések és a raktárkészlet változásác 
nak követését Nem könnyű elvisel- 


ni ezt az újfajta, kitárulkozó, nyílt 
űzleti stílust, a legtöbb cégnek csak 
gondot okoz az adaptáció, biztonsá- 
gi szempontból és amiatt is. hogy 
alig-alig boldogulnak a rengeteg új. 
fajta értékesítési csatornával 


A mobilitás keservei 


A helyzetet tovább bonyolítja, hogy 
már mobil eszközökről ís lehet 
elektronikusan üzletelni, s a hozzá- 
férésnek ez a szintje nagyon fontos 
az ügyfeleknek és s vállalati al 
kalmazottaknak. Nem kis fejfájást 
okoz viszont azoknak, akiknek a 
nap 24 órájában nyítva kell tarta- ] 
niuk a vállalati kaput, s árgus szem- 


De hiába minden óvintézkedés az 
intemet felől fenyegető veszélyek 
elhárítására, állapítják meg a Micro 
Trend és-a PwC szakértői, ha egy- 
szer u bűnök és károkozások rend- 
szerint másfelől érik az adatbáziso- 
kat: belülről. Ázsiában a rendszerek 
biztonságát kikezdő támadások 80 
százaléka belső eredetű; e munka 
társak jobban látják, mi mennyit ét, 
Jobbak a lehetőségeik, és indíttatást 
ís érezhetnek a károkozásra. A vál- 
Talatnak tehát — még ha külső cégre 
bízza is hálózatának biztonsági őr. 
zését — tanácsos belső hálóőni szol, 
gálatot is fenntartania, De az állag- 
alkalmazottak alig-alig vesznek tu. 
domást a biztonsági követelmé- 
nyekről Olyannyira nem, hogy ha 
például valaki kívülről — látszólag 
műszaki tanácsért — felhívja. vala: 
melyiküket, s megkérdezi őt a jel- 
szaváról, akkor jó eséllyel meg is 
fogja azt tudni. 


Amikor a kockázat 
Jó is lehet 


A cégek azonban Watkins szerint 
már ráébredtek arra, hogy osztá- 
lyozniuk kell az adataikat: milyen 
információkat akarnak hozzáférhe: 
tővé tenni (mindegy, hogy milyen 
kommunikációs eszközön át) az 
ügyfeleknek, a potenciális ügyfe- 
leknek, a befektetőknek és az üzleti 
partnereknek. Ebben a folyamatban 
az a fontos — hangsúlyozzák az elem- 
zők —, hogy az alkalmazottak tisztá- 
ban legyenek a biztonsági követel- 
ményekkel, s a hozzáférési pontok 
számával ne bajlódjanak. A jövőben 
anis a cég egyszerűen nem fog- 
tudni megmondani ügyfeleinek 


yelni minden bejövőt Szak- ) vagy alkalmazottainak, hogy azok 
értők ís elismerik, hogy a következő ! milyen eszközt és módszert husz. 
biztonsági próbatételt a vezeték nél- ( náljanak az adatok elérésére: egy 
küli intemer rója a vállalatokra, s ) szersmind azt be kell majd látnia, 
már ítt vannak a webre felkészített ) hogy a műszaki személyzet egyma 


mobiltelefonok. Ezekkel — és a mo- 
bil eszközök következő nemzedéké 
eyszerűbbekkel is 
rá lehet kapcsolódni a cég kiszol 
gálógépére és levelezési programjá- ] 
ra, s azokat különféle vírusokkal el 
árasztani. Még elképzelni ís rassz, 
hogy ha akaratlanul tovább küldünk / 
egy ( love you típusú vírust a mo. 
bil eszközünk jegyzékében szereplő 
valamennyi címre, akkor az sorra 
) bekerül a címzettek cégének levele 
zési kiszolgálójára 
A biztonsági problémák sokféle 
! sége Chang szerint arra készteti a 
vállalatokat, hogy holisztikus mó. 
don közelítsék meg ezt a kérdést. 
Mivel kevesüknek van megfelelő 
forrása a fenyegetések állandó nyo- 
mon követésére, profi antíváruscé- 
] geket bíznak meg ezzel a feladattal; 
ezek a cégek azután telepítik a meg. 
felelő biztonsági szoftvert, és sza- 


ből már a [ 


vatolják. az. automatikus. intemetes 
frissítést. A vállalatok intermetszol; 
záltatójukat is felkérhetik a vírusok 
kiszűrésére, s amennyiben az jól 
Végzi ezt a feladatot, ügyfelei nem 
fognak tőle elpártolni. 


] sági. problémákat. 


gában képtelen megoldani a bizto 
Az információ 
üzletpolitikai kérdéssé válik 

A biztonsággal kapcsolatos aggo- 
dalmak és az új technológiák beve: 
zetése a versenyképességet ís visz. 
szavetheti, éspedig éppen akkor, 
amikor minden erővel a pincot kel: 


] lene figyelni. A kockázatot azonban 


nem kell feltétlenül mindíg rossz 
nak tekinteni; a kezelhető kockázat 


] még jól is jöhet. Általánus véleke 


dés szerint ugyanis ha nem volna 
kockázat, akkor senki sem ugorhat 
na ki a többi közül, s nem használ- 
hatná ki az elsőségből fakadó elő- 
nyöket. 

A vállalatok az íntemmeten működ 
ve mindazonáltal egyre inkább arra 
a belátásra jutnak, hogy az új üzleti 
fejlemények átvétele, kezelése és 
elsajátítása inkább kényszer, sem- 
mint szabad választás. Üzletmene- 
tűknek olyan kényes részeit ís kény 
telenek kihelyezni, mint például az 
adattárolás, s ezenközben tőbb szol. 
gáltatóval is kapcsolatba kerülnek. 
A fogyasztók, az ügyfelek szintén 
új énékesítési területek felé taszítják 


cégeket; az autógyártók például az 
utóbbi évben sorm urra kényszeri- 
tették a velük együttműködni szán- 
dékoözó beszállítókat, hogy csatla- 
kozzanak az interneten létrehozott 
elektronikus piacterekhez. 


MAGÁNINTE 


MUNKAF 


Az Internethez hozzálérő és az elekt- 
ronikus levelezésben részt vevő alkal. 
mazottak 46 százaléka használja a 
viághálót személyes célokra — állítja 
az Agnus Reld Group piackutató cég 
Mitp/fwww.angusreid com). AZ elekt- 
ronikus levelezősben ez az arány sze- 
"inte 55 százalékos. Ezék az arányok 
a. 18-34 éves korosztályban a legma- 
gasabbak az interethasználatban 57 
Százalék, a személyes célú elektroni- 
kus levelezésben pedig 68 százalék. 
A leggyakoribb személyes célú inter 
netes tevékenység a kutatás és kere- 
sés (89 százalék), azután a hírek ol- 
Vasása (75 százalék) , olcsó árucikkek 
keresése (67 százalék) és a befekte- 
tés! információk figyelése (49 száza- 
lék). A munkavállalók 73 százaléka 


A nagy ügyfelek színtén megkö- 
vetelhetik, hogy  rendeléseiket a 
gyártástól vagy feldolgozástól kezd: 
ve nyomon követhessék, bármily 
kényelmetlen is ez a szállítónak. És 
a cégeknek ahhoz, hogy e nyitott 
környezetben új üzleteket szerez- 
hessenek, egyre inkább csökkente: 
níüik kell a költségeket, és mind jobb 
terméket kell gyártaniuk. De nem 


WeEBF 


FIGALOM 
A KISKERESKEDELEMBEN 


Az NPO Group (tputwwnw npdcom) 
mérései szerint a február és áprlis kó- 
zött három hónapos időszakban az 
onine utazási szolgáltatások forgalma 
2.9 miliárd dollár volt, 10 százalékkal 
több, mint az előző három hónapban. 
Ezt a számítástshnikai cikkek követk 


könnyű az üzletre összpontosítani 
ha közben meztelenre kell vetkőzni 
az ügyfelek, partnerek előtt .A 
fennmaradás és az előrejutás végett 
mindenki nyitni akar, ajánlatos te- 
hát a biztonság kérdését összetett 
egészként kezelni" — ajánlja a Micro 
Trend vezérigazgatója. se 
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Honvéd u. 


informatikai igazgatósága budaórsi munkahelyre keres munkatársat az alábbi pozicióba: ma andtál iz ize 22 
Fe 4 k tere or a zsszze] 
Microsoft irodai fdisk mönzzan : 
termékek szakértője o 04 Tri 
Az új munkatárs feladata kesz 


s " a felhasználók Microsoft irodai alkalmazásokkal kapcsalatoe problémáinak megoldása. 

fi kérdéseik megválaszolása személyeszn. telefonon vagy írásban. ! 

" a Microsoft inodai alkalmazásokkat kapcsolatos tudásbázi klalakítása, 

"a felmerült kérdések és problémák dokumentálása, 

Í " részvétel az irodái alkalmazásokkal kapcsolatos tréningek szervezésében, a unanyagok 
elkészítésében. 


Az kdeállis jelölt: 


" mószaki vagy informatikai területen egyetemi vagy főtskolai diplomát szerzen. vagy ilyen 
irányú tanulmányai folyamatban vannak; 

c valamilyen Microsoft Certified Professional fokozattal rendelkezik: 

" mágas szinten ismeri a Microsoft Office alkalmazásokat 

" jól smeri az MS Visual Basc programnyelvet; 

beszél és ír angolul; 

" határozott fellépésű és ügyfélorientált; 

" tud És akar csapatban dolgozni; 

" felhasználók támogatásában tapasztalatot szerzett. 


TALÁLJUNK KÖZÖSEN MEGOLDÁST! 


Bérelt vonali Internet szolgáltatás 


64 bes / 128 ihos 
Havi szolgáltatási dír 429200 / 60.DOOFt. 
Elkötelezett munkáján cégünk a szakmai fejlődés lehetőségét. színvonalas munkakörnyezetet és Korlártan adatforgalammal 67 
vonzó jövedelmet kínál. Érdeklődése esetén kérjük, hogy angol és magyar nyelvű öréletrajzát, 
valamint fényképét a következő címre küldje: Pannon OSM toborzásó és kiválasztási osztály 
2040 Budaörs, Baross u. 165. Kérjük. a pozíció megnevezését és reférenciaszámár a pályázaton és 
a borítékon is tüntesse fel. A pályázat beküldésének határideje a megjelenéstől számított két hét 


Web tanácsadás 
- weblapok tervezése. kevítekezése, naprakész restése karturearzása 
2 NETAN ÉRSATONÓAS keredmzdekri, rterret irubáz BIB. BA 
terögerek kest 
- adattászm eget, tartom tejezzzés 


Bővebb információk és tovább állásajániatok a wwu pannongsm.hu címen olvashatók. 
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Nyilvánvalóan adódík az első kér 
dés: miért éppen most jelent meg 
közvetlenül ís a magyar piacon a 
Siebe 

- Az időzítés valóban nem vélet 
len; tényező is közrejátszott 
abban, hogy most nyitot 
tuk meg iz. írudát. 

Egyrészt jól érzékelhető 


lók olda. 
évben már 
tőképes kereslet. 
1 a Siebel globális 
k hazai leány 
vállalati az. utóbbi idő. 
ben felvették kínálatukba 
a mi termékeinket ís, és 


egyre nagyobb szükségük 


Szinte bombázt 
kkel. kérés 

gat-curópai . központjai 

kat, munkatársaik. mes 


entek a különféle oktatá- 
lé; 
megélénkült 
knek a partne 
íthet 
Harmzd: 
1. minden 
etlenül szer. 


sokon osan lát 


knek is sokat sei 


magyar iroda 


részt a 


között azzal éri el, hogy nem iktat 

it a felhasználó és önmaga kö- 
zé. A helyi jelenléttel könnyebben 
ismerhetjük meg a felhasználói ta- 
pasztalatokat 


milyen üzleti, p 


az, h 
gi befelé fordulás 
ügyfelek felé for 


ERP) 
állalatok belső folya; 
rendbe", aCRM v 
relationship 


ső kapcsolatok ke 


A vállalantrányítás 


ERP-csa 


1 dj piacokat sze 


evőket megturta, 


ni. A CRM pedig az ügyfé 
éppen erre 
l előnyt a versenyben. Nem vé 


kon 


lat szolgál, így 


A Siebel Magyarországon 


Nem a nulláról indulnak 


A világ egyik legnagyobb CRM- (customer relationship management, ügyfélkapcsolat-kezelő) szoftvergyártója, 
a Siebel Systems néhány hete közvetlenül is képviselteti magát Magyarországon. Munkatársunk a cég ma- 
gyarországi igazgatójával, Gruhala Péterrel beszélgetett a piacról, a tervekről 


. hogy a legnagyobb felhasz 
irágakból ke. 
rülnek ki, ahol a legerősebb a ver. 
seny: a távközlésből, a csúcstechno. 
) tógiából és a pénzügyből, Itt, ha va 
laki előnyt akar szerezni a többiek- 


kel szemben, akkor be kelt ruháznia ! 
egy CRM-csomagba. I 
Még valami: sokan hajlamosak I 
elfelejteni, hogy az államigazgatás, 
a közszféra is nagy vevője lehetne a [ 
CRM-nek (erre van ís példa Nagy 
) Britanniában), hiszen az ügyfélköz- 
pontúság nagyon fontos eleme lehet 
az államigazgatás szolgáltatásainak. 
Mik a terveik a magyar piacon? 
- A realitásokat figyelembe véve 
a következő időszakban az a legfon. 
tosabb, hogy nyélbe üssük vagy be- 
fejezzük a meglevő parmereinktől ! 
származó üzleteket, Másodszor, 
retnénk hatékony értékesítési és 
tanácsadó csapatot kiépíteni, hogy a 
végfelhasználók 1$ érezhessék köz. 
vetlen jelenlétünk előnyeit, mi pe- 
díg további üzleteket szerezhes. 
sünk. A harmadik — időben ís har. 
madik - feladat a műszaki támoga 
feltételeinek fenntartása 
Milyen partnerekket dolgozik a 


Június 22-én a Synergon Informatika 
RL sajtótájékoztatót tartott erőfor. 
rás-kihelyezési, valamint e-le 


megoldásaíról. Csa rene vezér. 
gazgató-helyettes elmondta. hogy a 
Syhergon igyekszik úgy együttmű 
ködni a partnereivel, hogy ne csak 
az informatikai rendszerek kialaki 
lalhasson szerepet, ho. 
szerek működtetésében 
és fetűgyeletében is. 


tárában v 


Siebel? Mekkora szerep jut a glöbá; 
lis és a hazai partnereknek? Egyál. 
talán, milyen a partnersrratégia? 

- Nemzetközi. parmerünk . szinte 
valamennyi nagy rendszerintegrátor 
(például a Compag, az IBM és a 
Sun), ezek egyben hard- 
verplatformmal is szol. 
gálnak, A tanácsadó cé 
gek közül szerződésünk 
Van a Pricewaterhousc: 
Coopersszel, a Deliotte 
€ Touche-sal, a Cap Ge. 
minijal és az Andersen 
Consultinggal. 

A Siebelnek emellett 
nagyon fontos a helyi tu. 
dás, tehát a helyi partne. 
fek is. A magyar válla- 
latok közül a KFKI-val 
van egy közel egyéves 
partnerségünk; a KFKI 
egy kicsit más stratégiát 
követ, mint multinacio- 
nális partnereink, s talán 
egy kicsit más körben 
vannak  cégkapcsolatai, 
DeaKFKI, illetve a glo. 
bális partnerek 15 alapjá- 
ban ugyanazt a felhasz- 
nálói csoportot, a 200 
legnagyobb magyar vál: 
lalatot célozzák meg; ez 
a kör egyébként a Siebel 
elsődleges felhasználói közönsége. 
Keresünk egy partnert a magyar kő- 
zépvállalati kör kiszolgálására is: ez 
a Top200 utáni réteg volna, talán to- 
vábbi 600 cég; nekik is vannak 
megoldásaink. Mindenképpen olyan 
partner kell, amelyet jól ismernek 
ebben a körben, és kereskedelmi, 
műszaki szempontból ís megfelel a 
követelményeknek. Azt majd már ő 
dönti el— ha meglesz -, hogy afféle 
disztribútorként. toboroz-e további 
Partnereket maga mellé vagy alá. 

Ami kérdésének második részét 
illeti, a Siebel parmerstratégiája arra 
az elvre épül, hogy csinálja minden- 
ki azt, amihez a legjobban ért, Ezért 
stratégiánk több lábon áll: a Siebel 
közvetlenül kínálja a Ticencértékesí- 
tést, esetleg a bevezetés kezdeti [é- 
Péseit, a végrehajtást azonban rend. 
integrátor és tanácsadó partner. 
kre bízza. 

Még valami: se globális partne. 


reinktől, sem a magyaroktól nem 
követeljük meg a kizárólagosságot. 
A Sicbel sem ad senkinek kizáróla: 
£os jogokat, s ugyanezt mástól sem 
várja el. Bízunk abban, hogy a part- 
nerek majd úgyis azt a szoftvert vá. 
lasztják, amelyik nagyobb piacot, 
rbevételt ad, s a lehető legtöbb 
hasznot hozza, 

— Mekkora piaca lehet Magyaror- 
£ a Siebel szoftvereinek: 

— Az elsődleges célcsopartban, a 
200 legnagyobb cég közül talán 40- 
60 rövid időn belül mozdulni fog; 
szükségük van ilyen megoldásra és 
áldozni ís tudnak rá, A Top200-ból 
a többi szintén így tesz majd, csak 
talán egy kicsit később. Úgy gon: 
doljuk, hogy csak utánuk jön majd a 
középvállalati piac. Összesen tehát 
legfeljebb 800 vállalatról lehet szó; 
bennünket legfőképpen az évi 2 
milliárd forintos éves árbevétel fő- 
löttek érdekelnek. 

— Ebben a körben mennyire hasz: 
nálnak — netán csak kezdette, 
CRM- megoldásokat; és milyen po 
ciókar vívtak ki a vetélytársak? 

—Elég sok, mondjuk így, kezdet- 
leges vagy alapszintű CRM-megol- 
dás létezik. Ezek talán még nem ís 
igazi hívásközpontok, de van bennük 
valamilyen  telefőniás technológia 
vagy ,contact management" szoft- 
ver. Ezekkel nem igazán akarunk 
versenyezni, és nem is tudunk; aki 
ilyen szintű megoldással is beéri, 
nem a mi ügyfelünk. A vetélytár- 
sakkal kapcsolatban meg azt mond- 
hatom, hogy a Siebel sikere a világ- 
ban két tényezőn alapul: a legfonto- 
sabb, hogy készen van a terméke, és 
ezt kevesen mondhatják el máguk- 
ról. Azt gondolom, hogy homogén, 
csúcsszínvonalú technológiával el- 
látott terméket nem sokan tudnak 
mutatni, a Sjebel viszont igen. A má- 
sík fontos dolog az, hogy a Siebel 
már elkészítette a speciális iparági, 
vertikális . megoldásokat vannak 
verziók a bankoknak, a biztosítók- 
nak, a távközlésnek, az államigaz- 
gatásnak és az energiaszektornak. A 
konkurencia több hónap vagy egy 
Év alatt juthat csak idáig; 

Milyen pénzügyi, értékesítési 
létszámbeli és egyéb céljaik vannak 
! 4.2000-es évre? 


Synergon 


Erőforrás-kihelyezés és elektronikus tanulás 


A Synergon meghatározása sze- 
rint áz informatikai érőforrás-kihe. 
lyezésnek a következők az alaptípu: 
Sa és a fokozatai; karbantanás és 
javítás, oktatás, szaktanácsadás, üz. 
atok újraszervezése, üze- 
meltetés, osztott szái 


gépes szol 
gűltatások, alkalmazások fejlesztése 
és karbantartása, hálózati szolgálta. 
tások (LAN, WAN), desktop me. 
! nedzament, végfelhasználói támo. 


gatás, valamint teljes körű erőfors 
rás-kihelyezés. 
Cseh Balázs üzletfejlesztési igaz 
tájékoztatása szerint a Syner. 
gon eddig három égyesült államok- 
beli céggel (Cenrra, CickZlenm és 
National Education Training Group) 
vette fel a kapcsolatot elektronikus 
tanulási megoldásainak kitejesíté. 
sére. A kész termékek körülbelül 
szeptemberre várhatók. 


Gruhala Péter. 
"Tanulmányait a Kandó Kálmán. Mú- 
szaki Főiskolán (1982-1985), iletve 


a Budapost Közgazdaságtudományi 
jegeréző (1987-1992) os uástóló 
munkahelyén, a GE Tungsram 
fellesztóként lézeres berendezésekkül 
foglalkozott, majd egy merész váltás- 
Sal a Mágyar Haditech- 
nikai Intézetben lott projektvezető. 
1992-ben pályázat útján a Matáv Co- 
mexchez (a mostani MatávComhoz) 
SZErződöNi, és ott a piácmenodzsod 
osztály vezetője lett, 1994-tól az ASK 
német-magyar vegyesvállalat keres" 
kedelmi igazgatója, s 1996-ban elju- 
tott a szűkebb értelemben vett infor: 
matika világába; az Oracie írországi 
Teányvállalatának munkatársa lett; s a 
magyarországi dírekt marketing. csa- 
at felállítása volt a feladata. Később 
egy nagyobb térség dírekt marketing 
csapatának munkáját irányítja mint re- 
Gonális menedzser (ebbe a térségbe 
Kelet:Közép-Európa, Ausztria, a Bal 
kán és a Baltkum is beletartozott), 
2000-ben a Siebel megalakuló. ma- 

gyar képviseletének vezetője lett. 


— A létszámmal kezdeném, mert 
azt jól lehet tervezni. A fő feladat az 
értékesítési csapat kiépítése: ebben 
az év végére körülbelül tíz fő lesz, 
Árbevételre elég nehéz becslést ad- 
ni, de úgy gondoljuk, hogy az idén 
mindenképpen elérjük a több száz- 
ezer dolláros forgalmat. Nagyon 
fontos, hogy idén szeretnénk eli 
dítani azokat a próbaprojekteket, 
amelyek a következő években több 
millió dolláros árbevételt hozhat- 
nak. Az idén akarjuk megtenni az 
első lépéseket, de az igazi fellendü- 
lést jövőre várom. A cégek egy ré- 
sze már nem fog tudni várni, mert 
igen erős a külső kényszer; s az ís a 
mi malmunkra hajtja a vizet, hogy 
javul a pénzügyi helyzetük, már ki- 
lábalnak a 2000-es váltással kapcso- 
latos költségekből, és új beruházá- 
Sokat is tervezhetnek. Jövőre véle- 
ményem szerint jókora kereslet lesz 
ezen a piacon. 

Piaci részesedésünk, ahogy világ- 
viszonylatban. is, meghatározó, 
legnagyobb kell hogy legyen, Elég 
nagy merészség lenne százalékokat 
mondani, hiszen a piacot is alig le- 
het még definiálni, nem világos, hol 
kezdődik és hol végződik a CRM: 
keveredik az ERM.mel, és az egé- 
szet átszövi az elektronikus üzlet 
De bárhogy ís van, úgy gondolom, 
mindenképpen megszerezhetjűk ezt 
a meghatározó részarányt 


Schopp Attila 


Az elmúlt időszak fontosabb 
Synergon-projoktjei közül a vezér- 
igazgató-helyéttes a Vivendi Tele. 
com Hungarynek, az Agrárinterven- 
ciós Központnak, a Grundfov Ma. 
gyar Gyártó Kft-nek, a Hírközlési 
Főfetügyeletnek. valamint az Erite 
Banknak végzett rendszerépítési és 
eszközszállítási munkákat említette 
a legfontosabbakként 

Z.K. 


i 
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IFS iroda nyílt itthon 


Az IFS (Industrial át Financial Sys- ( 
tems) . sajtótájékoztatón . jelentette 
be. hogy képviseletet nyitott Buda. 
pesten — ez a 64. irodája, Az IPS 
vállalatirányítási szoftvereket ké. 
szít. 1983-ban alapították Svédor. 
szágban. s ma több mint háromezer 
alkalmazottal dolgozik. Tavaly 235 
millió dollár volt az árbevétele. Fo- 


Piotr Közlöwski 


lyamatosan fejlesztett vezérterméke ] 
az Oracle adatbázisra támaszkodó / 
IFS Applications; ez modulrendsze. 
rű, és moduljai önállóan is használ 
hatók. Legfontosabb összetevői a 
Termelésírányítás,  Pénzügy-szám 
vitel, Humán erőforrás, a legfris. 
sebb pedig az eBusíness modul, A 
mdulok persze szintén több. kom 
ponensből állnak, az eBusiness pél. 
dául  internetáruházat (FS Web. 
Store) tartalmaz, és a webes alkal 
mazást készítő IFS WebKitet. Az 
IFS Applicationst eddig 22 nyelvre 
fordították le, egyebek között ma 
gyarra ix 

Az TES a kilencvenes évek máso. 
dik felében kezdett világszerte ter. 
jeszkedni, részben képviseletek nyi: 
tásával, részben  felvásárlásokkal 
Ma 42 országban van képviselete, / 
27 országban pedig leányvállalata 
y résztulajdona más vállalkozá 
sokban. Magyarországon 1998-ban 
vásárolt 15 százalékos részesedést 
az IOSoftban. Az ISoft az IPS leg 
fontosabb hazai partnere, ő végezte 
iz IES Applications honosítását. 

Vitális Péter. az IFS Hungary ér. 
tékesítési igazgatója előadásában el 
mondta, hogy az IFS főként a kő. 
zépvállalatokat célozza meg, erős 
sége a gyártó cégek támogatása 
erre sok EPR rendszer nem fordít 
kellő figyelmet. Az IFS szoftvere 
fokozatosan, lépésről-lépésre vezet. 
hető be, és az IFS partnerci szolgál- 
tatásként is kínálják, vagyis nem 
kell megvásárolni sem a szoftvert, 
sem a hardvert. Az IGSofton kívül 
négy értékesítő partnerük van Ma 
gyarórszágon; közülük legnagyobb 
hazai ügyfelük a holland tulajdonú ( 
Akzo Nobel Coatings Rt. — ez a cég 
ez Év eleje óta használja az IFS / 
Appllcationst. íj 

A sajtótájékoztatón beszélgethet. 
tünk Piotr Közlowskíval, az IFS kö- 
zép-kelet európai térségért felelős 
elnökével. Az ő véleménye szerint a 
magyar üzletiszoítver-piac ígen sok 
szempontból hasonló a lengyel vagy 
a cseh piachoz. Nemzetközi mércé 
vel mérve kicsi, de erős rajta a ver 
seny, A sokszereplős, erős verseny 
kedvez a fejlesztéseknek, az inno. 
vációnak. Az IFS — jelentette ki 
Koözlowski — bízik a termékeiben, 
Magyarországon rövid távon az első 
öt üzleti szoftver készítő cég közé 
akar bekerülni, hosszabb rávon az 


első három közé. A már pincon levő 
cégek persze előnyben vannak, de 
minden terméknek van életciklusa 
az üzleti szoftvereknek ís -, És fri 
sítéskor az ügyfél mindig megfon. 
tolja, hogy ne térjen-e ár más, jobb 
rendszerre, A. kis piac sak szem 
pontból kedvező terep a nagy, glo- 
bális cégekkel való küzdelemben. 
mert ők kevésbé figyelnek a helyi 
sajátosságokra, láthatólag nem von. 
be a munkába a terepet jól is 
merő helyi partnert 
Az IFS vezetői tisztában 
azzal — fejtegette Kozlowski 
az elsődlegesen megcélze 
középvállalatok ré 


nak 
hogy 
igazi 


iránya viszi 


A Noreit Kisvúdtallati Csonzag § minden növekvő kisváltabai széria sei 


lag kicsi — ez általános kelet-európai 
jelenség. A magyar gazdaság azon 
ban jó állapatban van, ezért tehát 
a középvállalatok száma várhatóan 
emelkedi 

ezek hagyományosan jó ügyfelei 
az IPS-nek -, de tiövekszik a sz. 
muk. Egyre többen vannak olya 
a térsé akik nemcsak ker 
kedni akamak, hanem gyártani is: 
konkrét példaként a GM-Opelt em 
Iítette; annak Lengyelország! 
van gyánógzeme 

Az IFS-nek már ismerős problé. 
ma a pénzügyi számviteli törvények 


fog. Kevés a gyártó cég 


( és szabályok szakadatlan változása. 
TA szoftver moduláris felépítése vi 


szonylag egyszerűvé teszi 
moduloknak az újabb sz 
megfelelő. újabb 
felcserélését; ez 
partnerek feladata. 

Mivel az IFS új cég 
com, megkértük Közlovskít. mutas 
sa be néhány szóva 
ele 1983-ban Sv 


yok szk 
modulokra 
általában a hely 


a vállalatát A 
cég törté: deren 
ban egy garázsban kezdődött. Négy 
műszaki egyetemet végrett 

Oracle adatbá eket 
vett fiatalember készített egy gysé 
tást támogató megoldást, s 
hamar terjedni kezdett. Az 
16 cégek hamar 


an pénzt 
mán erőforrás és más kiegészíté 


megoldka kínál - mugyat nyelvű csomagot, amely medererpszds felügyelet 
nélkül ís könnyen telepéthető és üremeltethező. Rirtomságot és adat edelmnt 


nyújt a legmodemebb vírusvédelesrnek és a Backep programnak köszönhet 
! zökkenézmentes kapcsolztot biztosít, nemcsak magyar nyelvá levetező rer 
1 szert, hanem teljes csoportmunka támogató könnyezetet is (naptárkezelé 


erdforrásmenedrezrent, felntstkezelés]. kényelmet nyújt 
és keütővé teszi a felőgyett internet-elérést z 


által 


srükségés eszkörökk 
Rántárként a programcsomagboz magyar nyelvű NetWare Feltuszmalói 
kézikönyvet mellékeitná 
E síkaras szoftvercsomoggal most leegyszerűsítheti és össze: 
hangolhatja vállalata külső és belső kommunikócióját 


! Mindehher most 


juthat hozzá július 31-ig! 


intormetkaposatatb, 


tick valai 991-ben 
léptek ki a nem Mnzőt a 
iantmávizi nor 

dán kán alapáotiak 
magú egy lengyelországi 1995-ben 
indssátak el 32 Eggyesűlk Államok 
tan ehő megtiízásaráat svért ús 


lek amerik 


ecútek 


Előzetes 


Az internet technológiája III. 


Az intornet működését bemutató s0- 
rozarunk első két részében a cím- 
téssel foglalkoztunk, végigtekintet- 
tűk, hogy a csomag az IP-cím köz: 
reműködésével hogyan jut cl a meg; 
felelő alhálózatra, s hogyan találja 
eg ott a címzett gépet, Ezúttal azt 

zük végig, b. temet pro. 
tokollkészlete, a TCPAP hogyan 
működik egy konkrét fizikai hálóza- 
ton 


Hálózati ügyféltogó 
s körű kereskedelmi web- 
helyrendszereket bemutató írás sze. 


lérkezett az idő mindenki szá; 
alaposan fel akarja frissíte 
égének arculatát, és a profitját ís 
növelni. Jó . módszer 


vonzó webes kirakat, 
üzlettel, 


ikk szerint a cég informatikai csa- 
olyan 


Ezen a téren egyelőne sok kérdésre 
nincs válasz; szakértelem, biztonság 
és tőke kerestetik 


Csapra vert technológia 


A cikk tanúsága szerint szinte bíz. 
tosra vehető, hogy a fogyasztók és a 
! vállalatok idővel búcsút mondhat; 
! nak személyi számítógépeik és ki- 
) szolgálógépeik költséges és bonyo- 
tult szövevénycinek, a hálózatoknak 
) 6 az útválasztóknak, a megabájtok- 
! nak és a gigahenzeknek. Mindezek 
az elemek könnyen használható 
) szolgáltatásokká csomagolódnak át. 
olyanokká, amelyekért éppúgy havi 
/ számlát fogunk fizetni, mint az 
elektromos áramért és a vízé. Ha 
( akarjuk, ha nem, az intemet min- 
! ácnnapjaink használati eszközévé 
válik. akárcsak a telefon vált a m: 
idejében 


Álom luxuskivitelben 


Az amerikai autó" kifejezés hallá. 
tán az átlagembernek. valószínűleg 
azok a filmekben látott, sűrű füstöt 
okádó hatalmas monstrumok jutnak 
eszébe, amelyekkel a főhős (és az őt 
üldöző emberek) győnyörű broad- 


Síde-os kanyarokat csinálhatnak. és 
bármikor elfüstölhemek egy gar 
nitára. gumit. Röviden: hordónyi 
lökenérfogat, V8-as motor, hand. 


hátsó- 
300M-re 
ből csak a harmadik áll ez az 
anis a legeurópaibb ameri. 
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